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投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他

参与单位名称及

人员姓名

华泰证券岳铂雄，友山私募周铭，长江养老保险杨小林，广

发证券吴祖鹏，国泰海通杨林、钟明翰，中信证券王盛乾，

东方证券浦俊懿

时间 2025 年 8 月 29 日

地点 现场会议

上市公司接待人

员姓名

证券事务代表刘多纳

投资者关系活动

主要内容介绍

1.请问公司 DAP 产品的推广策略如何？

公司将继续深耕电力行业，拓展发电集团及地方能源市

场，并向医疗、建筑等非电行业延伸，通过“总部标杆+区域

复制”模式实现跨行业突破。

2.公司在智慧能源领域有哪些业务机遇？

在电力市场深化推进的背景下，市场主体面临着多资源

类型、多交易品种、多交易窗口、多交易区域的高频协同交

易局面，交易场景复杂多样。市场主体需要更多的数字化和

信息化支撑手段。

发电企业需要提升新能源功率预测准确性和多电源协同

优化能力；售电公司需要加强负荷预测精度和现货报价决策

能力；独立储能运营商需要完善成本核算、多市场收益测算



和智能交易策略；虚拟电厂需要建立资源评估、多市场协同

和调度控制能力。市场主体的能力提升需求，为公司的电力

交易信息化带来重大机遇，重点落地场景包括：基于 AI 的功

率预测、负荷预测和电价预测、多能源协同交易决策、储能

成本测算、虚拟电厂调节能力评估和多资源协同调度控制。

3.人工智能的业务布局有哪些？

公司紧跟人工智能技术发展趋势，自主研发整合全栈 AI

能力的 AI 中台-远光天蜂，集成适配 DeepSeek、光明、大瓦

特等大模型，研发可视化编排快速构建智能体的智能体平台，

实现从接口定义到 MCP 服务的全链路自动化生成，发布企业

级超级助手数智人，作为企业统一的自然语言交互入口，实

现多智能体的协同；发布了知识智能问答、表单智能填报、

业务智能审核、报告智能生成、数据智能分析等企业级通用

智能体，研发商旅行程规划、资金智能排程等专业型智能应

用，实现核心应用的“对话即操作、指令即办理”的全新交

互体验和智能化升级，在国网、南网、国家电投等集团上线

应用，助力客户数智化转型；突出软硬一体化智能优势，整

合大模型、OCR、物联网（IoT）、生物识别等技术，应用于

智能硬件设备，发布无人值守全自助收单的智能票小栈、即

插即用的一句话查数、分析、出图的智能问数一体机，研发

新一代的智能票据交收终端、智能 U盾管家等智能硬件产品。

4.请问公司在DAP全域应用进展如何？

2025年上半年，在DAP全域应用领域，一是电网主业工程

物资资产精益管理方面，围绕国家电网资产价值精益管理三

年行动方案要求，依托智慧共享财务平台建设工程全过程、

物资全领域、资产全寿命业财融合功能，支撑电网主业单位

开展工程财务、资产价值、帐卡物一致管理。二是原集体企

业工程施工应用方面，基于“DAP+财务平台”模式和国家电

网整体架构要求，大力开展原集体企业业务系统建设，完成



辽宁、湖南原集体企业试点单位工程、物资应用上线，支撑

以工程承揽项目为主线的项目全过程管理，打造集体企业DAP

全域应用标杆。

5.请问公司在医疗行业推广进展如何？

在医疗行业，持续服务的数十家医院的智慧财务项目顺

利验收；深圳市第二人民医院的智慧运营管理多院区一体化

平台完成预算管理、报账管理、资金管理、核算报表管理、

物资管理等模块的上线应用；复旦大学附属华山医院的数字

财经系统完成预算管理、合同管理、专项资金报账、行政报

账管理、电子档案系统全院科室全面上线，其他模块上线工

作稳步推进中；持续优化北大口腔医院、河南省人民医院、

胜利油田中心医院、国中康健等十多家医院相关业务，扩大

公司在医疗行业的影响力。

6.控股股东未来对远光的规划是什么？是否会开展资本

运作？

远光软件是国网数科公司控股的唯一上市公司，是其重

要的创新平台，公司如有涉及披露事项，将会根据相关法律

法规的要求在信披指定媒体《中国证券报》《证券时报》《上

海证券报》以及巨潮资讯网披露。

7.应收账款比较多，是否会有风险？如何控制？

公司主要客户为国家电网、南方电网等大型能源电力集

团，客户商业信用良好。公司高度重视应收账款管理工作，

建立了多部门联合专项工作小组，优化完善考核机制，加强

对应收账款的催收清理工作，以进一步控制应收账款规模。

附件清单（如有）

日期 2025 年 8 月 29 日
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