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合肥埃科光电科技股份有限公司

投资者关系活动记录表(2025 年 8 月 29 日）

编号：2025-003

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

线上参与埃科光电 2025年半年度业绩说明会全体投资者

时间 2025年 8月 29日

地点 价值在线（www.ir-online.cn）

上市公司接待人

员姓名

董事长、总经理：董宁先生

财务总监：张茹女士

董事会秘书：黄欣杨先生

独立董事：曹崇延女士

投资者关系活动

主要内容介绍

交流的主要问题及回复：

一、预征集问答

1、一 募集资金在建的生产基地推迟到 2027 年 1 月，会

不会制约现有的产品销售和推广

二 现在技术迭代太快，公司有什么产品能快速导入半导

体行业或者无人机行业

三 有没有尝试收购比如芬兰或者欧洲的一些持有相关专

利的公司

四 公司发展路径有没有考虑过行业向上延伸，比如跟台

积电、中芯、大疆等大企业技术合作，毕竟在产业激烈竞争的

情况下，上游公司也在不断往下延伸



五 安讯精密什么时候能重新回归埃科大家庭

回复：尊敬的投资者您好：

一、公司在规划现有产能时，考虑了未来弹性需求，可通

过增加人员、提升设备工作时间等方式，满足后续产能增加的

需求。

二、半导体行业属于技术高度密集型行业，用户对于产品

可靠性要求较高，公司将持续优化相关方案，以更优质稳定的

产品满足下游客户需求；公司持续关注无人机等先进科技领域

的发展，结合行业对高精尖传感器的需求迭代升级产品。

三、公司一直关注并购重组机会，未来也会持续关注符合

主业相关、战略契合、技术互补等特征的相关企业标的。

四、公司在业务发展时，始终关注产品在上下游产业链的

延伸，积极与龙头企业进行技术合作探索。

五、安迅精密的业务为高速高精度贴片相关装备，埃科光

电的主营业务方向聚焦在传感相关核心零部件，虽然均为国产

替代，但在业务方向有较大差异，因此暂无相关的并入计划。

感谢您对公司的关心和支持！

2、董总好，首先对公司的工程师精神底色表示钦佩，但

是公司上市两年来股价一直不尽人意

一 公司的库存减值每次金额都比较大，有没有办法进行

控制，参考日本同行进行轻资产管控

二 公司有没有三年规划或者五年规划，比如目标的营收

或者对国际化进行进一步探索，走出国门与世界企业进行交流

竞争，各位大股东老师都是强技术背景，要不要考虑引进具备

国际视野的高管

三 能不能面对行业和投资者设置研发日，给我们投资者

也多了解和接触公司的机会

四 参考美亚光电，公司在未来有没有在自己最强的领域

做一款面对一线终端或者消费者的产品或者医用产品（比如四



维彩超、好玩的照相机、好玩好用的无人机等）

回复：尊敬的投资者您好：

一、库存管理是公司运营管理的重要组成部分，公司将进

一步优化对存货的管理，加强与供应商和客户的沟通，提升需

求预测、物料计划和库存管理的动态协调能力，提高存货周转

次数，减少存货减值的发生。

二、持续提高国内市场占有率，实现海外市场销售突破是

公司努力的方向，公司将积极寻求国际化发展机遇，不断提高

公司营收规模；对于引入外部高端人才，公司一直持开放态度，

有契合公司发展需求的高层次人选会适时引入，感谢您对公司

的建议。

三、公司高度重视投资者关系管理，已构建股东会、业绩

说明会、“e互动”、投资者热线电话等多种沟通渠道，未来公

司将择机举办相关现场调研活动，进一步提升与投资者沟通交

流。

四、公司当下重点解决工业领域的关键零部件需求，特别

是亟需国产替代的产品，未来会加强对终端客户及消费领域的

需求分析，结合已有的技术储备和业务特点，适时进行相关业

务拓展。

感谢您对公司的关注与支持！

3、投资埃科已经有两年时间，确实很佩服公司一直在科

学技术上不断扎实研究，作为一个军迷，想请教董老师公司有

没有在武器级别相机（导弹引导、无人机）是否有技术储备（乌

克兰正在以无人机和机器人武器颠覆战场），另外针对智能驾

驶的视觉传感器，公司是否有相应的研发课题或者技术储备，

也请教董老师这几个方面是不是对应着机器视觉行业技术天

花板

回复：尊敬的投资者您好，非常感谢您对公司的持续支持！

武器级别相机及智能驾驶视觉传感器均属于机器视觉领域重



要应用方向，与公司现有产品存在技术关联性，公司对先进视

觉传感相关方向均有进行探索和技术储备，为公司未来业务的

进一步发展持续夯实基础。

二、互动交流

1、1、公司在新产品、新技术研发是如何规划布局的，研

发投入强度是如何计划、规划的。2、公司在消除销售季节性

波动方面是如何考量的。

回复：尊敬的投资者您好，公司重点突破高精度时序控制、

多光谱数据融合、嵌入式图像检测等技术，不断刷新现有产品

的速率、分辨率上限，加快新产品研发进程，进一步实现产品

从二维到三维、从单光谱到多光谱的升级。未来，公司将结合

“AI+视觉”等行业趋势，持续加大研发投入，为下游行业需求

提供国产高端传感解决方案。

另因公司下游客户行业布局广泛，营业收入季节性特征并

不明显。感谢您的关注！

附件清单（如有） 无

日期 2025年 8月 29日


