
重庆市涪陵榨菜集团股份有限公司

2025 年 8 月 28 日投资者关系活动记录表

证券代码：002507 证券简称：涪陵榨菜 编号：2025-007

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观 其他 投资者电话交流会

参与单位名称

及人员姓名

本次参与交流的人员名单如下：

序号 姓名 机构

1 陈书慧 招商证券

2 任龙 招商证券

3 孟斯硕 东兴证券

4 范锡蒙 民生证券

5 宋丽华 汇丰前海

6 刘贤朝 汇丰前海

7 林佳雯 兴业证券

8 熊欣慰 中泰证券

9 叶小米 浙商证券股份有限公司

10 李文华 汇丰晋信基金管理有限公司

11 童杰 华福证券

12 汪航宇 光大证券

13 张东雪 华源食饮

14 王新雨 国信证券

15 张子健 中邮证券

16 张倩 华鑫证券

17 张鸿 国投瑞银基金管理有限公司

18 何诗钊 大成基金管理有限公司

19
Candice

陈健骥
施罗德投资管理（香港）有限公司

20 吴子卓 博道基金管理有限公司

21 宜欣 麦格理资本股份有限公司

22 廖克銘 IGWT Investment

23 马进青 深圳市国晖投资有限公司

24 Eric Cui 申万宏源投资管理(亚洲)有限公司

25 倪耿皓 上海晨燕资产管理中心（有限合伙）

26 刘淇铭 兴业证券股份有限公司上海证券自营分公司



27 宋婷 瑞士信贷(香港)有限公司

28 管晶鑫 米仓资本

29 黄伟 上海米牛投资管理有限公司

30 李昀 北京澹易资产管理有限公司

31 熊政 广东邦政资产管理有限公司

32 洪少猛 苏州景千投资管理有限公司

时间 2025 年 8 月 28 日 15:00-16:00

地点 2025 年 8 月 28 日 15:00-16:00 通过电话会议方式交流

上市公司参会

人员
公司董事、董事会秘书、副总经理兼财务负责人：韦永生先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

本次会议纪要如下：

韦永生先生简要介绍公司 2025 年上半年经营情况：公司上半年加大了

产品优化和开发力度，产品优化方面，推出 60+6g 榨菜和 80+8g 榨菜等产

品，加量不加价，在原料充足的情况下以公司主力产品回馈消费者，提升

产品性价比与终端吸引力；新品开发方面，推出“嘎吱脆”盒马定制款、

“只有乌江”脆口榨菜芯系列，下半年将持续推进品类创新。随着产品陆

续开发优化，加之二季度作为传统旺季，公司加大了市场推广力度，聚焦

四大事业部“定向爆破”，强力阻击竞品，抢占市场份额。上半年公司对

经销商进行了梳理，积极应对主流渠道变化，针对山姆、盒马鲜生等新渠

道，调整合作模式，在传统经销模式上进行变革。上半年公司积极应对市

场变化，多措并举推进多元化，促使二季度在销售上有所回暖。

1、60g、70g 产品布局策略。

回复：60g、70g 为应对不同竞争区域推出的产品，在品牌力强势的区

域布局更多 70g 产品，在品牌力较弱的区域则布局更多 60g 产品。

2、萝卜品类营收大幅增长、毛利下降的原因。

回复：公司将萝卜品类作为大单品进行培育，上半年萝卜营收增长较

快主要有两方面原因，一方面，在行业内萝卜消费市场相对成熟，无需重

新进行消费者教育；另一方面，公司从去年开始对萝卜加工工艺进行改革，

并对萝卜口味做了调整优化，加速布局定制化产品并加大萝卜品类推广力



度，推出“嘎吱脆”盒马定制产品及线上专销新品，完成 60g 风干萝卜干

产品研发入市，萝卜品类产品较以往更加丰富，相应促进了增长。公司新

上市萝卜产品主要为风干萝卜干产品，成本较高，同时价格与行业一致以

促进萝卜销量，故毛利率有一定下滑，待达到一定体量后毛利将会进一步

优化。

3、榨菜以外的品类多元化增长空间及费用投放安排。

回复：与榨菜相比，萝卜、泡菜、豇豆等产品作为公司的新品类，目

前品牌力较弱，公司对其市场支持力度较大，费用有所倾斜，前期主要为

扩大体量，解决产品力问题，待体量达到一定规模后再对费用进行控制。

4、今年下半年和明年的费用投放规划。

回复：公司在费用投放上坚持审慎原则，并在投放时期阶段性评估投

放结果，今年费用规划到全年第二、三季度的额度较第一、四季度更多，

明年的投放计划将根据今年的投放效果及明年的目标来制定，公司未来将

会探索更多样的投放方式，同时配合新品上市开展市场推广。

5、募投项目进展。

回复：当前公司正在有序推动募投项目建设，目前已经完成了部分厂

房的框架和智能化生产基地部分窖池的建设，智能化窖池开始进行设备的

调试，后续公司将积极推进项目建设，加快建设进程。

6、股权激励、回购等措施安排。

回复：股权激励属于中长期激励，公司已经陆续建立了包括薪酬在内

的正向激励机制，同时将努力探索股权激励等方案的可行性，是否实施具

有不确定性；股份回购并注销是现金分红的一种方式，需综合多方因素而

定，公司充分兼顾不同发展阶段下现金分红与股份回购在市值管理方面的

运用。

7、未来分红率提升的节奏。

回复：公司重视对投资者的分红回报，近年来现金分红比例保持了稳

中有升的趋势，未来公司仍将根据经营情况及回报规划方案，为股东提供

长期、稳定提升的分红回报。



8、新渠道合作方式及盈利情况。

回复：公司设立大客户营运中心，针对山姆、盒马等大型商超合作提

供公司直营服务，由公司与客户直接对接、研发定制型产品，由经销商提

供供货服务，但与传统的经销模式有差异，公司与客户直接对接终端反馈，

并及时根据消费者反馈进行产品优化调整，提升了产品优化速度。新渠道

定制型产品由公司与客户共同研发，毛利率相对于传统渠道产品略低。

9、上半年餐饮渠道增长情况。

回复：公司今年针对餐饮渠道开发了辣椒、酸菜、萝卜及豇豆产品，

拓宽餐饮渠道消费场景，以不同品类进入更多餐饮渠道，同时根据品类调

整对餐饮企业合作模式进行进一步调整，上半年餐饮渠道增速超过 30%。

10、公司如何应对当前行业竞争格局以及未来的定价策略。

回复：当前榨菜市场竞争属于存量竞争，应对当前竞争局面，公司通

过开发新品类产品迎合消费需求，拓宽新兴渠道及餐饮渠道，稳步执行“拓

品类、拓渠道”的多元化长期发展战略，同时，在部分竞争激烈市场开展

定向爆破项目，稳住终端渠道布局及占有率。产品定价方面，公司将布局

不同价格带产品，为不同消费者提供可选择的产品进行竞争。

更多近期调研情况及高频问题，可查阅公司于互动易平台刊载的各期

《投资者关系活动记录表》。

附件清单

（如有） 无

日期 2025 年 8 月 28 日
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