
北京映翰通网络技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-004 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观 

其他（电话会议） 

参与单位名称 

中电科投资控股有限公司、华泰保兴基金管理有限公司、深圳泽

兴资产管理有限公司、浙江白鹭资产管理股份有限公司、易方达

基金管理有限公司、广发证券资产管理(广东)有限公司、平安证

券股份有限公司、上海鑫震私募基金管理有限公司、华夏财富创

新投资管理有限公司、北京沣沛投资管理有限公司、上海于翼资

产管理合伙企业(有限合伙)、新华基金管理股份有限公司、北京

高信百诺投资管理有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责任公司、

国元证券股份有限公司、博时基金管理有限公司、申万菱信、高

毅资产、泰信基金、国泰海通资管、平安资产、信达澳亚、国华

兴益、财通资管、信泰人寿、国盛证券、国泰海通证券、东方基

金、中信建投、兴业证券、山西证券、银华基金、中金公司、汇

丰晋信、大道兴业、浙江龙航资产、上海聆泽 

时间 2025年8月25日-8月29日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 
董事会秘书李烨华女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

Q1：根据 2025 半年度报告，请问是什么原因导致公司智能配

网产品线收入下滑较大？从长期来看，公司在数字配网侧有哪些

布局和规划？ 

A：2025年上半年，公司智能配网产品线业绩下滑主要因电网

招投标节奏放缓叠加产品验收延缓所致，今年下半年整体趋势向

好发展。 

2025年，国家电网继续安排大规模设备更新改造投资 2660亿

元，着力解决重点设备隐患，推进老旧设备改造及设备防灾抗灾

能力提升，强化配网可靠性及承载力，持续提升电网设备本质安

全水平；加快先进装备迭代升级及配置，推进数字化转型及绿色



低碳节能改造，全面提升电网发展质量。 

智能配网状态监测系统产品（IWOS）在全国市场渗透率整体

还不是很高，其中东部地区的渗透率较高，但中西部地区发展稍

慢，公司目前市场目标也在向中西部地区转移，凭借公司强大的

硬件技术优势+AI 算法和及时的服务响应，IWOS 项目已基本覆盖

全国大部分省份，取得了非常好的市场口碑，目前，公司 IWOS产

品的市场拓展强劲，公司在手订单情况良好，部分省份已开始 2025

下半年招标工作，公司正在积极参与投标工作。 

公司数字配电网产品线中除了架空线型智能配网状态监测系

统产品，公司近几年还推出了电缆型故障检测设备、智能配电站

房监控系统、应急电源车智能管控系统以及 2024年推出接地故障

研判终端，其中电缆型故障检测设备已在多省份安装试点多年，

已具备规模化推广的基础；接地故障研判终端目前已在华东、华

中、西南开展示范验证，具备推广基础。 

2024年，公司同时也启动了电网 AI运检专家项目的研究，致

力于构建适用于国内外配电网的精益化运维管控一体化系统，致

力于运用大预言模型技术，融合多种数据源，构建一个智能高效

的电网运检智能体。集成线路运行状态全景感知、故障精准研判、

无人机/机器人高效自主巡检，实现配网智能辅助决策、故障快速

定位、配网主动运维业务全流程管控，支撑新型配电系统“可观、

可测、可控”。 

另外，公司持续拓展公司物联网产品及配网产品在北美、中

东、亚太、欧洲等区域的落地，并在一些国家取得了不错的进展，

项目已覆盖泰国、马来西亚、土耳其及中东等市场。 

未来，公司数字配网产品线将在技术创新与市场拓展的双轮

驱动下，保持强劲增长势头，持续巩固并提升我们的市场领先地

位。 

Q2：根据 2025 半年度报告，公司毛利率下滑的原因是什么？  

A：公司 2025 年半年度毛利下滑是因半年度产品收入结构变



化导致，2025年上半年，公司智慧商业产品线的 AI开门柜产品收

入增长较快，但该业务线毛利低于公司平均毛利，其他业务线毛

利保持稳定。从长期来看，公司工业物联网产品、企业网络产品、

车载产品等在全球市场落地速度的逐步加快，可以为综合毛利率

水平的稳定提供支撑。 

Q3：公司 2025 半年报中，智能售货控制系统业务暴增的原因

是什么？ 

A：2025 年上半年，智能售货控制系统产品线实现收入

5,683.89 万元，同比大幅增长 442.94%，该业务的爆发式增长主

要源于公司 AI智能开门柜产品规模交付落地。  

Q4：公司 2025 中报中经营活动产生的现金流量净额变动大的

原因是什么？ 

A：报告期内，公司经营活动产生的现金流量净额同比出现较

大波动，主要系两方面因素共同作用所致：一是为保障供应链安

全及应对市场需求增长，公司主动进行了战略性备货，导致当期

购买商品、接受劳务支付的现金大幅增加；另一重要因素是部分

客户的收款账期与部分供应商的付款账期出现了阶段性错配。 

目前，公司已高度重视该问题，并正采取积极措施优化现金

流管理，包括：加强客户信用管理及应收账款催收、与核心供应

商协商更优的账期安排、以及实施更精准的库存预算管理。我们

预计，随着上述措施的推进，公司现金流状况将得到有效改善。  

Q5：公司工业物联网端侧 AI 产品的落地进展情况如何？ 

A：近两年，公司推出具备算力和 AI 推理能力的 Edge AI 系

统产品组合，为制造业、电力行业、交通、能源/石化、智慧城市

等行业场景提供优质配置，AI 边缘计算机支持主流 AI应用，包括

机器视觉、视频分析、自动检查等，产品可以在苛刻的操作条件

下（温度、冲击和振动等）提供毫不妥协的性能。 

目前，端侧 AI产品处在示范和推广阶段，它能够显著提升数

据处理的实时性和安全性，契合电力、新能源和智能制造等行业



数字化升级的核心需求，随着行业对实时性与安全性的需求提升，

下游客户的应用场景正在逐步成熟，我们也在积极打造可复制的

标杆案例，随着技术和成本的优化，未来这一领域有望迎来加速

普及并规模化的应用机会。 

Q6：公司具身智能机器人技术的相关进展情况如何？ 

A：在具身智能机器人方面，公司早在 2022 年就布局参股公

司攀雀智能研发建筑内装机器人，产品已完成研发并处于向市场

推广阶段，在孵化建筑内装机器人的过程中，公司在机器人的关

键技术路线、供应链等方面积累了经验。公司的具身智能机器人

技术研究项目已于 2024年立项，该项目为开发具备感知、协调、

学习和执行能力的具身机器人进行技术研究，在 3D视觉识别能力、

灵巧末端执行器、运动模式和有效载荷、自主学习和自主执行等

方面进行技术研究和探索。目前该项目尚处于技术调研与研究的

早期阶段。  

Q7：关税问题对公司的影响如何？ 

A：截至目前，公司整体经营受关税波动的影响较小。这得益

于公司前瞻性的全球化战略布局：在市场端，随着全球化战略的

持续深化，已成功构建覆盖全球的四大区域化运营体系，形成“中

国 + 美洲区、欧洲区、亚太区”的核心架构。该体系以区域化管

理为基石，叠加新兴电商平台的辅助协同，打造出均衡发展的全

球生态网络。海外收入结构持续优化，除北美市场外，欧洲及中

东亚太地区近年营收增速显著，同时各区域市场已储备丰富的项

目资源。 

在供应链领域，公司早期完成全球供应链的初步布局，积累

了成熟的海外建厂、生产及运营经验与资源储备。面对 2025年上

半年中美关税政策变化以及国际地缘政治的不确定性，公司将海

外供应链重点向加拿大转移，加拿大自营工厂在实现规模化生产

的基础上，扩产规划已落地，旨在进一步提升北美市场的供应能

力与响应速度，与此同时，泰国合作工厂继续保持稳定生产，与



嘉兴主生产基地及加拿大工厂协同构成覆盖全球的供应链体系， 

为公司全球化销售网络提供坚实支撑。近年来，公司持续加码欧

洲、北美等关键区域的生产与仓储能力建设，面对当前关税环境，

可通过高效调配全球供应链资源，灵活应对并降低关税影响。 

附件 无 

是否涉及应当披露

重大信息 
否 

 


