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宁波高发汽车控制系统股份有限公司 

关于2025年半年度业绩说明会召开情况的公告 

                                                                               

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

宁波高发汽车控制系统股份有限公司（以下简称“公司”）于 2025 年 9 月 2 日上午

9:00-10:00 通过上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）以网络

互动的方式召开了 2025 年半年度业绩说明会，就投资者关心的问题进行交流。现将本次

说明会召开情况公告如下： 

一、本次说明会召开情况 

宁波高发 2025 年半年度业绩说明会于 2025 年 9 月 2 日上午 9:00-10:00 通过上海证券

交易所上证路演中心以网络互动的方式召开。公司副董事长钱国耀先生、财务总监朱志

荣先生、独立董事吴伟明先生、董事会秘书彭丽娜女士参加了本次说明会，与投资者进

行了互动交流和沟通，在信息披露允许的范围内就投资者普遍关注的问题进行回复。 

二、投资者提出的主要问题及公司回复情况 

公司通过上海证券交易所上证路演中心网络平台就投资者提出的问题及本次业绩说

明会前以临时公告公开预征集的投资者普遍关心的问题进行了回复，主要问题及回复情

况如下： 

互动问题 1：请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？谢谢。 

公司回复：尊敬的投资者您好，报告期内（2025 年 1-6 月），公司实现营业收入 78,680.32 

万元，同比增加 7.83%；营业利润 11,466.55 万元，同比增加 4.56%；净利润为 10,328.51 万

元，同比上升 11.63%；归属于上市公司所有者的净利润 10,388.53 万元，同比上升 11.93%。

感谢您的关注！ 

互动问题 2：公司海外市场拓展与新业务布局如何？ 



公司回复：尊敬的投资者您好，公司顺应中国汽车出口潮流，逐步推行“走出去”

战略，以期进一步扩大国际市场，将公司产品推广进入更多的国际车厂。公司已建设马

来西亚生产基地，完成了厂房租赁并有序推进产线建设和生产前期准备工作，下半年有

望投入生产。公司目前正在推进摩洛哥生产基地前期审批等工作。公司产品已进入斯特

兰蒂斯、雷诺、宝腾等整车供应商体系。感谢您的关注！ 

互动问题 3：公司踏板类产品成功进入一汽大众、上汽大众等主流车企体系，且客户

群体已覆盖自主、合资及造车新势力车企，在客户资源拓展方面，公司是否有针对特定

细分市场（如高端新能源汽车领域）的进一步合作规划，以巩固客户覆盖优势？ 

公司回复：尊敬的投资者您好，在客户拓展方面，客户群体几乎全面覆盖自主品牌

整车厂。公司紧跟市场步伐与客户需求，做到与客户同步研发，采用“以销定产”的生

产模式以及“以点扩面”的销售方式，以期实现市场份额的持续提升。感谢您的关注！ 

预征集问题 1：你好，公司目前的主要业绩增长点有哪些？ 

公司回复：尊敬的投资者您好，近年来，公司产品档位操纵器进入吉利宝腾、雷诺

汽车等整车供应商体系，公司档位操纵系统执行机构已配套万里扬、巨一动力，新进入

采埃孚、浮帧动力等供应商体系。公司产品电子加速踏板陆续进入斯特兰蒂斯、雷诺汽

车、上汽奥迪、广汽丰田、上汽大众、一汽大众等整车供应商体系。公司拓展产品汽车

制动踏板进入上海汽车、奇瑞、赛力斯等客户供应商体系，并实现批量供货。从长期来

说，公司将持续保持应有的市场开拓和产品开发力度，立足国内并积极拓展国际市场，

保证并争取更大的市场份额。国际方面，公司将顺应中国汽车出口潮流，逐步推行“走

出去”战略，以期进一步突破国际市场，将公司产品推广进入更多的国际车厂。感谢您

的关注！ 

预征集问题 2：公司选择马来西亚和摩洛哥作为海外生产基地，请问选择这两个国家

作为海外生产基地的主要原因有哪些？ 

公司回复：尊敬的投资者您好，公司选择马来西亚和摩洛哥作为海外生产基地主要

基于公司全球化布局及客户需求。感谢您的关注！ 

预征集问题 3：请问耀明医疗气腹机市场推广主要是直营方式还是经销方式？公司对

耀明医疗气腹机市场推广投入了哪些资源？ 



公司回复：尊敬的投资者您好，耀明医疗气腹机市场推广根据不同地域特点采用多

样化的销售方式，近年来公司销售团队不断提升，启动了腹腔镜气腹机系统的市场试用，

后续将根据其市场反馈情况稳步推进销售。感谢您的关注！ 

预征集问题 4：请问 2025 年 1-6 月制动踏板销量情况。 

公司回复：尊敬的投资者您好，公司产品制动踏板配套上海汽车、奇瑞、赛力斯等

客户，实现批量供货，其销量在持续增加。感谢您的关注！ 

预征集问题 5：请问公司有哪些应对材料价格波动的具体措施？ 

公司回复：您好，感谢您对公司的关注。从公司采购的材料来讲，主要包括大宗物

料（塑料和钢材）、零配件和电子料件三大类。对于大宗物料，公司一般采取集中采购的

模式（包括上游的零配件供应商，公司会一并锁定采购价格），以三个月或者半年的用量

进行批量采购，通过提高采购量来增加议价的能力，取得较优的采购价格，公司也会随

时评估大宗物料的价格波动情况，为后续的采购定价做准备；对于零配件，鉴于种类繁

多，形态各异，一般抓大放小，量大的一年评估两次价格，量小的一般一年评估一次价

格，基本以年降的方式为主；对于电子料件，随着国产品的崛起，目前电子料件的价格

是平稳趋降，公司也会定期与供应商进行价格谈判，以控制成本，目前也在不断的引进

国产替代品，在保证质量的前提之下，降低产品成本，保持公司的产品竞争力。再次感

谢您对公司的关注。 

预征集问题 6：据公司 2023 年中报“报告期内，公司储备新产品开发初见成效。公

司成功开发新能源汽车空调压缩机，目前进入内部测试阶段”。至今已有两年，请介绍新

能源汽车空调压缩机目前市场推广情况。谢谢。 

公司回复：尊敬的投资者您好，公司产品新能源汽车空调压缩机目前处于客户开拓

与个别客户对接过程中，根据客户具体要求予以调整产品阶段，感谢您的关注！ 

本 次 业 绩 说 明 会 的 具 体 内 容 ， 投 资 者 可 以 通 过 上 证 路 演 中 心

（https://roadshow.sseinfo.com/）查看本次业绩说明会的召开情况及主要内容。 

感谢各位投资者积极参与本次说明会，公司对长期以来关注、支持公司发展的广大

投资者表示衷心感谢！ 

特此公告。 



  

宁波高发汽车控制系统股份有限公司董事会 

二零二五年九月三日 


