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成都长城开发科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

√现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

√其他 （走进上市公司活动） 

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2025 年 9 月 5 日 

活动地点：四川省成都市高新区天全路 99 号 

参会单位：华泰证券、开源证券、东吴证券、山西证券、联储证券、长江证

券、东北证券、华源证券、重庆国恩私募证券投资基金、四川发展证券投资基金、

成都金枫银帆投资、四川汇聚投资、眉山投资、四川港航汇能私募基金、西藏合

众易晟投资、深圳市中润东方资产、西藏隆源投资、广东璟诚私募基金、资阳空

港私募基金、万柏私募基金、成联天府股权投资基金、成都观今股权投资基金、

中科汇升（深圳）基金、海南龙吟虎啸私募基金、汇迪投资。 

上市公司接待人员：董事、总经理张森辉先生；副总经理、董事会秘书夏志



强先生；证券事务代表张莉霞女士。 

 

三、 投资者关系活动主要内容 

本次投资者关系活动的主要问题及公司对问题的回复概要如下： 

问题 1：公司上半年业绩表现非常亮眼，境外市场增长也较大，主要的原因、

增量来源是什么？ 

答：公司 2025 年上半年实现营业收入 16.8 亿元，同比增长 27.42%；实现归

母净利润 3.95 亿元，同比增长 32.28%。营业收入方面，从产品来看，公司智能

计量终端同期收入增长 27.74%，公司营业收入的增长主要是因为智能计量终端

产品收入的增加；从区域来看，境内市场开拓取得成效，营业收入同比增加

132.86%，同时公司境外市场保持持续增长，营业收入同比增加 2.23 亿元，同比

增长 18.37%。净利润方面，公司三个主要产品：智能计量终端、AMI 系统软件

及服务收入市场竞争力强劲，产品毛利率同比都呈现上涨的趋势。 

公司主要销售区域的营收均有不同程度增长，本期增长的来源主要来自一带

一路国家市场的增长。 

问题 2：目前国内的电表企业出海竞争加剧，我们有无感受以及如何应对？

会不会影响到后续的毛利率？ 

答：公司已关注到相关同行业公司海外竞争情况，2025 年上半年，公司与

西班牙、波兰两国电力公司达成新的智能电表项目合作协议，与巴西水务集团达

成新的超声波水表项目合作协议等，从以上合作情况来看，公司对主要海外市场

竞争保持良好的信心。 

公司毛利率水平较为稳定。第一，公司开展了研发设计的极致化、平台化、

模块化工作；第二，公司有效管控供应链，降本增效明显；第三，公司于 2024

年获得“成都市智能工厂”认定，生产车间不断提升智能化、自动化水平，降低人

工等成本。  

问题 3：国内市场后续是否有大力发展、提升市场份额的规划？ 

答：公司未来将持续拓展国内市场，提升国内市场份额。公司从 2022 年开

始已陆续获得多个国内订单，2025 年上半年，公司中标国家电网 2025 年第三十

一批采购项目（营销项目第一次计量设备招标采购）超人民币 1.27 亿元，预计



在国家电网、南方电网加强对智能电表的可靠性、安全性等性能重视程度的背景

下，公司将凭借在境外多市场、大规模、长时间的部署和运营经验，发挥公司的

技术、品质优势，逐步扩大国内市场份额。 

问题 4：目前的在手订单情况？ 

答：公司不断开拓新的市场，目前公司在手订单充裕。  

问题 5：请问造成智能计量终端产品不同生命周期的原因是什么？ 

答：原因在于不同地区、不同国家对于产品的标准不同，公司研发能力可以

完全满足不同地区与国家制定的标准，满足不同客户定制化的需求。 

问题 6：公司对于生产产线智能化水平的提升有没有规划？ 

答：公司持续对生产线进行智能化升级改造，当前已经达到较高的自动化生

产水平，并获得相应的制造能力认证。公司的产能和营收水平大幅增长，但直接

生产人员的数量却不增反降，这也体现公司生产效率的极大提升。我们相信，募

投项目之“智能计量终端自动化生产线建设项目”实施后，公司的智能化、自动

化制造水平又将上一个新的台阶。 

问题 7：我们如何从战略上应对国外市场的竞争？ 

答：公司最核心的竞争力在于能够灵活快速响应客户需求的研发能力。公司

将依托这一核心能力，稳固主要客户市场，增强客户黏性；同时在开拓新的市场

时启用已经成熟的产品设计能力和方案，与客户需求迅速适配。 

问题 8：公司的销售模式是什么？在境内境外是否有不同？ 

答：公司采用自主品牌、自主研发、自主销售模式，境内、境外无差别。 

问题 9：公司从战略上有没有考虑对其他电力相关产品的发展规划？ 

答：公司未来持续聚焦于能源计量领域，同时将深入了解和研究行业内的一

些高附值产品和业务，视实际情况决定是否发展新业务。 

 

 

 

成都长城开发科技股份有限公司  

董事会  

2025 年 9 月 5 日  
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