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证券代码：600496                                   证券简称：精工钢构 

转债代码：110086                                   转债简称：精工转债 

 

长江精工钢结构（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录 

 

一、调研情况 

调研时间：2025 年 9 月 26 日 9:30—11:30 

调研方式：√ 特定对象调研    分析师会议  □ 媒体采访 

□ 业绩说明会     □ 新闻发布会   路演活动 

□ 现场参观       □ 其他 电话会议、网络会议 

调研机构名称：长江证券 张弛；长江证券 袁志芃；工银瑞信 周桐；上海

海楚资产管理有限公司 朱力超；鑫元基金 王恒；华龙证券 齐德光；杭州附加

值投资 程晓鑫；圆信永丰 齐昊麟；长江固收 熊锋；首创证券 李允 

公司接待人员：副总裁兼董事会秘书沈月华女士 

 

二、调研主要内容 

会议首先由董事会秘书介绍了公司 2025 年上半年业务发展情况。报告期内，

公司面对外部挑战展现出良好的经营韧性，实现逆势增长，订单承接、营业收入

与利润规模均保持稳健增长，经营性现金流等关键财务指标有所改善。 

上述介绍之后，公司与投资者针对具体提问作了进一步的交流，纪要如下： 

 

1、 公司的订单情况？ 

报告期内，公司累计新签合同额 125.1 亿元，同比增长 2.2%。 

在传统分包业务方面，公司聚焦高成长性的工业高端客户，有针对性地研发

形成了成熟且专业化的解决方案，赢得客户的信赖和复购。工业建筑主要定位在

高端客户，如比亚迪、吉利、宝马、海天味业、今麦郎、发那科、开市客等新兴

产业或逆周期行业的龙头企业，这些客户在当前的背景下仍具有结构性的扩产需

求。在创新业务方面，公司积极推进工业建筑的 EPC 业务模式的转型升级，同
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时依托现有的客户渠道，凭借在建筑结构、屋面及围护和光伏电站等跨专业的技

术储备和服务能力，积极为客户提供包含光伏建筑一体化在内的一站式绿色低碳

建筑产品和服务，BIPV 等增值业务对项目规模提升和盈利性改善都有所带动。

另外公司的工业连锁及战略加盟业务开展有序，公司的品牌、技术等业务实力受

到市场认可，也为公司的业务发展提供了新的增长点。 

 

2、 请介绍下公司海外业务情况？ 

2025 年上半年国际订单承接 36.6 亿元，同比增长 94.1%，占公司总新签订

单比例提升至 29%。 

公司海外业务的快速增长，主要得益于多年来在国际化布局上的先发优势。

自 2008 年设立国际业务部以来，公司逐步打造了一支熟悉国际标准与规范的团

队，建立起符合国际要求的产品质量体系与系列认证，并树立了国际化的品牌形

象。 

目前，公司已拥有超过 500 名持有各类国际标准证书的焊工，以及近千名持

有国内标准证书的焊工；先后取得包括美标、俄标、欧标在内的多项国际权威认

证。此外，公司已成功承接 50 多个境外大型地标项目，如卢塞尔体育场、沙特

吉达塔、沙特吉达国际机场、香港国际机场等，充分展现了公司在国际市场上的

综合实力与品牌影响力。 

 

3、 请具体介绍下装配式建筑的具体应用及未来发展？ 

公司继续坚持以装配式建筑技术开拓 EPC 市场，并积极把握国家“好房子”

政策机遇，为公司新兴业务发展注入新活力。2025 年 3 月，住房城乡建设部办

公厅正式发布《装配式建筑可复制可推广技术体系和产品目录（第一批）》，公司

下属子公司精工绿筑“部分包覆钢-混凝土组合结构技术”体系凭借其创新性、经

济性和产业化推广价值，成功入选该国家级目录的装配式技术体系。这套体系结

合了钢结构和混凝土两种材料，利用两种材质不同的优点，提供施工周期快、周

边环境影响小、建筑品质高的装配式建筑。是住建部装配式住宅方面唯二的示范

体系，符合现在住建部的“好房子”要求。 

同时，公司以客户为中心，打造了包括医院、学校、公寓、办公、住宅及工
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业上楼六大集成产品体系。在项目实践方面，公司已成功将装配式建筑技术应用

于多个大型项目中，包括杭州亚运会棒（垒）球体育文化中心、绍兴会展中心、

六安技师学院等绿色集成建筑，积累了丰富经验，为未来进一步拓展装配式建筑

市场奠定了基础。 

 

4、 公司钢结构的产销量情况？ 

2025 年上半年实现钢结构销量 83.5 万吨，同比增长 47.0%。公司钢结构产

品的销量是要略高产量的，工厂在满产的情况下可以更好的发挥规模经济效益，

同时公司也在加强集团集中采购，通过直接与钢厂议价，进一步降低材料采购成

本。 

 

5、 公司是否考虑下沉市场？ 

公司高度重视区域市场的拓展，并积极探索以“合营连锁”模式推动业务下沉。

该模式旨在将公司的品牌、技术和管理优势，与当地合作伙伴的资源及市场渠道

优势相结合，提升市占率。2025 年上半年，合营连锁业务签约金额达 9.2 亿元，

同比增长 161.5%，已超过去年全年该业务板块的订单总额（8.5 亿元）。目前公

司合营连锁业务现已拓展了北京、重庆、福建、海南、河南等多个区域市场。 

 

6、 公司有没有下修可转债转股价的打算？ 

从 2025 年 10 月 27 日起重新开始计算，若再次触发“精工转债”转股价格

向下修正条款，届时公司董事会及管理层综合考虑公司的基本情况、股价走势、

市场环境等多重因素，以及对公司的长期发展潜力与内在价值的信心，将再次召

开会议决定是否行使“精工转债”转股价格向下修正权利。 


