
广电运通集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2025018

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他 电话会议

活动参与人员

国富人寿保险 程勇 兴银理财 江耀堃、罗瑾深 长江证券资管 汪中昊

中银基金 张令泓 易知（北京）投资 宋辰超 广东正圆私募 徐彪

格林基金 刘喆 创金合信基金 李晗、张小郭 平安基金 季清斌

杭州巨子私募 张立烽 光大保德信基金 詹佳 安联保险资管 谭峰英

上海金恩投资 林仁兴 上海孝庸私募 粟临峰 彝川资本管理 朱宏达

上海鼎汇通 叶罗彬 湖南源乘私募 李翔 浙商证券 郑毅

华安证券 来祚豪 国泰海通 张盛海 中信建投 张敏

东方财富 向心韵 广发证券 李婉云 中信证券 陈明蔚

长城证券 黄俊峰 湘财证券 李杰

共 28 人（以上排名不分先后）

上市公司接待人员：

副总经理 关健伟 副总经理、董事会秘书 谢华 证券事务代表 王英

汇通香港财务负责人 李派道 高级投资者关系经理 胡瑞娟、王格

时间 2025 年 10 月 22 日

地点 广州市高新技术产业开发区科学城科林路 9、11 号

形式 电话会议

交流内容及具

体问答记录

1、近期，公司全资公司汇通香港取得 MSO 牌照，如何理解该牌照对公司的意

义？

答：本次 MSO 牌照的落地标志着公司在跨境支付领域的业务布局取得关键性

进展，正式具备合规的跨境资金结算与外汇兑换资质，进一步提升了公司全球化

服务能力与金融科技综合实力，符合公司的整体战略规划与长期发展需要。未来，

汇通香港将重点打造一站式全球支付结算解决方案，并加强与公司控股子公司中

金支付的业务协同，构建“境内+境外”一体化资金通道，为企业客户提供安全、



高效、透明的跨境金融科技服务。

2、公司 MSO 牌照落地之后的业务规划是什么？

答：1）优先推进数科集团内部业务试点，逐步覆盖有明确跨境支付需求的公

司。2）聚焦广州及大湾区专业市场需求，依托广州“千年商都”的外贸底蕴，重

点瞄准广州服装、花卉、水产、鞋帽等百余个专业市场，针对性解决其跨境贸易

中的货币兑换、跨境汇款需求。3）联动广州国资国企拓展业务，凭借广州市国资

背景优势，挖掘有大额跨境结算需求的国企，提供安全、高效的跨境支付解决方

案。

3、公司跨境支付业务与公司其他业务的协同性如何？

答：一方面，公司控股子公司中金支付作为持牌支付机构，深耕互联网对公

支付市场，拥有多元化产品矩阵与深厚的大 B 客户资源。并且，中金支付具备跨

境人民币支付资质，聚焦进出口电商等交易主体，推出了相应的支付结算产品与

服务，为全球化业务开展奠定了坚实基础。公司将发挥与中金支付在牌照、客户

资源的协同效应，构建“境内+境外”一体化资金通道。另一方面，公司旗下广电

汇通提供的统一资金管理平台的智能资金分帐服务，资金可精准分配给供应商、

物流仓储等上下游主体，助力客户优化资金链路。最后，在科技赋能方面，公司

研究总院积累了区块链、智能合约、智能风控等方面的 AI 技术，汇通香港可复用

这些技术能力，满足反洗钱、交易监控等要求，降低合规运营成本。

4、MSO 牌照的盈利模式是什么？如何看待这块业务成长性？

答：从盈利逻辑看，MSO 牌照业务的核心收益来自“汇率差价+服务费”，一

是向客户收取跨境支付服务费，二是通过外汇头寸调剂赚取汇率差价，间接提升

整体收益。广东作为全国外贸第一大省，2024 年进出口总额首次突破 9万亿元，

连续 39 年保持总量领先，为我们提供了广阔的市场空间；同时借助香港国际金融

中心的地位，可进一步辐射东南亚乃至全球跨境贸易场景。目前该业务处于培育

期，随着客户积累与场景拓展，规模有望进一步扩大。

5、该牌照的稀缺性如何？后续是否考虑申请其他地区的相关牌照？

答：MSO 牌照虽未设定总量限制，其稀缺性体现在“实质合规门槛”。香港

海关对持牌机构的持续合规运营要求严苛，存量牌照中因合规不达标被处罚或吊

销的情况时有发生，进一步凸显其稀缺价值。公司将以 MSO 牌照落地为起点，秉

持“聚焦核心市场、匹配业务需求”的原则推进全球化牌照布局，主要会围绕着

“一带一路”的国家战略进行布局，未来将会以业务发展进度来做规划。
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