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投资者关系活动记录表

编号：2025-009

投资者关系

活动类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观

其他

活动参与人员

被接待人员：

埃普斯国际 Eric 安华农业保险 李斌

北银理财 吴琮 壁虎投资 张小东

财通证券 郑元昊 丞毅投资 胡亚男

创富兆业 刘姝仪 长城证券 沈彻

长江证券 汪中昊 长盛基金 郭堃

大道兴业投资 黄华艳 东方财富证券 黄孝捷

东方证券 浦俊懿 东兴证券 刘航

度势投资 顾宝成 敦成私募基金 张晓艳

方德博纳资本 霍梓锋 方正证券 张轩铭

复通私募投资基金 余音 光大证券 施鑫展

耕霁投资 刘璟欣 国金证券 孟灿

广发证券 李婉云 国寿安保基金 韩涵

国金证券 王倩雯 国泰海通证券 张盛海

国泰海通证券 于运博 国源信达资本 李博伦

国元证券 王朗 禾永投资 马正南

禾升投资 章孝林 鸿运私募基金 张丽青

宏鼎财富管理 李小斌 华创证券 吴鸣远

华安证券 来祚豪 华西证券 李静远

华福证券 魏征宇 健顺投资 高冉

久阳润泉资本 赵炜 玖歌投资 孙健

君阳私募基金 张春龙 老虎寰投咨询 付裕恒

理臻投资 刘江炜 联储证券 刘浩

茂源财富管理 钟华 磐厚动量资本 于昀田

鹏安基金 张凌飞 鹏扬基金 黄旭

朴信投资 朱冰兵 瀑布资产管理 杨森

前海人寿保险 刘振兴 前海旭鑫资产管理 胡笑辉

申银万国证券 罗宇琦 山证资产管理 吴桐

西部证券 周成 统一证券 郑宗杰

禧悦私募基金 王秀平 鑫焱创业投资 陈洪



兴业证券 罗池婧 星允投资 崔辰

英轩捷信投资 喻涛 益和源资产管理 魏炜

圆石投资 黄咏 甬兴证券 黄伯乐

粤港澳大湾区科技创

新产业投资基金
林权 匀升投资 饶欣莹

泽铭投资 单河 浙商证券 叶光亮

中国人寿 王卫华 正圆私募基金 黎君仪

中泰证券 闻学臣 中航信托 戴佳敏

中天汇富基金 古道和 中泰证券 蒋丹

中信建投证券 张敏 中信建投证券 徐兴文

中信证券 王盛乾 中信期货 魏巍

中意资产管理 臧怡 中信证券 朱珏琦

中邮人寿 朱战宇 中银基金 张令泓

中邮证券 刘峻维 中邮证券 刘聪颖

中泽控股 刘军洁 中邮证券 王思

珠海横琴智合远见私

募基金
黄勇 珠海德若私募基金 罗采奕

公司接待人员：

董事会秘书王潇先生

公司业务专家耿晓明先生

证券事务部总经理胡小青女士

时间 2025年 10月 23日

地点 北京市

形式 线上会议



交流内容及具

体问答记录

一、公司情况介绍
公司作为国内领先的的数字化转型综合服务提供商，围绕信息技术产业自

主可控的要求和人工智能等新兴技术蓬勃发展的趋势，在巩固核心客户业务合

作的基础上，加速推进数智技术及创新产品落地，持续开拓新兴客户，实现了

收入端和利润端双增长。

1、最新经营成果

2025年第三季度，公司继续以软件及IT解决方案业务线为发展基石，重点

布局人工智能、大数据等创新产品领域，通过“整体稳健扩张、重点加速突破”

的策略，保持稳健经营态势。报告期内，公司实现营业收入12.52亿元，同比增

长5.01%；实现净利润1.25亿元，同比增长17.98%。2025年前三季度累计实现营

业收入36.13亿元，同比增长5.14%；实现净利润2.43亿元，同比增长7.94%，整

体增长势头稳定。

按业务板块及产品线划分，公司软件及IT解决方案板块第三季度实现收入

8.55亿元，同比增长9.90%，占公司整体营收比重提升至68.32%，业务结构进一

步优化。其中，伴随AI应用在银行业等金融机构的持续落地，公司人工智能及

大数据创新产品线延续了上半年高速增长的态势，毛利率同步持续提升。

公司始终坚持“研发驱动创新、创新驱动成长”的发展路径，持续加大研

发投入，着力构建可持续的核心竞争优势。截至2025年三季度末，公司累计拥

有专利36项、软件著作权309项，完成国家级信创认证18项。其中，第三季度单

季新增专利2项、软件著作权26项，研发成果转化效率显著。

2、未来发展规划

报告期内公司香港全资子公司正式成立，目标搭建跨境技术协同平台，服

务银行、证券、基金等多元客户群体。目前，公司已与多家海外机构签署业务

合作协议，加速落地出海战略。未来公司将全力拓展AI Agent应用于营销、风控、

运维等多个金融业务场景。同时，在区块链及智能合约领域，结合隐私计算及

量子科技的技术加密能力，持续探索数字资产管理、跨境支付、供应链金融等

领域业务机会，构建安全高效的金融基础设施生态体系。

二、问答环节主要提问
1、公司在前三季度及单三季度净利润同比增速表现优于以往，具体原因是

什么？

回复：公司净利润增速提升主要得益于业务转型与技术迭代的持续推进。

一方面，公司在AI等新兴技术领域实现从试点到规模化应用的拓展，有效提升

交付标准化程度、成本管控能力及整体交付效率，进而提高项目毛利水平。另

一方面，通过优化业务结构，提升高毛利业务收入占比，关停高风险、低效益

项目，整体盈利水平显著改善。此外公司利用数智化手段提高管理效率，费用

管控效果显著，进一步推动利润率提升。

2、公司成立香港子公司，目前业务进展如何？未来出海战略规划是怎样

的？

回复：公司香港子公司于第三季度获批成立，并已开始稳步推进售前沟通

与业务协调等工作。截至目前，公司已经与香港、澳门、新加坡等地的多家海

外机构签署业务合作协议，出海战略逐步落地。未来公司将以香港子公司作为

连接大湾区与国际市场、拓展海外业务的主要载体，在聚焦香港、澳门及东南

亚金融机构数字化需求的基础上辐射全球，构建“技术输出+生态合作”的国际

化服务体系。

3、公司如何拓展海外业务？



回复：一方面，公司将依托现有客户，主要是国内大型金融机构在海外设

立的分支机构，跟随其步伐进入海外市场，凭借先前丰富的合作经验与IT建设

能力，作为IT供应商提供信息技术服务，从香港地区切入并扩展至其他国家和

地区。另一方面，公司将逐步拓展与海外本土金融机构的业务合作，快速响应

海外金融机构在新兴业务场景中不断产生的IT开发与系统建设需要，满足其多

样、复杂的业务需求。

4、公司人工智能及大数据产品线表现如何？

回复：公司人工智能及大数据业务整体保持高速增长和扩张趋势，单三季

度产品线收入同比增速快于上半年。随着银行对AI落地应用的意愿逐渐强烈，

众多应用场景陆续启动，AI逐步融入银行全行各领域、业务场景及系统。当行

业内某家银行特别是头部大行在某一AI应用场景取得成效并落地后，其他银行

便会迅速借鉴并跟进，形成跨机构的口碑效应与经验复制。这种相互借鉴推动

了AI应用的持续增多，也有利于我们在行业内横向拓展获得更多同类型订单。

同时，得益于模型的持续迭代以及业务交付标准化提升能力增强，该业务毛利

率也有所提高。未来公司将持续加大在人工智能及大数据产品线的研发投入，

积极把握该领域的商业机会，进一步提升售前交流到订单转化的效率。

5、目前AI应用在银行业渗透的瓶颈在哪以及怎么看待未来的趋势？

回复：AI应用在银行业务渗透中的瓶颈主要体现在三个层面：一是基础模

型能力仍需迭代，直接应用于业务端生产环境时，与专业人士处理仍然存在显

著差距；二是银行数据治理与定制化需求复杂，每家银行拥有独特的知识、业

务体系及规则，需对大量专有数据进行预处理与定制化训练，且部分数据尚未

达到训练标准；三是场景落地需多工具组合与跨领域协作，比如需要结合大模

型、规则引擎、RPA、OCR等工具，并面临模型选型、数据治理、业务场景设

计三方面的人才瓶颈。未来随着模型迭代、数据治理完善及跨领域协作成熟，

场景应用数量有望实现爆发性增长。目前多家银行已经开始在上述三方面提出

明确的人员需求，场景落地也开始逐步从内部辅助工具向风控、营销、信贷等

核心业务领域渗透。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及应披露重大信息

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件）

无


