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广东芳源新材料集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-006 

投资者关系活动

类别 

√ 特定对象调研      □ 分析师会议       □ 媒体采访 

□ 业绩说明会        □ 新闻发布会       □ 路演活动 

□ 现场参观          √ 其他 电话会议  

参与单位名称及

人员姓名、时间 

2025 年 10 月 24 日 

西部电新 刘小龙；宝盈基金 朱凯；博时基金 李帅、乔奇兵；财

通资管 李真；创金合信 张小郭；德邦基金 汪宇；递归私募 于良

涛；东证资管 陈思远；东证自营 崔洋；方正富邦基金 刘蒙；蜂

巢基金 彭朝阳；高熵资本 钟诚；国联安基金 陈笑宇；横琴人寿

保险 冯飞洋；华宝基金 陈怀逸；华能贵诚信托 孙德龙；华夏久

盈 彭双宇；汇丰晋信基金 韦钰；汇华理财 徐纯波、于宏杰； 建

信理财 唐文成；聚鸣投资 惠博闻；开源证券自营 彭逸辰；龙航

资产 颜孝坤；明溪资产 马响；上银基金 杨东朔；太平洋证券 赵

子行；太平资产 赵洋；天弘基金 董志强；五地投资 刘晶；西部

利得基金 冯皓琪；阳光保险 李曦辰；易方达基金 黄艳；银河基

金 傅鑫；银河证券自营 刘兰程；永赢基金 马瑞山；圆信永丰基

金 明兴；长安基金 林忠晶；长城财富保险资管 胡纪元；长江证

券资管 汪中昊；中信保诚资产 董杰；中信资管 魏巍 

 

2025 年 10 月 24 日 

东吴电新 阮巧燕；中邮基金 江刘玮、滕飞 

 

2025 年 10 月 27 日 

中金电新 于寒；建信理财 唐文成 



地点 公司 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书唐秀雷先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、介绍公司的基本情况 

答：公司早期产品主要以 NCA 三元前驱体为主，客户结构也

相对单一，单一大客户占比较高。自 2023 年起公司开始持续亏损，

主要原因有三：一是受国际限制性贸易政策法案出台以及行业需求

减弱的影响，公司 NCA 三元前驱体产品出货受挫，对收入产生较

大影响；二是金属价格持续波动下行，导致计提存货跌价准备增加；

三是公司募投项目在 2023 年中建成投产，资产折旧、人工成本、

摊销费用等固定支出增加，同时终端需求减弱导致产能利用率较

低，影响毛利率下降。在此背景下，公司自 2023 年下半年起积极

寻求转型，推行产品、客户多元化经营策略，经过近两年的调整，

公司已从依赖单一产品、单一客户的企业逐渐过渡成为产品、客户

多元化的企业，产品已涵盖前驱体、中间品硫酸盐类以及碳酸锂等

品类，客户覆盖众多前驱体、正极材料、电芯等锂电企业和金属贸

易商。 

 

2、介绍公司三季度的业绩情况 

答：公司三季度的经营情况有较大幅度的转变，净利润实现了

扭亏为盈，产品毛利率大多实现转正，产能利用率较去年也有所提

升。三季度前驱体产品出货量环比、同比均实现了翻番，特别是高

镍二元产品持续向好，在储能、机器人等领域需求增长的带动下增

长较快；硫酸钴今年产销量持续增长，钴价的上涨带动了硫酸钴和

前驱体产品涨价，对收入和毛利都有正面贡献。此外，公司日本技

术服务项目也在三季度确认了一笔收入，共同推动了公司经营业绩

的整体提升。 

 

3、对未来经营的展望？ 



答：回收利用技术是我们的优势，使用回收料来做产品会比矿

原料有较大的竞争优势，今年公司硫酸钴、碳酸锂等产品也主要是

使用回收料进行生产。公司会持续提升回收料的处理能力，加大回

收料的使用占比，通过自身的技术优势拉动产销量的上升。 

 

4、请介绍目前硫酸镍产品的情况？ 

答：硫酸镍结晶的主要来源还是 MHP（镍湿法冶炼中间品），

在镍原料的采购价格系数上涨且销售空间比较低的情况下，硫酸镍

结晶几乎没有利润空间，而前驱体特别是高镍产品的盈利能力相对

较好，因此我们会优先以前驱体订单为主，镍原料如有剩余才会考

虑去做硫酸镍结晶，三季度也是因为前驱体产品订单增加，硫酸镍

产品产量才有所下降。 

 

5、公司在固态电池配套材料上有哪些布局？ 

答：公司一直都有在配合客户做高镍三元的研发和技术储备，

也在进行其他固态电池材料方面如包覆机、电解质的技术储备。 

 

6、公司的产能是怎么分布的？ 

答：公司设计的总产能是 7.6 万吨前驱体和 1 万吨锂盐，前两

年公司为了发展多元化产品，对产线进行了技改，其中合成段部分

产线调整为碳酸锂，而前端产线可以生产前驱体的中间品硫酸盐。

经过技改，目前公司整体产能为 3.4 万吨前驱体、2.4 万吨碳酸锂、

4.56 万吨中间品镍钴盐和 0.18 万吨球镍。 

 

7、公司今年碳酸锂出货量不及预期的原因？ 

答：今年上半年碳酸锂行业整体面临价格下行的压力，锂矿及

碳酸锂市场价格整体呈现下降趋势，导致上游提锂企业普遍面临利

润倒挂压力，叠加硫酸锂溶液运费占比相对较高的成本因素，公司

原材料采购节奏受到了影响。公司今年主要使用回收料进行碳酸锂



的生产，但回收料种类繁多，黑粉的镍钴锂金属含量、杂质各有差

异，除杂提纯工艺具有一定的复杂性，公司还在持续提升回收料的

处理能力，预计未来回收料在原材料中的比例会持续提升。后续公

司也会恢复增加硫酸锂溶液的采购，同时公司已筹划往碳酸锂原料

端去拓展，多途径提升锂原料来源。 

 

8、前驱体行业现状是回暖了吗？ 

答：在目前反内卷的背景下，整个行业普遍都有涨价的预期，

给上游的利润空间就会相对大一些。公司高镍前驱体增长主要是受

下游终端如机器人、家用储能、电动工具等新兴领域增长的拉动。 

 

9、公司是如何开拓 NC二元前驱体业务的？ 

答：我们跟客户较早已开展合作研发，公司从 2022 年开始已

经有 NC 产品的开发，受行业定制化特性影响，每个产品及客户的

开发周期较长。NC 二元前驱体其实还是属于 NCA 体系，三元材

料的核心是镍钴，客户可以根据不同产品的类型和使用场景按需配

比铝来调节性能，适用范围更广，今年 NC 产品增量的主要来源也

是机器人、储能、电动工具等对能量密度要求较高的行业。 

 

10、关于可转债公司怎么考虑？ 

答：公司会综合判断正股的股票价格、对正股股东的影响、公

司经营情况、市场及行业情况等多方面因素，适时下修转股价格以

促进转股。 

附件清单（如有） 不适用 

日期 2025 年 10 月 27 日 

 


