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投资者关系活动记录表

编号：2025-003

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研

□业绩说明会

☑现场参观

□分析师会议

□新闻发布会

□其他

□媒体采访

□路演活动

参与活动机

构人员

西部证券：李柔璇

南方基金：严必行

平安基金：余妤晨

国泰海通资管：罗子博

时间 2025 年 10 月 24 日 13:00-17:00

地点 浙江省温州经济技术开发区滨海五道 308 号

上市公司 接

待人员

副总经理、董事会秘书：蒙山

证券事务经理：江建

投资经理：朱亮亮

投资者关系

活动主要内

容介绍

公司董事会秘书向来访机构介绍了公司基本情况、未来战

略规划及新兴业务增长点，并与来访人员进行互动交流。

本次沟通交流主要内容如下：

1.能否简要介绍下公司“3+3+3+X+N”战略内容？

答：为积极应对行业变局，公司管理层面向 2030 年制定

了“3+3+3+X+N”梯队式布局的战略，其中 3 个 3 分别指 3 大

支柱型产业，3 大成长型产业，3 大支撑平台，X 是指探索未来

新兴产业，N 是指通过并购实现跨越发展。在上述战略的引领

下，公司将以“集团化”“全球化”“数智化”作为发展的关

键词，在稳固电接触材料行业基本盘的同时，努力拓宽发展领

域，实现主业与第二增长曲线协同发展的良好格局。

2.公司在并购方面有什么规划？

答：公司将以“3+3+3+X+N”战略为引领，将外延式并购

作为公司未来发展的重要工具和手段，重点关注人工智能、机



器人、半导体、创新性新材料等高成长新兴赛道，努力通过并

购打造第二条增长曲线，助力公司实现业务拓展与转型升级。

目前公司已启动收购光达电子项目，于 2025 年 9 月 27 日披露

重组方案，目前处于交易所问询回复阶段，公司已积极组织各

方开展回复相关工作，推动收购光达电子项目尽快落地，实现

光伏银浆第二增长曲线的产业布局。

3.能否介绍下公司海外业务布局规划及海外业务占比提升

的目标？

答：公司在国内电接触材料行业已处于龙头地位，未来业

务的增长将聚焦于海外及高端业务的开拓。从上半年的情况

看，公司海外业务同比增幅达 51.49%，高于公司整体营业收入

增幅，主要受益于公司数据中心等领域应用产品获得海外客户

的高度认可，订单大幅增长。而且海外业务的毛利率整体上较

国内业务高 10 个点以上，有助于公司整体经营业绩的改善。

目前公司将先立足于国内，逐步积累海外业务订单，在海

外业务达到一定规模后，开启海外建厂计划，更加高效地响应

海外客户。同时为更好服务海外客户，公司正推动海外寄售模

式创新，公司将通过各种举措加速构建全球营销与服务体系，

持续扩大高端市场份额，驱动海外业务进入高速扩张期。

此外，公司未来五年的目标是将海外业务占比提升到

40%，力争 2030 年国际市场地位取得显著提升。

4.目前海外市场方面，公司有没有要重点攻克的客户？

答：公司经过三十多年的发展与沉淀，已与西门子、施耐

德、ABB、富士电机、欧姆龙、松下电器国际知名头部企业建

立长期稳定的业务合作关系，已基本实现海外头部下游客户的

全覆盖。未来的突破点是以客户重点项目为抓手，利用竞争优

势进一步提升在这些国际知名头部企业的销售规模，如今年上

半年进一步突破施耐德接触器用触头材料的供应，实现西门子

集团、ABB 集团框架断路器用触头材料的供货突破，以及助力



北美数据中心低压配套头部供应商业务扩张。

5.电接触材料和光伏银浆都是重资金型行业，若光达电子

成功并入上市公司后，公司在融资方面是怎样一个规划？

答：首先在银行等金融机构信贷规模方面实现总量的管

控，公司会从财务模型、业务模型等方面分析两个业务板块的

综合成本、利润，将信贷资金倾斜于高效益的业务板块，提高

存量资金利用率。未来公司将在合适的时机运用定向增发、可

转债、科创债等手段，引入长期资金，增强资本实力，为公司

长远的发展奠定基础。

6.从近几年经营情况看，公司营收稳步增长，但毛利率下

降是什么原因？

答：公司主要产品的销售价格是按照“原材料价格+加工

费”的模式确定，而公司的主要原材料白银价格持续攀升，加

工费整体稳定，致使加工费占比下降，从而产生毛利率下降的

情形。毛利率下降主要是财务角度分析的表象，若剔除银价等

原材上涨的因素，公司毛利率水平基本保持稳健，与公司经营

情况相符。

注：公司严格遵守信息披露相关规则与投资者进行交流，如涉及公司战略规划等意向性目

标，不能视为公司或管理层对公司业绩的保证或承诺，敬请广大投资者注意投资风险。


