
1

中国巨石 2025 年第三季度网上业绩说明会会议记录

调研时间：2025 年 10 月 27 日 15:00-16:00

调研地点：上海证券交易所上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com）

重点问题及答复：

1.三季度玻纤价格还维持高位吗？

回复：三季度玻纤产品价格同比有所增长，但环比略有下降。

2.风电玻纤价格还能维持高位吗？

回复：受益于风电装机量的提升和叶片大型化，风电产品需求提升明显，供应

依旧偏紧。年初对风电用纱进行了复价，目前价格基本保持平稳。

3.公司二代电子布的研发进度如何？什么时候能完成突破？

回复：公司特种玻纤产品开发正在有序推进中。

4.公司计划今年的玻纤出货量是多少？明年还能维持高增长吗？

回复：公司 2025 年玻纤销售目标较 2024 年有所增长，预计 2026 年继续保持

稳定增长。

5.第三季度毛利率提升，主要驱动因素是什么？这种改善是否具有可持续性？

回复：玻纤主要下游应用领域需求增加，公司通过加快产品结构优化、加强市

场开拓，产品销量同比提升。自去年以来，玻纤产品价格逐步走出周期底部，同比

明显提升。同时，公司通过加大技术创新力度，采取一系列降本增效措施，生产成

本继续保持良好竞争力，为本期业绩增长奠定了良好基础。

6.经营活动现金流净额同比增长 99.2%，远超净利润增速，原因是什么？公司

如何利用充裕现金流支持战略发展（如并购、分红、产能建设）？

回复：公司持续加强现金流管理，按照国资委要求，进一步改善营业收现率，

推动公司持续稳健发展。

7.非经常性损益项目中，政府补助占比较高，未来若补贴减少，如何维持盈利

能力？公司是否有内生增长计划？

回复：公司政府补助项目占利润总额比例较低，对公司盈利能力影响较小。公

司围绕自身战略，持续优化产品结构，保持产品成本优势，拓宽玻纤应用领域，高

端产品比例保持高位并不断提高，市场占有率稳步提升。

8.公司应收账款期末余额较年初增长，是否存在回款周期延长或坏账风险？管

理层采取了哪些措施加强应收账款管理？

回复：公司制定了严格的客户信用制度和销售考核机制，投保了应收账款信用

保险，多方面加强应收账款风险管控。9月末应收账款余额较上年同期小幅上涨，

主要由于销量增加，账期内应收账款增加。

9.玻纤行业能耗较高，公司如何落实‘双碳’目标？在绿色生产和循环经济方

面的投入与成效如何？
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回复：公司积极响应国家“能耗双控”要求和绿色可持续发展理念，深入健全

绿色管理体系，深化绿色发展机制；加快绿色转型升级，构建绿色产业链；大力推

进能效提升，实现节能降碳发展；扎实推进清洁生产，大幅减少污染排放；加强资

源综合利用，持续推动循环发展；大力发展绿色玻纤，建立绿色制造体系；加强矿

山环保整治，积极建设绿色矿山；加快实施两化融合，提升绿色智能水平。玻璃纤

维作为性能优越的新型无机非金属材料，与传统材料相比，本身具有强度高、重量

轻、耐腐蚀、耐高温、绿色环保等特点，同时也是服务于清洁能源工业重要的基础

材料，符合未来的绿色低碳发展需求。

10.在业绩高增长的背景下，公司如何平衡股东回报（如分红、回购）与长期

研发投入？

回复：公司将严格按照监管机构的要求和《公司章程》《未来三年（2024 年-

2026 年）股东回报规划》的规定落实分红政策，根据公司经营发展规划保持合理

的分红水平，兼顾股东回报与长期研发投入，维护公司长期稳定发展。

11.公司如何预判下一轮周期拐点？采取了哪些措施平滑周期波动？

回复：今年以来，玻纤主要下游应用领域需求增加，产品销量同比提升，尤其

是风电方面，受益于风电装机量的提升和叶片大型化，销量提升明显。公司一直注

重产品结构、销售结构和客户结构调整，提高玻纤在复合材料中的渗透率，拓宽应

用场景，延长风电等高端产品景气周期。

12.如何看待国际贸易摩擦或地缘政治风险对海外业务的影响？是否有应对预

案？

回复：公司建立了一系列的应对机制，一方面积极应对贸易摩擦案件；另一方

面充分发挥埃及和美国两个海外生产基地的作用；同时积极研究论证增加海外投资

布局的可行性，进一步降低海外贸易风险。

13.在产能扩张方面，九江、桐乡、成都等基地的新产能项目进展如何？新增

产能的消化计划是什么？是否会通过差异化产品提升高端市场份额？

回复：公司目前正在实施的项目有：淮安 10 万吨电子纱线正在建设中，预计

明年投产；巨石成都年产 20 万吨粗纱新线已在今年启动建设；巨石集团本部加快

建设年产 12 万吨粗纱生产线冷修技改为年产 18 万吨粗纱生产线项目，同时将适时

启动桐乡年产 18 万吨粗纱生产线冷修技改 20 万吨粗纱生产线项目、巨石埃及二线

年产 10 万吨技改线。

14.股价近期波动较大，公司是否有市值管理工具或 ESG 评级提升计划来增强

市场信心？如何回应市场对公司周期性波动的担忧？

回复：历年来，公司非常重视投资者关系管理和信息披露工作，已连续多年获

上海证券交易所考核评级优秀。通过召开业绩说明会、“走进上市公司”联合调研、

参加策略会、电话、邮箱、E 互动平台、投资者微信群等多种渠道，和投资者进行

有针对性和多元化的沟通。市值管理方面，公司制定了“提质增效重回报”行动，

并通过实施大股东增持、首次中期分红、制定回购方案等，以实际行动积极回报中
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小投资者。公司已连续 5 年发布 ESG 报告，Wind ESG 评级提升至“AA”，MSCI 评

级跃升为 A级。


