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宁波金田铜业（集团）股份有限公司 

2025 年第三季度业绩说明会会议记录 
 

会议召开时间：2025年 10月 30日 15:00-16:00； 

会议召开地点：价值在线（https://www.ir-online.cn/） 

会议召开方式：网络文字互动方式 

公司参与人员：公司董事长、总经理：楼城先生 

              公司副总经理、董事会秘书：丁星驰先生 

公司财务负责人：王瑞女士 

公司独立董事：刘新才先生 

 

本次业绩说明会中，投资者提出的主要问题及公司的回复如下： 

1.公司在 10 月 16 日回复：“在 GPU 领域有较好的客户基础及技术储备，公

司高精密异型无氧铜排产品依托高导热率、优良的焊接性能、加工性能，已成功

在 3DVC 新型 AI 散热结构中规模量产，并与全球多家第一梯队散热模组企业建立

战略合作，应用于多款顶级 GPU 散热方案中”，能否具体展开讲讲都有哪些战略

合作伙伴？ 2.中美贸易谈判仍处于拉锯阶段，对公司业务有什么样的影响？公司

有什么应对办法？ 

答：您好！公司作为国内铜及铜合金领域龙头企业，不断加强在新能源汽车、

清洁能源、半导体芯片、人工智能等新兴高端市场领域的应用份额及技术储备，

以更好满足下游应用行业对铜材导电导热等关键性能的需求。目前公司对美直接

出口销售收入占比较小，综合来看美国加征关税事项不会对公司经营业绩造成重

大不利影响。公司将持续关注海外市场经营环境变化，与客户保持密切沟通，积

极做好风险应对，稳步推进各项业务发展，目前公司生产经营情况良好。具体业

务情况请关注公司定期报告。谢谢！ 

 

2.各位领导好，首先恭喜公司在 25Q3 取得傲人的业绩。请问公司目前铜基产

品中新能源、算力和人形机器人领域收入占比，以及公司对下游新兴产业铜产品



的增量展望，谢谢！ 

答：您好！公司坚持深化“产品、客户双升级”战略，攻克铜基材料高综合

性能与特殊工况环境的技术瓶颈，陆续成功开发高导抗电弧、高导高韧、耐高温

翘曲、高耐磨高耐蚀、高纯无氧等一批具有自主知识产权的高端铜基先进材料，

持续扩充高毛利产品矩阵，以更全面、深入地满足新能源汽车、清洁能源、半导

体芯片等战略新兴市场需求，2025 年上半年公司应用于新能源汽车、光伏、风电

等领域的铜产品销量 10.35 万吨。公司将紧抓新兴前沿科技领域的材料与产品需

求机遇，通过技术溢价能力与高端产能释放，为公司长期发展注入强劲动能。具

体情况详见公司定期报告。谢谢！ 

 

3.贵公司所有产品中，哪类产品订单充足。 

答：您好！目前公司生产、研发及销售等各类经营活动良好，公司铜及铜合

金产品广泛应用于新能源汽车、清洁能源、通讯电子、电力电气、轨道交通等领

域。公司稀土永磁产品广泛应用于新能源汽车、风力发电、高效节能电机、机器

人、消费电子、医疗器械等领域。具体情况请关注公司定期报告。谢谢！ 

 

4.能否介绍一下贵公司稀土永磁方面四季度订单情况。 

答：您好！目前公司生产、研发及销售等各类经营活动良好，公司稀土永磁

产品现广泛应用于新能源汽车、风力发电、高效节能电机、机器人、消费电子、

医疗器械等领域，具体情况请关注公司定期报告。谢谢！ 

 

5.股价几乎成了狗不理，投资贵司股票让我非常受伤。请问贵公司有什么措

施进行维护？ 

答：您好！公司践行“以投资者为本”的上市公司发展理念，彰显公司稳健

经营、持续发展的决心。公司将坚持战略引领，推进国际化布局，不断深化高端

行业、新兴领域的客户合作和产品应用，扎实有效地推进各项经营管理工作，力

争以良好的业绩回馈广大投资者。同时，公司将持续优化市值管理体系，完善投

资者交流机制，准确传递公司价值，适时开展股份回购、业绩分红等举措，并持

续通过 ESG倡导与实践，促进公司价值成长与可持续发展。谢谢！ 

 



6.最近铜价大幅上涨，公司库存铜是否充足。对四季度利润是否会有影响。 

答：您好！公司铜加工产品采用“原材料价格+加工费”的定价模式，能有效

进行成本传导。同时，公司严格按照《套期保值管理制度》进行套期保值操作，

以减少原材料价格波动对公司净利润的影响。目前铜价的波动对公司经营业绩影

响较小，公司各方面生产经营情况良好。谢谢！ 

 

7.2025 年前三季度公司盈利情况表现如何？ 

答：您好！2025 年前三季度，公司实现归属于上市公司股东的净利润 5.88亿

元，同比增长 104.37%；实现归母扣非净利润 4亿元，同比增长 205.69%。具体请

详见公司定期报告。谢谢！ 

 

8.请问公司前三季度净利润同比提升的主要原因是什么？ 

答：您好！2025 年前三季度，公司坚持推进“产品、客户双升级”战略，经

营质量稳步提升。公司产品在高端领域的应用得到持续深化，海外市场拓展取得

成效。同时，公司通过数字化建设和管理改进同步提升经营效率，带动盈利能力

实现同比提升。谢谢！ 

 

9.公司相较同行的优势是什么？ 

答：您好！历经 39年沉淀，公司已形成深厚的文化底蕴与卓越组织力，具备

显著的市场规模地位和全球化的产业布局；拥有领先的制造与研发实力；构建了

专业化的产品矩阵，并形成稳固的行业头部客户群体，同时构筑了面向未来的绿

色再生技术壁垒，为打造世界级的铜产品和先进材料基地奠定了坚实基础。谢谢！ 


