
联化科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：002250         证券简称：联化科技         编号：20251030 

投资者关系活动类别 

√特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观             □其他 

参与单位名称及人员

姓名 

中银证券：余嫄嫄、范琦岩    国泰海通：李智 

长城证券：肖亚平、林森      平安租赁：刘拓 

东方红资产管理：蔡志鹏      全景网：刘金生 

东方财富证券：毕钰、汪智谦  方正证券：李霁阳 

里思资产：周众、柯正泰      远海私募基金：邵万琦 

涌乐投资：沈雪惠 

时间 2025 年 10 月 30 日 

地点 上海办会议室 

上市公司接待人员姓

名 

高级副总裁、董秘  陈飞彪 

证券事务代表      戴依依 

投资者关系活动主要

内容介绍 

1、公司当初为何决定进入新能源行业？目前公司新能源业务

发展情况如何？后续有何规划？ 

公司自成立以来一直在化学领域耕耘，多年来始终专注于

化学合成，新能源相关化学品也是基于化学合成。我们认为，

在化学合成方面最重要的能力是商业化的能力，公司在产品商

业化方面是具有竞争力的。新能源行业依旧是“足够宽、足够

长”的赛道。目前公司的新能源业务相关产品在按计划进行客

户沟通、项目研发、质量体系建设等工作。目前公司以电解液

等产品为切入点，逐步进入新能源行业。公司对管道内产品进

行了技术梳理，并着手对相关技术进行更新升级，以满足未来

新能源市场竞争的需要。2025 年，公司新能源业务营业收入有

望实现突破。公司将继续从大客户战略、提高商业化生产能力

和强化质量管理体系建设等方面入手，推动公司新能源业务的

长期发展。 



2、公司医药业务发展迅速，利润增速较快，后续有何展望？ 

公司医药业务坚持大客户战略，以 CDMO 业务模式为主，

公司已与多家全球领先医药企业达成合作，同时公司积极拓展

新客户，大力开拓潜在的战略型、高粘度客户。目前，公司医

药事业部已与一批国内外优质客户建立稳定商业联系，业务合

作覆盖范围持续扩大。公司跟随客户业务管线布局公司产品管

线，未来随着公司与客户业务的不断深入，客户专利期内产品

的持续推广，公司医药业务将能继续实现增长。 

3、公司马来西亚基地产品规划如何？目前建设情况如何？预

计何时会有产品投产？ 

公司马来西亚基地目前的产品规划以植保产品为主，公司

客户对于我们的海外基地建设给予肯定。马来西亚基地目前尚

处于土建阶段，目前马来西亚基地主要计划用于专利期内植保

产品的生产。 

4、公司业务以出口为主，关税变化对公司的影响如何？ 

关税政策对公司整体经营影响有限，公司涉及出口到美国

口岸的业务占比较小。公司几乎无从美国采购的原材料或设备

等。关税政策变化较快，我们在第一时间与客户取得联系沟通

涉及产品的后续供应链稳定、节税合理化等问题。 

5、公司目前的资本开支如何计划？资金来源如何规划？ 

公司目前资本开支主要是集中在临海基地和马来西亚基

地。公司 2025 年前三季度经营活动产生的现金流量净额约 9

亿元，可以支持公司目前的资本开支计划，公司后续希望可以

逐步降低资产负债率，降低经营风险，保障公司经营稳定。 

6、K 胺产品后续情况如何？是否有新的进展？ 

公司目前仍以 CDMO 业务模式为客户提供氯虫苯甲酰胺

的高级中间体 K 胺，公司与该客户是长期合作伙伴关系，合作

产品数量较多。公司与该客户早已就相关高级中间体签订长期

框架协议，合作模式为定制加工，根据协议约定，相关产品仅

向该客户出售，定价模式为成本加成，即在材料人工等成本费

用上收取合理稳定的加工费毛利，并根据客户的阶段性订单合



理排产及时交付。 

附件清单（如有）  

日期 2025 年 10 月 30 日 

 


