
广电运通集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2025019

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

☑现场参观 ☑其他 电话会议

活动参与人员

10 月 31 日 电话会议

中信建投 应瑛、张敏 中银基金 张令泓 惠升基金 钱睿南

光大证券 刘勇 湘财证券 李杰 创金合信基金 李晗、张小郭

东方证券 浦俊懿 中邮人寿保险 许凯 同泰基金 唐之超

国泰海通 张盛海 中信建投国际 张倬浩 中国人民健康保险 金昊

中信证券 王盛乾 财通证券 李宇轩 国元证券 耿军军

深圳华银精治资管 龙化东 Protium Capital Limited 张辛洋

共 19 人（以上排名不分先后）

11 月 3 日 电话会议

中信证券 曲松 和谐健康保险 朱之轩

11 月 4 日 现场调研

南方财经 朱清华、邓炜晴、迟伟嘉、曾昭华、黄耀兴、贾鑫富

上海汇正财经 谢波韧、羊永杰、朱光宙、姜兴平

东莞证券 罗炜斌、卢芷心 广东燊茂私募基金 吴有毅、李旭明

浦发银行 肖文勇、姚晓云、古栋、池嘉曼

共 18 人（以上排名不分先后）

上市公司接待人员：

副总经理、董事会秘书 谢华 财务负责人 姚建华 证券事务代表 王英

财务部副经理 黄俊 高级投资者关系经理 胡瑞娟、王格

时间 2025 年 10 月 31 日、11 月 3 日、11 月 4 日

地点 广州市高新技术产业开发区科学城科林路 9、11 号

形式 现场调研

交流内容及具 1、近期公司首次开展中期分红，出于什么考量？



体问答记录 答：一直以来，公司在追求自身发展的同时，高度重视对投资者的合理投资回

报。自 2007 年上市以来，公司始终秉持着对投资者的承诺，连续实施现金分红 18

次，累计现金分红 48.86 亿元，本次分红也是延续公司上市以来持续现金分红的优

良传统，通过中期分红进一步强化与投资者的利益共享，传递对公司长期发展的信

心。公司在“AI in all”战略的指引下，通过 AI 技术全面赋能核心业务领域，推

动金融科技、城市智能、智慧交通等行业的智能化转型，基本面持续稳健向好。前

三季度，公司实现营业收入 79.06 亿元，同比增长 11.08%；实现归母净利润 6.02

亿元，发展的稳定性为本次分红奠定坚实基础。未来，公司将继续聚焦 AI 核心业务，

稳步推进战略布局，在提升经营业绩的同时，持续完善股东回报机制，以更优异的

成绩回馈全体股东与资本市场的信任。

2、我们看到今年以来公司在机器人方面陆续开展了应用方面的布局，结合公

司在银行、算力领域的产业资源进行了相关业务的试点工作，想请问公司未来这块

业务的市场空间应该如何展望，公司的产品能力与其他传统机器人公司比优势在哪

里？

答：广电运通围绕各业务领域数智化转型以及场景应用的市场需求，扎实推进

大数据、人工智能等核心技术研发，发力机器人等创新智能终端研发，精准把握智

能终端迭代升级带来的新需求。公司在自助服务、迎宾交互、高柜服务、低柜协同

及外拓营销等关键场景中，全面试点厅堂服务机器人、介质交付机器人与数字人智

慧柜台等前沿科技。当前，网点智能化已成为行业不可逆趋势，全国银行网点数量

22 多万个，机器人作为核心升级设备，市场需求具备高确定性，为公司产品销售提

供广阔的市场空间。公司在银行销售渠道与服务网络壁垒深厚，在全国有 600 余个

服务站点，可以直接复用现有销售渠道与维修网络，大幅降低市场拓展成本。随着

AI 技术的应用和各大银行持续升级网点运营场景，将催生更多创新终端实现对现有

终端的替代，公司将助力各大银行在新一轮 AI 替代浪潮中抢占发展先机。

3、昆仑芯在网站上披露与五舟的合作伙伴关系情况，公司之前也有表达过希

望建立更广泛的合作伙伴关系，请问这里目前的进展和未来的拓展思路如何展望？

答：1、广电五舟现已完成对昆仑芯产品的适配，相关产品正进行市场推广。目

前广电五舟已与行业内超过 300 家合作伙伴通过了软硬件的适配认证，构建起了完

整的信创产品体系和解决方案。除此以外，广电五舟通过深度绑定核心芯片伙伴，

与华为、海光、飞腾、沐曦等主流厂商加强联动，进一步扩大合作版图，构建多元

生态协同网络。2、接下来，广电五舟将持续加大研发投入，深化与产业链上下游伙



伴的协同创新，以开放协同的姿态，持续深化与 AI 芯片企业的深度合作，同时不断

拓展生态边界，通过硬件创新与生态共建，为各行业数字化转型提供高性能、高安

全、高可控的算力基础设施，助力国产 AI 产业的高质量发展。

4、公司海外业务发展趋势？如何看待未来海外业务的空间和发展速度？

答：前三季度，公司海外市场收入超 11 亿元，保持稳中有升态势。公司坚持全

球本地化的战略布局，在持续深耕欧洲、亚太、美洲等优势市场的同时，加快空白

市场突破，设备维保业务收入贡献逐年增加。与此同时，公司重点聚焦东南亚、中

东、拉美三大区域，将国内交通丰富的创新产品和案例经验，推广至海外交通大市

场，开拓业务增长点。从行业空间看，全球数字经济转型、金融基础设施升级需求

持续释放，新兴市场的智能化改造、成熟市场的技术迭代为公司金融科技、AI 及跨

境支付等核心业务提供了广阔增量市场。公司会结合业务密切关注市场动态，积极

把握市场机会。

5、近期公司全资公司汇通香港取得 MSO 牌照，结合公司在数字人民币、Web3.0

领域的布局？未来公司如何进行业务协同？

答：此前公司子公司中金支付已具备跨境人民币支付资质，聚焦进出口电商等

交易主体，推出了相应的支付结算产品与服务。近期，公司全资公司汇通香港取得

MSO 牌照，标志着公司正式具备合规的跨境资金结算与外汇兑换资质。公司将发挥

与中金支付在牌照、客户 资源的协同效应，构建“境内+境外”一体化资金通道。

另一方面，公司旗下广电汇通提供的统一资金管理平台的智能资金分帐服务，资金

可精准分配给供应商、 物流仓储等上下游主体，助力客户优化资金链路。公司精准

锚定广东产业红利，广东作为全国外贸第一大省，2024 年进出口总额首次突破 9万

亿元，连续 39 年保持总量领先，为我们提供了广阔的市场空间。面向未来，公司将

凭借在数字人民币、区块链技术和跨境支付等方面积累的丰富技术成果和应用案例，

充分发挥自身国企背景，聚焦广州及大湾区专业市场需求，联动广州国资国企拓展

业务。

6、公司作为国有控股的高科技上市公司，在市场体制机制方面的灵活性如何？

答：公司控股股东广州数科集团作为国资委国企改革“双百行动”企业，切实

发挥“双百企业”的尖兵作用，积极推进体制机制创新，经营机制灵活高效。广电

运通传承了数科集团体制机制的创新基因，坚持市场化机制，推进公司管理变革与

资源高效整合。1）科技自主研发方面，公司建立了“研究总院+专业研究院”的研

发组织体系，其中，研究总院负责统筹公司“1+N”（即 1 个研究总院+N 个专业研



究院）研发体系技术管理，并重点围绕公司整体发展战略，负责基础性、通用性、

前沿性的关键技术研发及产业化落地。各专业研究院负责紧盯场景需求，打磨行业

应用产品及解决方案，各子公司负责实施细分场景的产业化和商业化，通过高效的

内部协作，完成产品从研发到落地的全流程。2）在治理机制方面，公司引入战略投

资者优化股权结构，推动优质子公司股权融资。在长效激励机制上，公司推进子公

司员工持股，充分调动经营管理团队和核心骨干员工的积极性，促进员工与企业共

同成长和发展。未来，公司将继续充分利用上市公司平台，并通过混合所有制改革

等多种方式，激发企业经营活力，推动公司业务进一步发展壮大。3）投资并购方面，

公司坚持“产业+资本”双轮驱动，持续健全以市场化为导向的“投融管退”资本运

作体系，通过产业培育、收购控制权、战略参股、资产证券化等多元化的资本运作

方式围绕核心产业布局。不仅成功孵化了运通国际、运通智能、平云小匠等优秀成

员企业，并通过资本手段控股中科江南、中金支付、中数智汇、广电五舟等优质标

的，还打造了广州国资系统首家“A拆 A”上市案例——推动子公司中科江南正式登

陆创业板。公司依托完善的集团化投后管理及风控管理体系，不断挖掘被投企业协

同价值，促进各方资源整合和协同发展，实现互利共赢。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

无

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件）

无


