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天津市依依卫生用品股份有限公司

2025 年 11 月 4 日投资者关系活动记录表

编号：2025-009

投 资 者 关

系 活 动 类

别

特定对象调研

媒体采访

新闻发布会

现场参观

分析师会议

业绩说明会

路演活动

其他

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名

申万宏源证券 张海涛

海富通基金 赵晨凯

工银瑞信基金 袁文韬

民生加银基金 刘霄汉

长城基金 李澳

长城基金 廖瀚博

银华基金 陈思远

财通基金 吴谦

诺安基金 李新帜

新华基金 夏旭

诺安基金 吕磊

时间 2025年 11月 4日

地点 河北依依科技发展有限公司



上 市 公 司

参 与 人 员

姓名

董事会秘书兼财务总监周丽娜

证券事务代表张贝贝

证券事务专员杨一木

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍

2025年 11月 4日，公司参会人员通过现场参观及线下调研的方式与投资者

进行了交流，本次交流纪要如下：

一、参观河北依依科技发展有限公司智能化生产基地及产品展室

二、回答交流环节

Q1：公司的核心优势是什么？

答：公司凭借自身在生产规模、交付能力、研发能力、产品品质等方面

的优势，与国际知名商超、宠物用品品牌商和电商渠道等建立了长期稳定的

合作关系。首先，公司具备规模化的生产优势，国际大客户的核心需求是“稳

定供应+快速交付”，按照标准产品计算，国内生产基地与海外柬埔寨生产

基地年产能合计可达宠物垫 48.7亿片、宠物尿裤 2亿片，凭借公司强大的

生产管理能力，将交货周期从 45 天逐步压缩至 2周，满足海外客户高下单

频次和库存管理的高标准要求。其次，公司具备创新研发的优势，围绕“解

决客户痛点、顺应行业趋势”展开，聚焦环保型、功能型产品的研发设计，

帮助客户实现产品升级。最后，公司对产品品质实行高标准要求，产品质量

直接关系到宠物健康与宠主信任，因此公司在采购、生产、产品验收环节均

严格进行质量检测和生产管理，确保消费者拿到的产品无质量问题。

Q2：三季度分区域销售占比多少？还有什么提升空间？

答：2025年前三季度，境外销售收入占比为 92.63%。分区域看，北美

地区销售收入占比为 64.78%，亚洲占比 22.37%，欧洲占比 4.69%，其他区

域前三季度销售收入实现了 37.18%的同比增速。公司加大了对非美地区新

客户的拓展，前三季度共拓展二十余家新客户，主要包括在欧洲、日韩、南

美及北美等地区，非美地区的销售占比有望持续提升。

Q3：目前的在手订单情况如何？

答：近年来客户往往提前在三季度进入传统节日促销备货周期，而一般

传统销售旺季集中在四季度，今年客户的采购周期回归正常，目前四季度公

司在手订单充足，设备开机率达到 100%。



Q4：公司产品综合毛利率还有什么提升的空间？

答：一是公司原材料采购价格持续小幅度下行。二是公司产品结构优化，

高毛利产品宠物尿裤保持高速增长，目前宠物尿裤的产能利用率已打满。三

是国内无纺布行业正经历产能出清，盈利触底回升，目前公司前三季度无纺

布业务已实现盈利。四是随着海外客户进入传统节日促销旺季，公司整体产

能利用率有望进一步提升，叠加柬埔寨海外生产基地承接更多订单释放规模

化红利，这些短期红利、长期支撑与阶段性助推形成合力，将持续推动毛利

率稳步提升，后续公司也会持续做好成本管控与产品升级，进一步巩固盈利

优势。

Q5：柬埔寨工厂订单情况如何？

答：柬埔寨生产基地在经历大客户验厂及相关程序确认后，目前山姆的

订单已全部转移至柬埔寨进行生产。

附件清单 无

日期 2025年 11月 4日


