
证券代码：300956 证券简称：英力股份

安徽英力电子科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-003

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

√其他：

参与单位名

称及人员姓

名

财联社：李智斌

财通证券：赵刚

远希私募：杨春路

上海樘樾投资：王丰

同花顺：沈子逸

尘星投资：孙鹏 聂炜

华福证券：罗通

东北证券：金琼璟 陈伟

华泰证券：柴琦

申港证券股份有限公司：王啟伟 王婷 李扬 徐丽华

上海昀启私募基金管理有限公司：汲肖飞

上海淳化私募基金有限公司：鲁景

上海国花资产管理有限公司：易祎

上海澜胜私募基金管理有限公司：刘凤山

个人投资者：陈伟萍 姜希烈等

时间 2025 年 11 月 5 日下午 15:00-下午 17:30



地点 公司六楼会议室

公司接待人

员姓名

董事长：戴明

总经理：戴军

董事、董事会秘书：鲍灿

公司证券事务代表：贾云淋

公司证券部：欧阳文雄

投资者关系

活动主要内

容介绍

问答交流

1、公司如何计划未来 1-3 年的业绩？公司如何对优特利赋能？

公司会在熟悉产业链继续做深做强。供应链对供应商的稳定性具有极高

要求，往往只有已为知名品牌长期稳定供货的供应商才有机会切入头部厂商

供应链，该行业具有较强的客户渠道壁垒。公司拥有长期经营的核心笔电代

工厂渠道，如联宝、仁宝等。

待并购后，公司将给优特利赋能，行业对标珠海冠宇等头部企业，公司

会在现有基础上，加大力度协助优特利获得全球头部品牌笔电电池供货机

会，优特利有机会在 5年内做到 30 亿左右的营收规模

2、公司如何理解 Q3 季报净利润对公司股价的支撑？

一方面是公司近两年来，在厂房和生产设备的固定资产投入较大，导致

折旧费用较高。另一方面是这么多年，公司非常重视技术储备，坚持在研发

上进行投入，并有适度的前瞻性研发。再加上行业本身毛利率并不高，所以

导致这两年公司整体净利润率不高。但正因为公司常年坚持研发，并有清晰

的战略定位，投资者用长远的眼光来评价公司，股价还是有其合理性的。

3、公司是否涉足人形机器人领域？是否有商业订单？

与某上市公司合作评估机器人镁铝合金结构件项目，目前已送样，短期

有望落地试点订单。另外，公司与香港大学一个人形机器人团队进行研发合

作，公司提供机器人的金属结构件。公司目前金属结构件还没有人形机器人

商业订单。但优特利电池包在泳池机器人、割草机器人、扫地机器人等领域

正在应用。

4、公司固态电池研究方向是什么？

优特利固态电池技术处于样品技术开发阶段，当前研究固态电池研发路

线为：凝胶态电池技术、半固体技术路线。

凝胶态电池技术：已进行几轮样品开发与研究，安全效果明显、目前攻

克高温循环性能。预计 2027 年 Q1 完成第一代产品定型及中试、2027 年 Q3



推出第一款量产高安全凝胶态电池。

半固态电芯：样品开发初期阶段，2027 年 Q3 完成第一代技术定型及中

试、2028 年 Q1 推出第一款量产高安全半固体电池产品。

5、联想是公司最大的单一客户，公司如何控制风险？

一方面是最近几年，公司其他大客户订单都一直相对稳定，但由于联想

新增了订单，导致其在公司客户占比中比较明显。另一方面，公司欠缺境外

生产基地，无法满足国外大客户要求，导致国外大客户没有增加订单。所以，

公司最近发力建设国外生产基地，提升其他大客户的新增订单比例。

6、公司的海外布局和海外策略是什么？

海外布局：美国是全球最大的消费市场之一，但进入美国市场前提是在

美国本土需要有生产基地。所以，公司在美国成立子公司，用于建设美国生

产基地。另外，公司在沙特投资建设生产基地，一方面是作为公司中东、非

洲和欧洲的地区总部，直接为笔电头部名牌企业提供配套。另一方面利用沙

特产能的一部分，生产半成品转出口到美国公司组装生产，进入美国市场。

海外策略：公司将全面提高沙特生产基地自动化水平，并外派国内工程

师常驻沙特管控生产，利用沙特综合成本较低的优势，进一步降低费用，提

高公司海外订单获取能力，提升公司盈利能力。

7、公司有做柜内电源的计划吗？目前进展如何？

公司有做 800V 直流电柜内电源的计划，目前已组建研发团队，处于设

计阶段。

8、公司未来发展方向是什么？

公司未来，还会继续在熟悉的消费电子行业发展，也会非常重视 AI 赛

道，除了现有产业外，还会在机柜、液冷、光模块寻找新的机会。生产方面，

国内除了巩固结构件模组、电池模组外，可能还会新增风扇模组、边缘计算

等。国外暂时以美国、沙特两个生产基地为主。

9、沙特生产基地建设内容和投产时间

公司计划在沙特设计全自动生产线，生产服务器的机壳、液冷、风扇等。

我们透过沙特向美国输出，形成一个海外制造基地。沙特生产基地在 2026

年建设，2027 年投产。

10、公司市值预期是什么样的？

公司实控人未有减持计划，也没有卖掉控股权的想法。公司将继续做好

市值管理工作，为股东提供更好回报。



11、公司是否有进入果链的计划？

公司正在积极寻找进入果链的机会。

12、优特利的股权激励是什么样的？

业绩承诺期满后，如果累积实现净利润低于累积承诺净利润，优特利应

当就累计实现净利润不足累积承诺净利润部分，对公司予以补偿。如果累积

实现净利润大于累积承诺净利润，将对业绩承诺期内在优特利任职的管理层

人员和核心员工进行现金奖励，奖励金额为累积实现净利润较累积承诺净利

润超额部分的 50%，且不超过本次交易对价的 20%×优特利在本次交易前合

计持有标的资产的股权比例。

13、当前政府对公司有哪些扶持政策？

目前，安徽工厂和重庆工厂的技术改造项目，正在同步申请政府的政策

性补贴。

14、公司对光伏业务有什么计划？

公司不再单独开展光伏业务，目前在做一些企业的代工，以后光伏会与

储能、电池协同发展。沙特日照充分，公司会给沙特生产基地配置光伏发电，

并在沙特组装光伏组件半成品，转出口到美国进行最后组装及销售。

15、公司是否有进入低空业务的计划？

没有。

16、公司结构件产品是否会延伸到手机？

手机外壳技术工艺要求和笔电不同，公司不考虑。

17、AIPC 和传统 PC 的订单和价格差异？

AIPC 散热需求加大，散热孔增多，机壳附加值增多，会导致加工单价提

高 30%左右。目前 AIPC 订单占比在 20%-30%，随市场发展趋势向好。

18、公司如何应对未来的风险预估？

公司自成立以来，一直有底线思维。上市后，公司内控制度更加完善，

更加强调现金流安全。

附件清单 无

日期 2025 年 11 月 5 日


