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宁波恒帅股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-027

投资者关系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

□其他

参与单位名称及人

员姓名

祺锋资本：张梦芸；昂岳基金：牛国浩；开宝资产：何素英；

准星私募：洪慕玲；中创创业：李泓澔；王海燕；鸿盛资产：

黄凯奕；国投证券：刘小凤；泽添基金：励波、戎君君；秘银

投资：倪臻；正向投资：苏明晅；苏商基金：王俊；格栅汇资

产：陈海涛；麦哲伦资本：宋维东；速亿投资：李斌；个人投

资者：史炎枫、林妮、李伟国、王其洪、周宏良、朱元、徐海

荣

时间 2025 年 11 月 13 日

地点 公司会议室

上市公司接待人员

姓名

董事会秘书：廖维明

投资者关系活动主

要内容介绍

公司业务及经营情况交流

问题一：请简单介绍下公司的主要业务情况？

答：公司主要从事车用电机技术、流体技术相关产品的研

发、生产与销售，致力于成为全球领先的汽车电机技术解决方

案供应商。公司依托现有电机和流体技术，将现有业务规划布



局为四大业务单元。在电机技术领域，划分为电机业务、电动

模块业务；在流体技术领域，划分为驾驶视觉清洗系统、热管

理系统业务。

公司主生产基地在宁波，具备电机、清洗泵、清洗系统及

热管理系统等全品类产品生产能力。针对部分距离宁波生产基

地较远的客户，公司采取生产贴近客户的模式，在客户周边设

立了清远、沈阳、武汉、美国、泰国子公司作为外部生产基地。

问题二：请简单谈下公司的成本优势？

答：公司在成本上的核心优势主要来源于公司在供应链上

的垂直整合，不断加深整体的护城河，具体可以体现在以下方

面：(1)标准化和平台化的产品战略带来的质量和成本优势。

公司在产品的设计、开发和制造过程中采用平台化技术、模块

化生产、标准化零部件策略，提高零部件的共用率，有效的提

高生产效率、产品质量和降低产品成本；(2)零部件自制。公

司在产品的制造过程中不断实现核心零部件的自制，向上游产

业链进一步延伸。高自制率有利于公司更好的控制成本和质

量，提高产品的竞争力和毛利率；(3)自动化设备自研和自制。

公司具备自动化生产线的自主研发、设计及集成制造能力。公

司组建了专门的设备研制团队，施行以智能化设备代替人工建

立全自动生产线的策略，设备自研自制一方面降低了整体设备

的采购成本，另一方面节约了外采设备的调试和定制研制时

间，大幅缩短新产品的量产准备时间。

问题三：请介绍下公司的谐波磁场电机技术？

答：传统电机主要利用基波磁场进行驱动，公司开发的谐

波电机通过利用谐波磁场，与传统电机相比功率密度更高，实

现电机的轻量化，显著节约材料成本。公司已在谐波磁场电机

技术领域进行了长期布局，并形成了一定技术积累。公司已针

对该电机技术提交了多项发明专利申请，已形成一定的专利

族，已建立一定的技术护城河及领先优势。该电机技术在微特



电机和大型电机领域均可应用，在工业领域和汽车领域均有广

阔的应用场景。

问题四：公司 ADAS 主动感知清洗系统未来应用趋势展望？

答：ADAS系统作为提升驾驶安全性的重要手段，将促使

车企加速引入和升级 ADAS技术，并进一步推动消费需求持

续扩大。公司的 ADAS 主动感知清洗系统是在相关领域的前

瞻性布局，部分客户已陆续进入定点环节，在未来高级别自动

驾驶领域会有较好的市场前景，有望成为公司未来重要增长动

力之一。

问题五：请问 ADAS 主动感知清洗系统业务的主要竞争对手

有哪些？

答：公司基于在清洗业务的深厚的积累，产品在技术上的

同源性，在相关领域布局较早，存在一定的先发优势，目前也

存在其他供应商在陆续进入该行业，但由于市场整体渗透率较

低，市场竞争者较少，以外资企业为主。

问题六：请问公司新能源车企方面的客户合作情况如何？

答：新能源汽车行业的快速发展在一定程度上打破了汽车

产业链原有的竞争格局。汽车电动化、智能化、网联化发展趋

势催生更多的新需求，对汽车零部件的智能化程度的要求也越

来越高，开辟了新的竞争领域。目前，主流汽车零部件厂商均

将未来产品的开发方向聚焦于新能源汽车方向，积极拥抱行业

新变化。目前，公司已拥有数量较多的优质新能源汽车相关客

户。在持续做好现有客户服务、深化合作粘性的同时，正积极

拓展新客户群体，全力争取新订单，以进一步巩固和扩大在新

能源汽车领域的市场份额。

问题七：公司目前海外布局如何？

答：公司从 2022 年后开始加速全球化生产基地布局，相

继推进美国及泰国生产基地的建设。一方面，海外基地可以就

近客户进行生产配套，有利于公司现有业务扩大海外业务的市



场份额。另一方面，汽车行业整体面临快速降本的迫切压力，

这对于中国汽车零部件供应商而言既是压力也是重大的历史

机遇期。公司在美国新建的汽车零部件生产基地，整体投资规

模不超过 1,500万美元，美国工厂主要进行清洗系统产品的配

套和相关新产品的同步研发，并逐步布局其他新产品，目前部

分定点项目进入量产爬坡阶段。公司在泰国新建的汽车零部件

生产基地，整体投资规模不超过 2亿人民币或等值美金，泰国

工厂主要以清洗泵、电机等部件产品为主，随着客户以及业务

的拓展，泰国工厂二期产品会逐步拓展至主动感知清洗系统、

热管理系统等总成类部件。随着生产线的逐步完善和客户订单

的逐步落实，泰国工厂有望为公司带来新的增长动力。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 11 月 13 日
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