
宁波金田铜业（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
编号：2025-08 

投资者关系活

动类别 

√公司现场接待 

□其他场所接待 

□定期报告说明会 

□其他： 

√电话接待 

公开说明会 

□重要公告说明会 

 

参与单位名称

及人员姓名 
参会名单请见附件。 

时间 2025年 11月 10-13日 地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
副总经理、董事会秘书丁星驰 

投资者关系活动主要内容介绍 

公司向投资者介绍了公司发展战略、产能布局、产品应用、经营亮点等基

本情况。 

 

1、公司前三季度经营情况及利润同比增长的原因。 

答：2025年前三季度，公司实现归属于上市公司股东的净利润 5.88亿元，

同比增长 104.37%；实现归母扣非净利润 4 亿元，同比增长 205.69%。2025 年

前三季度，公司坚持推进“产品、客户双升级”策略，经营质量稳步提升。公

司产品在高端领域的应用得到持续深化，海外市场拓展取得成效。同时，公司

通过数字化建设和管理改进同步提升经营效率，带动盈利能力实现同比提升。 

 

2、公司行业地位和竞争优势。 

答：公司专注铜加工行业 39 年，是国内规模最大且产业链最完整的企业

之一。2024 年，公司实现铜及铜合金材料总产量 191.62 万吨，铜材总产量已

位居全球第一。公司铜产品种类丰富，能够满足客户对棒、管、板带和线材等

多类别铜材产品一站式采购需求。公司已形成深厚的文化底蕴与卓越组织力，

具备显著的市场规模地位和全球化的产业布局；拥有领先的制造与研发实力；

构建了专业化的产品矩阵，并形成稳固的行业头部客户群体，同时构筑了面向

未来的绿色再生技术壁垒，为公司成为世界级的铜产品和先进材料基地奠定了

坚实基础。 

 



3、公司新兴市场领域的业务拓展情况。 

答：公司坚持深化“产品、客户双升级”战略，攻克铜基材料高综合性能

与特殊工况环境的技术瓶颈，陆续成功开发高导抗电弧、高导高韧、耐高温翘

曲、高耐磨高耐蚀、高纯无氧等一批具有自主知识产权的高端铜基先进材料，

持续扩充高毛利产品矩阵，以更全面、深入地满足新能源汽车、清洁能源、半

导体芯片等战略新兴市场需求。2025年前三季度公司应用于新能源汽车、光伏、

风电等领域的铜产品销量继续保持增长态势。公司将紧抓新兴前沿科技领域的

材料与产品需求机遇，通过技术溢价能力与高端产能释放，为公司长期发展注

入强劲动能。 

 

4、公司稀土永磁产品的产能和业务情况。 

答：公司自 2001 年起布局磁性材料业务，经过 20余年的深耕发展，现已

成为国内同行业中技术较高、产品体系完善的企业之一。目前，公司设有宁波

和包头两处磁性材料生产基地，包头基地一期已投产，公司稀土永磁材料的年

产能已提升至 9,000 吨。公司积极推进包头基地二期项目，以进一步将产能提

升至 1.3万吨。同时公司通过新设立的德国子公司，加速国际化布局，提升国

际市场份额。公司稀土永磁产品广泛应用于新能源汽车、风力发电、高效节能

电机、机器人、消费电子及医疗器械等多个高端领域。 

 

5、公司再生铜领域的地位优势及业务成果。 

答：公司以“成为低碳再生产品主力解决方案提供商”为目标，不断创新

铜基高新材料绿色发展新路径，已成为国内再生铜利用量最大、综合利用率最

高的企业之一，也是全球业内为数不多的实现再生铜回收、提纯、深加工全产

业链闭环的公司。2025年前三季度，公司绿色高端低碳再生铜产品销量同比增

长 100%。产品矩阵已覆盖铜带、铜线、电磁线、铜管、铜排、铜棒等，并应用

于高端消费电子、汽车工业、电力电气等领域，具体包括笔记本电脑散热模组、

手机震动马达、新能源汽车动力电池连接、AC/DC 电源等场景中，在多家世界

知名客户产品中实现量产，形成以“绿色低碳再生铜产品”为代表的业绩驱动

新要素。 

附件清单 参与调研人员登记表 



附件： 

序号 公司名称 姓名 

1 创金合信 黄超 

2 创金合信 李寒舒 

3 前海人寿 黄英邦 

 


