
证券代码：301603 证券简称：乔锋智能

乔锋智能装备股份有限公司

2025 年 11 月 18 日投资者关系活动记录表

编号：2025-012

投资者关

系活动类

别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观 其他：电话会议

参与单位

名称
新华基金 3人、华西证券 1人。

时间 2025年 11月 18日 10:00-10:50。

地点 腾讯会议

上市公司

接待人员

姓名

1、副总经理、董事会秘书：陈地剑

2、证券事务代表：王璐

3、证券事务专员：汪泳展

投资者关

系活动主

要内容介

绍

1、公司前三季度业绩情况如何？

2025 年前三季度公司实现营业收入 18.71 亿元，同比增长

56.71%；归母净利润 2.77亿元，同比增长 83.55%；扣非净利润 2.70

亿元，同比增长 83.12%。营业收入和利润规模均已超过 2024年全年。

2025 年第三季度单季实现营业收入 6.57 亿元，较上年同期增长

69.98%；归母净利润 9,767.56万元，同比增长 182.23%，扣非后归母

净利润 9,304.90万元，同比增长 166.37%。净利润增速高于营收，盈

利能力稳健，成本、费用管控效果明显，显现出持续向好的经营态势。

2、2025 年前三季度公司营收大幅增长，公司机床产品下游行业

占比情况如何？今年以来增速较快的行业及具体增幅？

下游行业景气度的提升有力地支撑了公司业绩的增长，2025 年

前三季度公司数控机床销售占比较高的行业如消费电子（占比约

25%）、模具（占比约 6%）及工程机械（占比约 5%）都实现了翻倍

增长；汽摩配件（占比约 16%，主要为新能源汽车相关配件）增长



约 80%；占比最大的通用设备（占比约 32%）也从 2024年小幅下滑

到恢复增长，同比增长超过 10%。

3、消费电子行业当前景气度较高，公司以钻攻机为核心的 3C

业务，其增长的核心支撑因素有哪些？该增长态势能否长期持续？

消费电子行业当前的景气态势具备多维度的支撑，增长的持续性

具有合理性，公司应用于 3C的产品（核心产品为钻攻机）因前期产

能限制，销售占比较小，随着产能提升支撑和受益于行业发展机遇，

销售占比快速提升。行业发展机遇如下：（1）3C订单结构性调整带

来的需求提升。（2）存量设备更新与国产替代趋势：国内消费电子

加工领域存量设备已逐步进入更新周期，而国产机床在性能、性价比

及本地化服务等方面的竞争力持续提升，国产替代稳步推进。（3）

终端产品创新与材质升级的驱动：手机行业受益于折叠屏逐步普及、

新型材质应用推广等趋势发展，带动加工需求量、工艺复杂度及精度

要求提升，进而催生对新型加工设备采购需求。（4）AI技术推动终

端产品迭代加速：AI相关技术在消费电子终端（如智能手机、智能

穿戴设备等）的渗透率快速提升，推动终端产品更新迭代速度加快，

引发行业性的产能优化与扩充需求。下游客户为适配新产品生产，对

上游精密加工设备的采购需求具备长期释放基础，为公司 3C业务提

供了持续的市场空间。

综上，基于消费电子行业需求端的结构性机遇、技术创新趋势及

国产替代进程，结合公司在 3C领域的产品布局与技术储备，消费电

子行业高景气及公司 3C业务的增长具备较好支撑基础和持续性。

4、针对 3C、新能源汽车等高增长下游领域，公司现有产能是否

足以支撑后续订单需求？

2023年开始公司东莞、南京新建产能陆续投产，新建产能持续

爬坡后，可以较好支撑未来两至三年的发展，产能紧张情况得到大幅

缓解。公司将结合市场发展和下游行业需求，合理有序进行销售预测

和产品安全库存备货，同时着手新产能布局。经过多年打磨沉淀，公

司已经建立了一个高效的单元化、模块化、可复制的生产管理和品质

检测体系，具有较强的产能建设和扩张的能力，可以根据市场发展需



求较快进行产能布局。

5、金属切削机床行业呈现怎样的市场特征与发展方向？公司凭

借哪些核心能力在行业中建立竞争优势？

中国金属切削机床市场容量大，但中小企业居多、市场分散，随

着下游对设备精度、效率、可靠性及自动化解决方案的需求升级，研

发能力、技术储备不足、资源缺乏、品牌力有限的中小企业在高端市

场逐步处于劣势，而具备研发能力、规模优势及品牌口碑的头部企业

有望持续扩大份额。公司依托上市平台优势与长期技术沉淀积累的产

品口碑，已形成差异化竞争力：（1）公司实现金属切削机床全产品

系列布局，具备提供自动化组线能力；超 250人的研发团队，研发能

力强，能快速响应下游市场精密加工需求；（2）健全的销售服务体

系，超 300人的销售服务团队，小时级的客户服务响应效率，应用技

术团队可为客户提供工艺、设备选型、整体解决方案等在内的定制化

解决方案；（3）打造了研发、设计与生产一体化的运作模式，大幅

提升经营效率；采用单元化、模块化生产方式及贯穿全流程的品质检

测、管控机制，保证了产品品质稳定性和产能可复制性。

6、公司毛利率情况及稳定性如何？

自 2022年以来，公司毛利率主要在 29%至 30%之间小幅波动，

依托产品升级、新产品推出和上游原材料成本下降，叠加公司制造效

率持续提升，有效对冲产业下游降本需求导致的价格下降影响，毛利

率整体相对稳定。随着公司营业收入持续增长，规模效应开始显现，

期间费用率同比有所下降，净利润率有所提升。

附件清单

（如有）
无

日期 2025年 11月 18日


	OLE_LINK1

