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安徽安科生物工程（集团）股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-012

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

中邮证券、太平养老、湘禾投资、平安基金、理成资产、国泰

海通资管、富国基金、兴全基金、兴业证券、西部证券、富安

达基金、上海远希私募基金公司、信仁证券(香港)、山西证券、

荣信泰投资、华源证券、华福证券、上海元绍资本、天瑞万合

私募、允朗投资、富越资本、上海国鑫、远东宏信、深圳德海

私募、方正证券、国鸣投资、东海证券资管、万家基金、徽格

咨询、东方证券、华泰柏瑞基金、涌铧投资、华能贵诚信托、

深圳市德远投资有限公司、鑫元基金、复兴投资、上海东方国

信投资管理有限公司、上银基金、东吴证券、彤源投资、天风

证券、国海证券

时间 2025年 11月 27日上午 10点 30分-11点 30分

2025年 11月 28日上午 9点-11点

地点 安科生物（上海）创新研究院、天风证券策略会（北京）、国

海证券策略会（南宁）

接待人员姓名 公司董事长、总裁宋礼华先生、副董事长周源源女士、公司执

行总裁姚建平先生、高级副总裁盛海先生、副总裁窦颖辉先生、

副总裁鲍学科先生、副总裁姚红谊女士、副总裁陆春燕女士、

副总裁周大为先生、董事会秘书李坤先生、财务总监胡成浩先



生、运营总监汪永斌先生、公共事务总监、抗肿瘤事业部副总

经理王婷婷女士、博生吉董事长杨林先生、维昇药业业务发展

副总裁呙毅先生、元宋生物总经理章康健先生、阿法纳副总裁

刘伟为先生、阿法纳首席运营官周志敏先生

投资者关系活动

主要内容介绍

首先，公司的参股公司博生吉公司、阿法纳公司、元宋生

物以及开展战略合作的维昇药业的领导对各自公司进行了介

绍。

博生吉董事长杨林先生介绍了博生吉公司以及目前的研发

进展情况。博生吉公司拥有全球竞争力的早研实力、创新药产

品和平台，以及全链条质粒、慢病毒、CAR-T 细胞工艺开发与生

产能力。据不完全统计，拥有亚太区最大规模的全自动、智能

化 CAR-T细胞商业化基地。第一、博生吉公司 PA3-17注射液

已被纳入突破性疗法品种，已经进入关键临床试验 II 期，争取

在 1 年之内完成全部病人的入组，预计 2027 年 1 季度递交

pre-NDA 的沟通交流申请。第二、极具创新的体内慢病毒转染

机制生成 in vivo CAR-T，从临床前的数据来看，可以非常高效

的转染非活化的 T细胞，可以很好的减轻甚至避免 T细胞部分

活化带来的临床风险。目前已经进入到研究者发起的临床研究

（IIT）阶段，博生吉公司希望通过规范的 ITT，获得相关数据

去进行全球化的 IND 申报以及商务拓展的合作。此外博生吉公

司还布局了专为自免适应症而开发的全球首创双特异 NKCE以

及全球领先的 UCAR-Vδ1T产品开发平台，其强大的归巢能力

和克服肿瘤抗原异质性的能力，是治疗实体肿瘤的理想选择。

维昇药业业务发展副总裁呙毅先生对维昇药业进行了介

绍。维昇药业是一家专注于内分泌和代谢领域的创新医药公司，

目前在中国有三个处于临床后期的内分泌管线。一个是用于治

疗儿童生长激素缺乏的隆培生长激素，目前正在审评审批阶段，

预计年底可以批准上市；第二个产品是治疗甲状旁腺功能减退

的甲状旁腺素，目前已经完成关键临床，计划近期申报上市；



第三个是对患者有很大意义的 C型利钠肽周制剂，主要针对软

骨发育不全，目前在国内已完成 II期临床试验，计划结合国外 3

期临床数据申报上市。维昇药业与安科生物就隆培生长激素的

战略合作，是希望可以借助安科生物的商业化能力、销售团队

及市场经验，迅速的将技术领先的长效生长激素带到更多的患

者手上。同时，维昇药业也在积极推进商务拓展的业务，针对

看好的热门靶点和热门机制，不仅是引进产品，而且希望可以

将相关的平台技术授权到维昇药业，利用引进的平台技术研发

出自己的产品。

上海元宋生物总经理章康健先生对元宋生物的研发成果，

研发管线进行了介绍。元宋生物专注于溶瘤病毒领域，有着差

异化的创新底蕴，在靶向基因-病毒的抗癌设计技术平台等方面

具有深入的科研产业化基础。目前元宋有一款先导产品“重组

L-IFN 腺病毒注射液”已获中美临床新药试验 IND批件，其在中

国的临床进展已推进到 IIa 期。同时，元宋生物还在难治性复发

脑胶质瘤的治疗上取得了不错的临床转化数据，正在积极布局

该适应症的注册申报工作。此外，元宋生物还开发了全球首创

的雾化吸入复制型溶瘤病毒抗癌研究，早期数据良好，未来有

望在该药物临床开发上拥有更大的竞争空间和药物经济学潜

力。

阿法纳的副总经理刘伟为先生也对阿法纳公司进行了介

绍。阿法纳是由中国科大多位国家级领军人才联合创立，成立

四年来获得 6项 I 类新药的临床试验许可，开展 4项 GCP临床

试验和多项 IIT 研究，覆盖自身免疫性疾病治疗、肿瘤精准与癌

前病变治疗、传染病预防等重大领域；从批件的数量到临床进

展来看，在 mRNA药物领域处于全国领先地位。目前阿法纳主

要有三个研究方向，首先是在体细胞工程方向，包括体内 CAR-T

（in vivo Car-T）治疗等，已经在 IIT 临床研究阶段，彰显了阿

法纳在体内精准递送领域的深度布局，引领了免疫治疗的新范



式。第二个是核酸药物方向，特别是肿瘤的主动免疫治疗，其

中临床进展最快的是安科生物与阿法纳共同研发的用于治疗

HPV16/18癌前病变的 AFN0328注射液，目前 I期临床关键阶段

全部完成，有着非常好的临床数据表现，属于 first-in-class产品。

第三个是预防性的疫苗方向，阿法纳自主研发的呼吸道合胞病

毒（RSV）疫苗是国内首个完成 II期临床入组的 mRNARSV疫

苗产品，在安全性和有效性数据方面表现优异。同时，阿法纳

承担多项国家级重大科研项目，在技术、管线与产能上形成闭

环，正处于从“并跑”向“领跑”跃升的强劲阶段。归纳来说，

阿法纳公司以递送为基础，以人工智能的手段去做免疫的上调

和下调，公司以突破关键核心技术、打造具有全球竞争力的核

酸药物创新平台为使命，全力推动该领域的“中国突破”。

接下来会议进入问答环节，公司与投资者就相关问题进行

了沟通，整理如下：

问 1：针对新生儿下降、生长激素进入医保并且降价的背景，

公司会采取什么样的销售策略应对，以及公司与维昇药业合作

的隆培促生长素的市场定位和销售策略？

答：首先生长激素的用药人群大部分集中在 6-13岁，此部

分的用药群体未受到新生儿下降的影响；其次公司在生长发育

领域耕耘了 20余年，营销团队稳定，在市场渠道、医院覆盖方

面处于领先地位，2025年公司生长激素的销售稳中有升；此外，

公司的生长激素水针具有不含防腐剂的优点，差异化竞争优势

明显，得到了很多专家和患者的认可。与维昇药业合作的隆培

促生长素即将获批，此外公司的卡式瓶生长激素也在积极推进

当中。待获批后，公司拥有规格最全、剂型最全，涵盖各个消

费群体的生长激素系列产品。

维昇药业的隆培促生长素首先以高品质进口产品推向市

场，后续以进口和地产两条线推进。隆培生长激素是全球唯一

经临床试验证实，优效于日制剂的长效生长激素，活性成分与



人体分泌的生长激素相同。进口阶段以“最优疗效”定位，针

对目前市场价格格局的变化、参考进口品牌的价格，综合考虑

各方面的因素，在维持高定位的情况下，制定最合理有利的价

格，将产品推向市场。与药明生物合作在中国本地生产隆培促

生长素的工作，目前正在进行技术转移，预计 2028年获批。

问 2：公司代理的长效促卵泡素中长期的规划以及目前的推

广情况？

答：公司代理的长效促卵泡素晟诺娃®是中国首个长效促卵

泡激素注射液，已于近日开出首单。首先公司正在积极推进全

国的挂网工作，目前已经完成多个省份的挂网执行工作，另外

部分省份处于挂网待公示阶段，上海等挂网要求较严的地区需

等待其他省份挂网情况达到一定条件和数量后方可进行挂网工

作，公司会尽快将挂网工作顺利完成。其次公司在近日已经开

出首张处方，同时通过处方流转、双通道药房等方式进行销售。

辅助生殖中民营医院占有一定份额，且不受挂网限制，可以直

接准入销售，所以民营医院的销售推广也是公司的工作重点，

目前公司已与部分民营医院达成供货协议，预计会在近期完成

相关的发货工作，抢占市场份额。公司将会积极开展学术活动，

从产品推广、用药观念，处方理念和习惯等多维度进行学术推

广，培养新的用药理念。

3：公司双表位 Her2 以及双抗“PD-L1*4-1BB”的研发情况

如何？

答：公司研究双表位 Her2的初衷是想最大限度的增加内吞

和降低脱靶毒性，目前已经筛选完分子和细胞株，结合公司另

一款在研 Her2 ADC产品，利用 linker-payload技术平台，将其

打造成一个全新的双抗 ADC产品。公司计划此产品 2026年进

入非临床研究阶段，预计 2027年申报 IND。

HK010注射液是公司开发的“PD-L1*4-1BB”双抗药物，I

期临床进展顺利，入组已经结束，目前正在受试者随访中，I期



临床试验样本显示出较好疗效，安全性可控。目前已组织 II期

临床试验组长单位召开院内方案讨论会，适应症为肝细胞癌和

肺外神经内分泌癌，公司将根据与国家药审中心的沟通结果，

确定临床试验方案，并加强非临床转化医学研究，确定潜在适

应症，为后续临床研究工作提供依据。

最后公司董事长宋礼华先生针对投资者的提问，对公司目

前的现状做了解读，并对公司未来公司的发展战略做了分析。

公司保证传统业务板块的稳定发展，并进行商务拓展，引进相

关产品，优化公司产品结构，贡献基础现金流，同时在创新药

赛道发力，加快创新发展。安科生物（上海）创新研究院的成

立，其核心目标在于吸引最高端的人才，提升研发的动力和创

新的能力，突破公司当前面临的研发瓶颈，改变目前的研发现

状，用一种崭新的模式和崭新的视角，让公司可以在创新药的

赛道上更快更高效的前进。公司坚持战略聚焦，集中资源于基

因工程药物、抗体药物以及细胞治疗药物，辅以产业投资协同

发展，加速创新药成果的转化，重塑资本市场的定位。目前公

司正在制定 3年、5年、10年的发展战略，计划通过加速产品

商业化进程、构建综合性研发平台、拓展新的技术领域、加快

自主研发产品步伐等多重举措，积极应对公司在产品结构优化、

市场竞争加剧及销售策略调整等方面的挑战，希望可以让公司

有一个全新的突破。

附件清单（如

有）

无

日期 2025年 11月 30日


