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投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

活动参与人员

万柏基金 吴凯特

亚太汇金基金 滕涛

博闻投资 曾元丰

佛山抱石投资 祝国杰、刘仲生

丰坤资本 徐红标

聚众鑫创投资 彭建彬

民沣基金 黄海山

时间 2025年12月10日

地点 深圳华强会议室

形式 线下

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书：王瑛

交流内容及具体

问答记录

首先董事会秘书介绍了公司业务、经营情况及核心竞争力等内容，

随后就调研人员关注的问题进行了交流，主要包括：

1、公司存储业务情况

作为国内电子元器件授权分销龙头企业，公司代理的产品线数量位

居行业前列，覆盖了含存储产品在内的各品类电子元器件。存储领域是

公司持续布局和发展的业务领域，公司是江波龙、兆易创新、联芸科技、

晶存科技、慧荣科技、威刚科技、千奕国际等存储厂商的重要代理商。



前三季度，公司存储产品线出货总额同比大幅增长。

2、公司与海思的合作情况

公司是海思的主要授权分销商之一，代理分销其各类IC产品。近年

来，海思陆续推出新产品，公司持续加大海思产品的应用方案研发与推

广力度，促进海思产品的市场拓展。2024年及2025年前三季度，公司海

思产品线的收入均实现了显著增长。

3、公司与华为昇腾的合作情况

公司是昇腾APN“金牌部件伙伴”，已开发昇腾边缘AI推理计算盒等

多款基于昇腾芯片的应用方案。未来公司将继续充分发挥自身的分销实

力和技术能力，加力促进昇腾在边缘侧和端侧的应用，助力昇腾生态建

设。

4、华强电子世界的经营情况

“深圳华强北”素有“中国电子第一街”的美誉，在消费者对产品

性价比和线下体验的重视日益增加、“一带一路”倡议持续深入带动国

际客商采购等背景下，“深圳华强北”客流量进一步提升。基于在经营

环境、商户质量、价格和产品品类丰富度等方面的优势，华强电子世界

引领了“深圳华强北”的“时尚电子产品热”，吸引了众多海内外客商

和消费者到店体验以及线上、线下采购，单店单日客流量峰值突破5万人

次，华强电子世界“潮品电子区”的铺位持续处于满租状态。

今年，华强电子世界继续深耕差异化业态运营，按规划有序推进局

部改造升级，持续扩大时尚电子产品经营区域，打造“华强时尚数智中

心”，聚焦VR眼镜、智能穿戴、AI翻译机、AI玩具、机器人、无人机、

电子乐器、运动相机、潮玩数码等新兴品类，已构建起集科技体验、时

尚消费、互动社交于一体的大型沉浸式购物空间，实体市场内经营相关

产品的商户经营效益进一步提升。

5、公司CVC业务的开展情况

公司从2019年开始开展CVC投资（Corporate Venture Capital，基

于产业的财务投资），致力于实现以下产业发展目标并获得一定的投资

收益：（1）集聚产业资源，打造产业链生态，为公司稳步探索打造虚拟



/实体IDM集团提供有力支撑，并提升公司在行业内的影响力；（2）与投

资标的建立长期稳定的合作关系，将投资标的转化为公司的供应商或客

户，为投资标的提供综合服务，进而提升公司电子元器件交易及服务平

台的综合竞争力；（3）为投资标的赋能，推动投资标的加快成长，享受

投资标的高速成长的红利，从而实现一定的投资收益。

截至目前，公司已经通过CVC方式小比例参股了多家优秀且具有较大

发展潜力的半导体IDM或设计企业。同时，公司也在尝试开展对下游具有

较高技术门槛的细分领域的投资。

总体而言，公司的CVC投资或产业投资是为公司基于已经打造的大型

电子元器件交易及服务平台向电子产业链上下游延伸服务的，是公司持

续推动产业升级的发展战略的有机组成部分。

关于本次活动是
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