
证券代码：301010 证券简称：晶雪节能

江苏晶雪节能科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-002

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

☑ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

中金银海（香港）基金有限公司 雍心

中金银海（香港）基金有限公司 郭佳怡

深圳前海恒江联合投资管理有限公司 周泽翊

香港荣晟资本有限公司 何锐

振华（香港）私募有限公司 朱云纲

华润金控投资有限公司 郭常林

无锡市环境卫生服务有限公司 卞巧凤

企业观察报上海大数据中心 朱海明

时间 2025 年 12 月 16 日 （星期二） 下午 16:00~17:00

地点 江苏晶雪节能科技股份有限公司 A栋一楼会议室

上市公司接待人

员姓名

1、财务总监：张恭辉

2、副总经理、董事会秘书：徐兰

3、证券事务代表：庄妍雨

投资者关系活动

主要内容介绍

1.第三季度毛利率下降原因？

财务总监张恭辉回复：行业处于寒冬期，需求萎缩导致第三季度

业绩下滑。由于行业存在周期性特点，上半年订单较少，但从下

半年开始明显回升。

2.面对行业低谷期，公司具体措施是什么？

财务总监张恭辉回复：我们主要从开源和节流两方面着手。开源

方面，我们积极拓展新的应用领域。节流方面，我们与宝钢、万

华等供应商建立战略合作，降低生产成本，同时提升核心竞争力。

3.公司 1 月份提到拓展海外业务，目前取得了哪些进展？

董秘徐兰回复：今年公司大力拓展海外市场，积极调研海外市场，

在印尼和新加坡市场等取得了明显进展。目前海外业务采用经销

与直销相结合的模式，我们已与东南亚部分工程商建立战略合作

关系。



4.与特斯拉的合作模式是什么？

董秘徐兰回复：我们为特斯拉超级工厂和储能工厂提供厂房外围

维护材料。新能源汽车制造对生产环境有较高的要求，且我们的

预装配式建筑具有施工周期短、节能环保等优势。除了特斯拉，

我们也为理想等其他大型车企提供服务。

5.季度订单波动较大，如何管理成本？

财务总监张恭辉回复：我们的产品销售具有季节性特点，通常四

季度尤其是 12 月份会占全年销售的 40%-50%。由于订单是滚动

执行的，这种波动对管理的影响较小，成本控制主要通过常态化

管理实现。

6.公司是否计划拓展冷链和建筑以外的业务？

董秘徐兰回复：目前我们仍聚焦于冷库和建筑保温领域，围绕现

有产品深化发展，也考虑和谋划拓展其他产业。

7.贵公司与冰山冷热在业务上有哪些往来？

董秘徐兰回复：我们与冰山冷热的合作历史非常悠久，他们既是

我们的股东也是我们的客户。业务上存在互补关系——他们做制

冷，我们做保温。

8.公司在算力数据中心及液冷领域有哪些业务进展？

董秘徐兰回复：我们很关注这些新领域的业务机会，已参与了阿

里飞天云数据中心等项目。后续会持续跟进，期待未来在这方面

会有更多增长。

9.公司未来是否有再融资或并购计划？

董秘徐兰回复：我们一直关注产业链相关的投资和并购机会，也

在持续调研寻找合适的项目。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 12 月 16 日
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