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投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他（）

活动参与人员

汇添富基金管理股份有限公司 杨涛、费海墅

国光股份 董事会秘书 颜铭

国光股份 证券事务代表 李超

时间 2025 年 12 月 16 日

地点 公司龙泉办公区

形式 现场会议

交流内容及具

体问答记录

问 1：公司的销售模式如何？

答：公司采取渠道销售模式，即“公司—经销商—零售商—客

户”四主体三环节的销售模式，经销商网络下沉到县乡一级，最终

消费群体主要为种植户、园林绿化养护单位等。公司对经销商的销

售主要采取的是先款后货的结算方式，通过技术服务的方式，指导

种植者科学合理用药，帮助种植者提高种植水平、提质增产。

问 2：全程方案推广采取怎样的模式？

答：作物全程方案推广由公司技术营销人员、经销商、零售商

共同完成，采取“实地巡田服务+线上实时服务”的技术服务模式

与种植户实时对接，通过分工合作、双向协同，及时帮助种植户解

决作物管理过程中遇到的问题。

问 3：请介绍一下行业格局。

答：据统计，植物生长调节剂行业共有持证企业约 540 家（其
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中原药登记企业 120 多家），截至 2025 年上半年，我国植物生长

调节剂登记证数量共计 1,900 多个，其中有 10 个以上（含 10 个）

登记证的企业共计 39 家，合计 733 个登记证，我公司共计持有植

物生长调节剂登记证 150 个，占行业全部登记证的 7.8%。总体来说，

行业企业规模较小、分散，有利于头部企业的发展。

问 4：公司营销人员招聘情况以及营销人员总体规模？

答：公司技术服务模式对终端推广人员的需求较大。近年来公

司加大了技术服务人员和技术营销人员的配置。2025 年公司招聘应

届大学毕业生 300 余名，其中绝大部分在农林院校接受过系统、专

业的学习。截至目前，公司技术营销及技术服务团队的整体规模已

突破千人。

问 5：《代为培育协议》的签署背景是什么？

答：由于海外农药业务存在部分国家或地区农药产品登记制度

复杂且周期较长、不同国家或地区要求差异巨大、部分国家或地区

存在系统性准入壁垒或隐性壁垒等多重挑战，导致海外农药业务前

期投资较大、投资周期较长、不确定性因素较多、投资风险较高，

同时上市公司资金出境还存在一定的管理风险。为降低上市公司前

述风险并有效获取商业机会，实现中长期战略发展目标，同时避免

公司与关联方构成潜在同业竞争，最大限度保护公司及全体股东特

别是中小股东利益，公司与关联方颜亚奇先生签署《代为培育协议》

（经公司股东大会审议通过后生效），委托颜亚奇先生按照市场原

则在亚洲、非洲、拉丁美洲等地区的海外目标市场国家或地区为公

司代为培育海外农药项目。

问 6：“一证一品”政策对行业的影响？

答：2025 年 6 月 29 日，农业农村部为了规范农药标签和说明

书管理，发布 925 号公告，并宣布自 2026 年 1 月 1 日起实施。第

925 号公告规定，同一个登记证号的农药产品应当标注同样的商标，

以确保全国范围内销售产品使用商标的一致性。具体而言，在符合

《农药标签和说明书管理办法》第三十一条规定的前提下，同一登
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记证号的农药产品可以根据实际需要标注一个或多个商标，但必须

保持市场销售的同一登记证号的农药产品标注商标的一致性。该公

告对农药标签作出进一步规范，有利于保障农药质量、维护公平竞

争的农药市场秩序、保障广大种植户的合法权益、促进农药产业健

康持续发展。拥有优质登记证件的农药企业将更具竞争优势，因此

随着“一证一品”政策的实施，未来农药行业的市场集中度有望进

一步提升。

问 7：2025 年前三季度，公司研发费用有较大幅度增长，是什

么原因？

答：公司的研发活动系应用研发。今年前三季度研发费用增加，

主要是因为公司加大了新产品登记力度。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

公司不存在应披露而未披露的重大信息。

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件）

无。


