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投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称及

人员姓名

国信证券 杜松阳 诺安基金 杨靖康

中庚基金 陆艺飞 光大证券 汲萌 夏天宇 陈佳宁

兴银基金 乔华国 申万证券 傅浩玮

永安国富 华文兴 中信证券 裘科

永禧投资 王超 耿敏纳

时间 2025 年 12 月 22 日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书：周娟萍

证券事务代表：凌诗轶

投资者关系活动

主要内容介绍

公司介绍：

一、国内业务情况：

新疆地区业务展望：由于新疆优质的地理资源，地域上也可辐射中

亚，是国内目前最具活力的区域，也是公司每年的重点市场之一。现阶

段跟踪的新疆项目多处于技术交流和报价阶段，有望 2026年及以后陆

续落地。

国内业绩目标：未来 2-3年国内业务目标为“稳”，看到的积极现

象是国内反内卷已开始市场化修正，部分客户已不再采用最低价中标，

更看重供应商的交付能力以及产品品质，国内订单毛利有趋稳迹象。

城燃业务情况：由于德州地区政府依然未对民用气进行顺价，导致

公司民用气价格持续倒挂，对盈利造成较大影响，目前也依然未得到政

府顺价承诺，未来城燃板块目标是稳定经营，静待下游局势好转。

二、海外业务情况

全球化工产能转移：欧洲化工产能收缩，中东、中亚、北美等地有



望成为产能集中区域，带来投资机会；中东（如沙特 2030计划）、中

亚等地区需求旺盛。

海外市场布局与资质：2021年开始海外布局，已取得全球知名工

程公司（如法国道达尔、韩国三星）的供应商资质；2025年新增多家工

程公司资质审核通过，为 2026年及以后订单奠定基础。

海外销售策略与渠道：2025年积极参加海外展会，并拓展销售渠

道，推进客户询价和订单落地，客户主动来访比例提升。

海外竞争优势：公司出口产品目前对标全球前二的欧美公司，在产

品品质以及技术等级上已几乎没有差距，且公司交付周期优于海外友

商，客户认可度不断提升。

目前产能与订单的匹配度：现有产能规划 6000吨，2026年有望继

续提升产量，可有效支持公司国内外订单增速。

三、产品与技术情况

核心产品竞争力：公司核心产品板翅式换热器可直接对标全球前二

的欧美公司，在国内煤化工、石化、天然气液化领域有较高的市占率。

特殊领域业务：

商业航天：为蓝箭航天供应发射工位设备，也为航天相关单位提供

特种气体，公司唐山氪氙气装置为国内最大规模，可为下游提供稳定的

气体供应。

核聚变：已跟踪国内核聚变项目，希望能参与低温区域的研发。

船用 LNG系统：国内唯一实现 LNG船再液化系统国产替代的企业，

与中船合作拓展海外造船厂客户。

问题回答：

Q：公司海外业务的布局进展、订单情况及未来增长目标如何？
A：公司 2021 年开始布局海外，通过工程公司资质审核（耗时两三

年以上已取得道达尔、三星等全球知名工程公司供应商资质。2024 年海
外业务实现突破，中东中亚北非等地陆续有项目落地；2025 年海外布局
更主动，区域不断扩展，新增多家工程公司资质。2024 年海外确认收入
不足 1亿，2025 开始进入交付周期，海外收入占比发生量级变化，未来
随着海外订单的持续增加，海外收入占比也会持续稳步提升。



Q：海外市场需求的主要来源区域及特点是什么？
A：海外需求主要来自中东、中亚等地，这些区域投资热度高，业

主资金充足，规划落地性强（如沙特 2030 计划涵盖新能源和油气领域）。
欧洲化工产能收缩，中东中亚等区域承接转移产能。

Q：公司商誉相关情况如何？未来是否存在商誉计提风险？
A：城燃板块今年净利润未出现明显下滑，基本不会再计提商誉，

但仍需等评估师的减值测试报告后才能完全确定。

Q：公司唐山氪氙气体装置的业务拓展情况如何？
A：唐山氪氙气体装置是国内最大规模的装置，将依托该平台开拓

新业务，包括航空航天、半导体、科学实验等领域的气体供应；目前已
与商业航天相关单位进行接洽，重点拓展该领域。

Q：公司在航空航天、核聚变领域的合作及产品情况如何？
A：蓝箭航天合作：向其发射工位供应设备，获客户高度认可，代

表公司技术先进性；并已向航天其他相关单位开始供应氪气和氙气，后
期有望扩大供应量；核聚变：参与核聚变低温区域项目研发，与国内相
关公司深度交流。

Q：公司在船用专业化系统领域的进展如何？
A：公司是国内唯一一家实现船用 LNG 专业化系统国产替代的企业；

目前已可进入国内及欧美大型造船厂供应商名录。

Q：公司的产能利用率、未来产量规划及订单优先级如何？
A：今年产能利用率 60%左右；产量规划为 6000 吨，但若订单饱和，

通过提升生产管理水平也可突破，可有效支撑公司未来订单增速。

Q：海外市场规模及公司份额情况如何？
A：海外市场方面，仅查特工业披露今年到三季度为止新签订单达

12 亿美金以上，其他欧洲厂商亦有不小市占率。公司目前在海外市场的
份额尚较小，未来仍有很大空间拓展。

Q：公司未来产能是否会出现供应不足的情况？
A：订单交付若平滑进行，则不会出现供应不足的情况。但如果在

手订单集中交付可能会出现阶段性产能紧张的情况。但公司会合理安排
交付周期，提升生产管理水平以应对订单集中的问题。



Q：制约公司产能的主要因素是什么？
A：制约产能的主要因素包括场地、设备、人工以及生产管理水平。

公司现有多个基地，如富春江边上租用码头并在建厂房，还规划做组装
承建以利用水路运输大件货物。

Q：公司在换热器技术上的优势及行业情况如何？
A：换热器是深冷设备技术含量最高的部机之一，行业内技术壁垒

极高，目前全球也仅有数家有较好的运行业绩。

Q：公司深冷设备的应用场景有哪些？
A：深冷设备有三大功能：分离、净化、液化，空分是分离的一个

产品形态，公司目前更多聚焦净化和液化环节，应用于天然气、石化、
煤化工等领域。

Q：公司未来是否考虑在海外设厂？
A：公司暂不考虑在海外设厂，原因在于生产管理是精细化过程，

且国内具备供应链齐全、配套成熟的优势，同时公司运营近 20 年，工
艺、流程及人员已磨合到位。

Q：如何看待新疆煤化工行业的发展前景及主要优势？
A：新疆煤化工行业的经济性已明确，尤其是煤制气和煤制烯烃项

目，投资回报清晰，合成氨、甲醇等项目经济性也较好。新疆拥有丰富
的能源和资源，维稳成本大幅下降（2023 年已取消高速路关卡检查、减
少装甲车部署），且国家希望带动中西部发展，新疆是未来几年国内煤
化工最具活力的区域，发展逻辑通顺，仅需关注节奏。
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