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华涂技术（深圳）股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

华涂技术（深圳）股份有限公司（以下简称“公司”）于 2026 年 1 月 13

日接待了 6家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2026 年 1 月 13 日 

调研地点：公司会议室 

调研形式：现场调研 

调研机构：联储证券、东北证券、东莞证券、中山证券、万和证券、上海证

券 

公司接待人员：董事长、总经理彭超先生；赵志伟；汪毓能 

 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

本次调研中，公司与调研机构就公司的经营现状、发展战略及市场关切的其

他问题进行了充分的沟通与交流。 

问题 1：请介绍一下公司的基本情况和主要业务？ 

回复：公司是一家专注于工业表面涂层领域的专业技术服务商。目前，公司

主营业务由以下三大板块构成：涂料及相关化学品贸易、涂装技术服务以及涂装

业务承包。 

涂装业务承包是公司的核心业务模式，即为下游客户提供涂装生产线整体代

运营服务。在该模式下，客户提供厂房、生产线等固定资产，公司则投入专业的

技术团队、管理体系和运营方案，负责涂装车间的全部生产运营活动。我们通常
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采用按件计价（CPU 结算）的方式与客户进行结算。这种模式能够帮助客户将其

涂装环节的浮动成本转变为固定成本，实现精准的成本控制，同时将生产过程中

的运营风险（如良率波动、人员管理等）转移给作为专业服务商的我们。 

在涂料贸易方面，公司不仅代理国内外知名品牌的工业涂料，也拥有自主研

发的涂料配方，通过委托加工的方式进行生产。 

当前，公司的业务主要服务于五金家电、消费电子以及汽车产业链三大核心

领域。 

 

问题 2：请介绍一下公司未来的业务规划？ 

回复：公司未来的核心战略是聚焦新能源汽车产业链，并将业务重心集中于

新能源汽车电池包的电泳涂装业务。 

做出此项战略调整，是基于我们对市场的深入分析。相较于传统的整车涂装

业务，电池包等汽车零部件的涂装业务具有以下显著优势： 

• 高度自动化： 生产过程稳定，运营效率更高。 

• 人员精简： 现场运营所需人员少，人力成本可控。 

• 风险分散： 业务不依赖于单一车型销量，经营波动风险较低。 

• 市场广阔： 受益于新能源汽车产业的快速发展，增量空间巨大。 

公司的短期目标是，在新能源汽车电池包电泳涂装这一细分领域内，凭借专

业的涂装承包服务能力，快速获取市场份额。我们计划在未来一到两年内，成功

拿下数条核心生产线的运营项目，以实现业务规模的快速增长。 

从更长远的角度看，为更好地服务于汽车产业集群，公司亦在探讨未来建立

配套的危化品仓储及配送服务以及设立工程技术应用中心的可行性。需要强调的

是，这些属于公司的远期规划方向，目前尚处于前期规划和意向洽谈阶段，未有

实际项目落地。 

 

问题 3：公司在新能源汽车及危化品仓储供应链领域的具体规划进展如

何？ 

回复： 公司看好新能源汽车市场，已将新能源电池包及关键零部件的电泳

涂装业务作为未来的核心增长点，并同步规划化学品仓储供应链平台业务。 
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电泳涂装承包经营： 公司计划切入新能源电池包及零部件的电泳涂装领域，

推广 CPU 结算模式。目前该业务板块处于积极拓展阶段，尚未有正式的大规模项

目落地，但公司已与多家潜在客户进行深入洽谈，争取在未来实现突破。 

危化品仓储供应链平台： 公司规划在重庆等汽车产业集群建设高标准的化

学品仓储服务基地。目前该项目处于前期规划与设计阶段，公司已与当地政府签

署了意向协议，尚未取得土地及开展建设。未来待项目落地后，将致力于为客户

提供化学品集采、仓储及配送的一站式服务。 

工程技术应用中心： 为支撑上述业务，公司规划筹建工程技术应用中心，

旨在通过标准化工艺研发和质量体系输出，为未来的运营项目提供技术基础。 

 

问题 4：公司涂装承包业务模式的核心优势是什么？为什么客户愿意将涂装

车间外包？ 

回复：客户选择将涂装车间外包给我们，主要基于以下三个核心价值： 

1. 成本可控：对客户而言，外包模式可以将原本浮动且难以预测的生产成

本（包括材料、能耗、人工、不良品损耗等）转变为一个固定的、按单位计算的

成本（即 CPU 结算）。这极大地便利了客户进行财务预算和成本管理。 

2. 风险转移：客户无需再承担生产运营过程中因良率波动、人员管理、呆

滞料处理等一系列复杂问题所带来的运营风险和管理成本。所有这些风险都由我

们作为专业承包方来承担。 

3. 专业化分工：公司作为在涂装领域深耕多年的专业服务商，在涂装工艺

技术、材料选型、现场管理和技术服务方面具备显著的专业优势。这不仅能有效

保证产品质量和生产效率，更能让客户从非核心的涂装业务中解放出来，从而更

专注于其自身的冲压、焊接、总装等核心业务，实现整体运营效率的最大化。 

 

问题 5：公司业务结构的变化趋势是怎样的？ 

回复：近年来，公司主动进行业务结构调整，战略重心正逐步从传统的家电、

消费电子领域向市场空间更大、增长速度更快的新能源汽车领域转移。 

经过战略调整，目前来自汽车产业链的收入占比已实现显著提升，并已成为

驱动公司未来业务增长的核心引擎。与此同时，公司传统的家电、消费电子领域
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的业务则保持稳健运营。 

 

问题 6：随着业务扩张，公司如何储备和管理技术服务团队？ 

回复：表面涂装行业经过多年发展，已拥有大量成熟的专业技术人才，这为

我们的人才储备提供了坚实的基础。 

公司的核心人才管理策略是项目制。当公司获取一个新的涂装承包项目时，

我们会从业内吸纳经验丰富的项目经理和核心技术骨干，快速组建一个专门针对

该项目的项目公司或事业部团队。 

这种灵活的用人模式使我们能够根据业务发展的实际需求，快速、高效地匹

配相应的人力资源，而无需在平时储备大量冗余人员。这不仅保证了新项目的专

业运营能力，也有效地控制了公司的人力成本。 

 

 

 

 

 

 

华涂技术（深圳）股份有限公司  

董事会  

2026 年 1 月 15 日  
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