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证券代码：300482 证券简称：万孚生物

债券代码：123064 债券简称：万孚转债

广州万孚生物技术股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访□业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

√其他：电话会议，投资者线上交流会

参与单位名称及

人员姓名

国投证券股份有限公司、西南证券股份有限公司、华泰证券股份有限公司、

华福证券股份有限公司、国联民生股份有限公司、中国银河证券股份有限公

司、华创证券有限责任公司、兴业证券股份有限公司、天风证券股份有限公

司、中信证券股份有限公司、国泰海通证券股份有限公司、广发证券股份有

限公司、中信建投证券股份有限公司、国信证券股份有限公司、中国国际金

融股份有限公司、信达证券股份有限公司

时间 2026 年 1 月 19 日

地点 电话会议

上市公司接待人

员姓名

董事长：王继华

董事会秘书：胡洪

赛维森科技董事长：陈睿

生强科技副总经理：王子晗

医准智能 CFO：崔多伦

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司 AI 医疗布局介绍：

公司自 2018 年开始布局 AI 医疗，形成“并购+院端+C 端”并举的 AI 医

疗生态，目标是取得更多注册证获批及商业模式突破，中长期成为国内 AI 医

疗领域领先企业。

在对外投资方面，公司投资的赛维森医疗科技于 2025 年 2 月拿到国内首

张宫颈癌细胞数字病理图片辅助诊断软件三类医疗器械注册证，是国内首家

拿证公司；后续与万孚生物联合研发的“出凝血疾病智能辅助分析软件”入

围 2025 年人工智能医疗系列创新任务揭榜挂帅名单。公司投资的深圳市生强
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科技，作为从清华走出来的团队，致力于打造病理数智化解决方案，实现全

场景智能化升级。通过融合硬件设备开发和智能软件结合，推动医院病理科

数字化工作流程的升级。实现病理科室工作的全闭环一体化管理。公司通过

中孚懿德产业基金投资的医准智能：其“乳腺 X射线图像辅助检测软件”、“甲

状腺结节超声影像辅助检测的软件”分别获取到了业内首张及第二张动态实

时超声 AI 三类证。“医准智能肺结节智能分析系统”更是得到了多家医院的

引进，商业化进程顺利。其在 CT 影像和超声影像 AI 检测软件方面处于领先

地位，目前共持有 6张三类证。

在自身业务层面：在医院端公司创新性打造智能检验AI平台“万孚智检”，

搭载多款检测场景 AI 应用，已在出凝血疾病、肿瘤、妇幼疾病、急危重症等

多个场景落地。在 C 端/消费端的万孚健康小程序已上线，可以 AI 自动识别

呼吸道、消化道、血液传染病检测结果，并支持形成个人健康档案，助力推

动消费端业务增长。同时也关注到当下健康 AI 平台功能日益丰富、模式日趋

成熟，公司将充分探索商业模式创新的可能性，进一步推动与外部平台的合

作。

在内外部业务协同方面：“出凝血疾病智能辅助分析软件” 是一个开头。

生强、赛维森、医准智能三家 AI 应用公司，在影像、病理方面各有优势，万

孚在实验室检测方面沉淀多年。未来诊断朝多模态、多组学发展，未来 AI 在

诊断方面有巨大的发展空间。公司与三家公司在软件赋能及软硬件结合上的

合作，在基层检验能力升级上的合作，在共同提升院端竞争力上的合作，都

可以让万孚及三家公司实现共赢，共同抓住 AI 应用推动促进诊疗能力升级的

机会，这也是作为战略投资的价值和意义所在。

二、赛维森业务介绍：

1、核心产品方面：

妇科领域：2025 年 2 月获批人工智能辅助诊断三类证，是全国首张宫颈

癌细胞数字病理图片辅助诊断三类证，遵循病理图像人工智能分析软件性能

评价及临床审评要点法规获批。

非妇科领域：甲状腺辅助诊断完成三类证临床实验，进入临床发补阶段；

尿液细胞辅助诊断正在申请国家创新型医疗器械；甲状腺和尿液脱落细胞研
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究成果发表在国际顶级期刊《柳叶刀》（影响因子 31-55 分不等），受邀参加

2025 年度北美病理年会；获 2023 年度国家科技进步二等奖、2025 年度第七

届广东医学科技奖一等奖；入围 2025 年国家级人工智能医疗器械创新任务揭

榜挂帅名单。

组织病理与免疫组化：构建多器官系统组织学辅助诊断体系（肠胃、子

宫内膜、腹淋巴结、前列腺等活检组织智能分析系统）；开发免疫组化智能辅

助判读系统（乳腺四项、结直肠癌七项、肺 PD-L1 等关键标志物智能定量分

析工具）。

数字化病理：构建数据诊断管理协同的全链路病理智能化支持体系，推

出科研平台、诊断平台、会诊平台、数据管理平台等解决方案；预计病理 AI

及数据价值变现市场规模近百亿。

2、商业化落地层面：

国内医院：产品落地海内外一百多家医疗机构，包括中山大学孙逸仙纪

念医院、解放军总医院第七医学中心等三甲医院，中山市人民医院等地市级

头部医院，滨海人民医院等基层医院；中国医学科学院肿瘤医院等头部医院

完成入院前临床验证。

港澳及海外：香港博爱医院完成销售落地，是香港医管局唯一引进的国

内病理 AI 产品；意大利固定实验室正式上线，实现云上案例收费模式；联合

万孚国际部拓展韩国、泰国、孟加拉、土耳其等市场。

3、竞争优势

是国内首张宫颈癌细胞数字病理图片辅助诊断三类证持有者，申报在 301

医院完成，耗时两年多。

适配配沉降式制片方法，国内市场实际使用占比较高，客户选择更广阔；

膜式制片方法也已训练验证，香港用户使用膜式制片方法。

产品易用性强，落地医院数量多，临床验证充分，与多家三甲医院签订

科研合同确保数据合法合规。

三、生强科技业务介绍

1、核心产品层面：

国内覆盖数字病理全链路（数字化、信息化、智能化、标准化）的厂商，
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通过全自动玻片扫描仪完成细胞组织数字化，结合信息化手段构建标准数据

库，利用智能化软件实现筛查，最终推动领域标准化。2017 年至今覆盖国内

约两千家医院、12 个海外地区；拥有一百多项软件著作权、近 200 项专利；

2025 年获国家进步广东省科技进步一等奖、小巨人称号。

2、市场空间层面：

2025 年 12 月 19 日，国家印发的《病理类医疗服务价格项目立项指南（试

行）》标志着我国病理服务价格体系迎来系统性重塑。这一政策变革对整个 AI

医疗行业，特别是病理诊断细分领域产生了深远影响，为 AI 技术在医疗领域

的商业化落地提供了强有力的政策支持。公司推出应对新政策的低成本扫描

仪、以及高端科研用荧光扫描仪；结合赛维森、万孚的免疫组化、多重免疫

荧光和 AI 技术；预计新政之后国内切片数量将迎来大幅度增长，数字化切片

或将迎来巨大市场容量。

3、业务协同层面：

与赛维森形成数字化+智能化分析系统，服务近 100 家医院（含香港博爱

医院及 2026 年香港四十多家医院落地）；与万孚结合免疫组化及多重免疫荧

光，形成单个病种整体解决方案。

四、医准智能业务介绍

1、核心资质与技术：

是医疗影像 AI 辅助诊断领域第一家国家级专精特新小巨人企业。

持有 15 张二类证、6 张三类证（肺结节核诊断、乳腺 X 线、肋骨骨折、

冠脉信息照明 4张放射三类证；乳腺超声、甲状腺超声 2张超声三类证），乳

腺超声三类证为全球首张，甲状腺超声为第二张。

超声 AI 基于视频分析技术，需实时性，技术难度高于放射 AI（基于图片

分析）；已实现甲状腺、乳腺、腹部、心脏、妇产、颈动脉超声全面智能化。

2、产品与商业化层面：

放射 AI：覆盖肺结节、冠脉、头颈、肱骨、膝关节、腰椎模板等病种，

肺结节已成为医院影像科绝对刚需，应用广泛。

超声 AI：实时提示病灶、给出诊断结果，扫描后自动出具报告，可替代

报告医生工作量；覆盖甲状腺、乳腺、腹部等多部位。
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商业模式：①自营团队销售 AI 软件②产业智能化：将 AI 软件授权给设

备厂商，内嵌入设备，按病种和台数收取许可费用，借助厂商销售渠道覆盖

市场③场景智能化：三甲医院通过智能超声科升级覆盖所有超声设备；基层

医院通过区域医疗机构合作批量化覆盖。

3、市场空间

超声 AI 以超声台数为单位计算市场规模，增速和潜力更大；未来新增超

声出厂即带 AI 功能，市场空间更大。

五、问答环节

问题一：万孚生物在 AI 医疗领域的布局蓝图、已布局的业务拼图及其协

同效应，以及未来补充拼图的方向是怎样的？

万孚生物自 2015 年上市后，以创新为业务发展原动力，关注 AI 对医疗

的变革影响，结合自身在实验室诊断领域的优势布局 AI 医疗。2018 年起切入

数字化病理领域，投资生强和赛维森布局数字化病理与分子病理；通过参与

基金投资医准智能，弥补影像领域布局短板，目前医准智能在放射、超声领

域（尤其超声）已形成领导地位，这样公司就可以搭建起影像、病理、实验

室的多模态诊断架构。在院外业务方面，公司持续通过 AI 应用提升品牌影响

力、业务效率及创新能力，医改政策对 to C 业务无影响。未来公司将通过并

购和内生、to B 与 to C 结合的方式加码 AI 投入，协同 AI 生态圈发展，为市

场提供更有价值的医疗工具和产品。

问题二：赛维森科技宫颈细胞学 AI 辅助诊断的收费模式、软件适配方式

及医院付费意愿如何？该产品有何差异及核心优势？

宫颈细胞学 AI 辅助诊断模块有两种销售模式：国内多数采用传统软件销

售模式，即按部署规模制定收费，提供一定时间质保，质保期过后收取升级

维保费用；海外多数采用订阅服务，服务器架设在硅谷，客户通过上传方式

使用，收费方式包括年费制和按例收费。在软件适配方面，赛维森最大的优

势就是不挑设备，可单独销售软件（目前已入院的大型三甲医院案例多），基

层医院通常与生强扫描仪打包销售实现场景化落地。医院付费意愿方面，国

内传统模式成熟，海外订阅模式已实现商业化。

该产品是国内第一张宫颈细胞学 AI 辅助诊断三类证，耗时两年多获批；
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采用沉降式制片方法，该方法在国内市场占比较高，客户选择更广阔；另外

膜式制片方法已在香港及国外验证成熟，2026 年内将发起膜式制片方法三类

证的补充申报；目前该产品是全国同类产品中覆盖医院数量最多的，得到临

床专家指导，产品易用性及临床验证充分。

问题三：生强科技收入有多快增长预期？与赛维森、万孚的协同效应如

何？病理大模型的核心壁垒、先进性及竞争优势？

受新政策出台、商业模式变化及海外收入激增的影响，预期收入将会有

很快的增长，协同效应方面，与赛维森形成数字化+智能化分析系统，将扫描

仪变为分析仪，服务近 100 家医院（含海外、香港，2026 年香港四十多家医

院落地）；与万孚结合免疫组化及多重免疫荧光，形成针对病理科单个病种的

整体解决方案，共同推向市场。

生强发布的国内第一个病理大模型“病理协奏曲”，用 30 万数据做近百

种下游任务；公司全职工程师二十多个，清华硕士博士生团队五六十人；数

据量庞大，有专利技术（阳性阴性判读数据调优，敏感性更高）；在基础模型

上做多尺度、多颗粒、多学科、多模态子模型，泛化性和准确性更优异。AI

判读准确度逐渐提高。

问题四：医准智能的 AI 产品与直接布局 AI 的设备厂商相比有何优势？

AI 三类证产品的领先性、商业化进展优势及基层医院应用案例？

优势主要有两点：一是技术优势，作为第三方 AI 技术提供商，可与多家

设备联合，掌握多设备多场景数据，而单厂商仅基于自身设备数据；二是基

因优势，设备厂商基因偏硬件，AI 研发人才、方式差异大且投入要求高，医

准智能专注 AI 技术，可与厂商优势互补，帮助厂商实现智能化升级，目前已

与国际、国内多家厂商达成合作。放射 AI 和超声 AI 是公司两大类业务：放

射 AI 以医院数量为单位计算市场规模，医院配齐病种软件乘以医院数量，目

前收入占比高且市场更成熟；超声 AI 以超声台数为单位计算市场规模，单个

病种价格略低但整体市场更大，增速和潜力更高。未来超声 AI 市场空间更大，

新增超声设备出厂时将是智能超声（厂商注册证含 AI 功能），与厂商合作智

能化升级的余地更足。

三类证产品包括放射领域的肺结节核诊断、乳腺 X 线、肋骨骨折、冠脉



7

信息照明，超声领域的乳腺超声、甲状腺超声，后续取证重点在放射四件套

及超声 AI（拿三类证），其他产品拿二类证。优势体现在技术（多设备数据）、

基因（专注 AI 研发）及商业化合作（与国际、国内厂商合作）。基层医院应

用案例如某医院，公司将乳腺超声、钼靶等产品结合建立智能乳腺科诊室，

用于大面积筛查，解决诊断和获客问题，作为自治区医联体牵头单位帮助推

广。基层医院是未来更大市场空间所在，需找到合适模式覆盖。

问题五：如何看待 AI 病理企业的技术护城河，先发者是否强者恒强？

技术护城河由数据、算法、临床验证三重壁垒构成：数据壁垒是新企业

最难逾越的，需合法合规，赛维森与国内多地区三甲医院签订盖公章的科研

合同，数据来源合法合规且多样化；算法壁垒需专注研发，赛维森有三十多

名国内外名校算法工程师；临床验证壁垒需临床医生合作改进，赛维森产品

经临床验证且易用性高。先发者具有优势，新企业若无时间沉淀，难以打通

数据、算法、临床验证及医院覆盖的全链条。

问题六：25 年业绩承压后，26 年主业是否会迎来明显改善趋势？国内和

海外业务有哪些可展望的亮点？

2025 年公司为适应行业变化调整经营策略，包括剥离风险资产、提高经

营质量等，利润表明显下滑，但对应的提升经营质量的举措取得实质性成果。

展望 2026 年，国内业务在 25 年低基数基础上预计会有较好恢复；海外业务

增长预期良好。海外业务基于免疫三大平台：发光平台短期在发展中国家导

入更多适配当地市场的仪器，未来五年发光将成为国际部第三增长曲线；荧

光平台在中小实验室检测基础上，今年在发达国家及部分发展中国家大医院

急诊场景实现突破（如香港港大附属医院、威尔士亲王医院），急诊场景将为

今年荧光平台提供明显增量；胶体金业务 2026 年主要机会来自美国子公司，

呼吸道三联检大额订单落地及线下药房产品铺开，会带来明显增量。海外业

务的发展会为公司带来显著增量。公司对 2026 年业绩发展充满信心。


