
广东美信科技股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2026-002

投资者关系活动类别

☑ 特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称及人员姓名 长城证券 王钰民、姚久花

时间 2026 年 1月 20 日

地点 美信科技会议室

上市公司接待人员姓名 董事会秘书 王丽娟

投资者关系活动主要内容介绍

交流主要内容如下：

1、请问贵公司近两年的海外业务如何，主要与哪些国家产生

合作关系？

【回复】公司的出口销售网络覆盖亚洲与欧洲多个重要市场

，主要包括韩国、泰国及中国台湾等亚洲地区，以及法国、

德国等欧洲国家。

2、网络变压器作为传统业务，毛利率是否还有提升空间？

【回复】网变毛利率仍有一定的提升空间，首先，公司自动化

生产水平、产品结构等都会不断地提升和优化，从而使生产效

率持续提升，产品质量的稳定性与可靠性也会增强，降低单位

生产成本，为毛利率提升创造空间；同时，公司正不断优化网

络变压器产品结构，提升中高端网络变压器占比。中高端产品

通常具有更高的利润空间，随着其在产品结构中的比重增加，

整体毛利率有望提高。除此之外，未来随着公司湾区总部工业

园区产能释放，将为公司业务提供更多的生产能力保障，有助

于满足市场需求，提高产品供应量。

3、公司信号类磁性元器件能持续保持其竞争优势，主要依靠

哪些关键因素？

【回复】公司在信号类磁性元器件领域的竞争优势来源于技术

积累、产品线布局与客户关系三个方面的共同作用，具体体现



在以下两个层面：一方面，公司在高端产品领域实现突破，达

到国际水准。凭借在行业内超过二十年的持续深耕，公司在技

术储备和客户资源方面积累了深厚基础，其面向2.5G、5G、

10G等高端应用的产品，在性能上已与国外同类产品相当，因此

获得了国内外知名客户的认可。目前，应用于工业级路由器、

交换机等设备的中高端信号类磁性元器件出货量正稳步提升。

另一方面，公司在中低端市场形成有效卡位，深化了与客户的

合作。针对百兆级及家庭网络终端设备，公司通过推出具有高

性价比的片式绕线电感，替代传统的网络变压器产品，为客户

提供从高端到中低端的全线磁性元器件解决方案。这一策略不

仅帮助公司进一步拓展市场份额，也增强了与客户之间的长期

合作黏性，构筑起差异化的市场竞争壁垒。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 1 月 20 日
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