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投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系

活动类别

特定对象调研  分析师会议

媒体采访业绩说明会

新闻发布会  路演活动

现场参观  其他

参与单位名称

及人员姓名

广发证券 吴思颖

安信基金 郑婉玲

时间 2026年1月28日

地点 公司

上市公司接待

人员姓名

副总经理、董事会秘书 郑铭

财务总监 项金宏

证券事务代表 杨斌

投资者关系

活动主要内容

介绍

一、公司在山姆等新零售渠道的布局和进展如何？

答：公司已成功进入山姆会员商店零售渠道，并推出了定制化产

品。此类合作有助于提升品牌形象与产品附加值。目前相关业务处于

发展初期，公司将积极把握渠道机遇，但新渠道的放量增长与效益体

现需要一定时间。

二、公司在新零售渠道的合作模式是怎样的？未来如何深化此类

合作？

答：公司与山姆等新零售渠道的合作主要是定制化模式。我们根

据渠道要求，开发专供产品，这类产品往往在规格、配方或包装上与

传统渠道有所区分，有助于避免直接价格竞争并提升品牌形象。未来，

我们将积极深化与头部零售商的合作，探索更多定制化、高品质的产

品线，并优化供应链以匹配其高效周转的需求，但这需要一个逐步渗

透和验证的过程。



三、公司对消费市场复苏的预期如何？

答：我们感受到大众消费追求性价比的趋势依然明显，部分低价

产品需求稳固。整体消费复苏是一个渐进过程，公司会密切关注餐饮

与零售端的变化，灵活调整产品与渠道策略，积极适应市场环境。

四、公司未来2-3年的核心发展规划是什么？

答：公司规划围绕四大板块展开：一是稳固并优化火锅料制品（丸

滑）基本盘，提升经营质量；二是大力发展水产精深加工业务，提升

原料附加值；三是积极拓展休闲食品品类，公司也将加强研发创新及

渠道开发等相关工作；四是布局烘焙食品相关业务，探索新的业绩增

长点。但发展规划的实现依赖于市场、渠道等多方因素的积极进展，

存在不确定性。

五、从公司已披露的财务数据看，销售费用率有所上升，未来在

费用控制方面有何计划？

答：销售费用率上升主要由于营收规模收缩导致费用占比被动提

高。未来，公司将加强费用的精细化管理与预算控制。一方面，提高

市场推广和渠道投入的精准性和效率，确保每一分钱都花在刀刃上。

另一方面，随着新渠道和新产品逐步放量，如营收规模能得到支撑，

也会主动改善费用率水平。控制费用是公司持续的经营重点。

六、公司火锅丸滑主力品类的新品研发情况及难点是什么？

答：公司火锅丸滑品类有新品研发布局，在保证产品质量的前提

下，立足现有产品做组合及细节优化，同时结合渠道需求开发专属新

品，后续将持续重视研发投入，争取在产品配方、工艺技术上实现突

破创新，提升产品竞争力。

附件清单 无

日期 2026 年 1 月 28 日


