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投资者关系活动记录表

编号：2026-011

投资者关系

活动类别

☑ 特定对象调研 □分析师会议 □ 媒体采访

□ 业绩说明会 □ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观 □ 其他

活动参与人员

参与单位名称

及人员姓名

参与单位名称及人员姓名（排名不分前后）：

上海高毅资产管理合伙企业(有限合伙)：刘东

上海保银私募基金管理有限公司：周一帆

上海宁泉资产管理有限公司：陈冠群

北京源峰私募基金管理合伙企业(有限合伙)：孔令鑫

淡联投资咨询(上海)有限公司：刘映天

香港奕图资本有限公司：萧小川、李金鹏

国泰海通证券股份有限公司：李博

中国国际金融股份有限公司：肖雪杨

上市公司接待人员姓名：

林进柳、郑伟达

时间 2026 年 2 月 2 日

地点 公司会议室、线上视频会议

形式 线上交流

交流内容及具

体问答记录

1、未来公司的开拓计划及新的市场增长点有哪些？

答：未来，公司在国内市场将提高现有客户的渗透率，加强开发新客户，

深化进口替代。同时将借助现有海外大客户积累的良好口碑以及公司上市带

来的声誉提高、高端人才积聚等多种有利条件，大力开发国际市场，包括欧

美国家的矿用轮胎“传统市场”，金砖国家、东南亚、非洲等“新兴市场”



以及随我国央企、国企境外投资矿业项目的“中资海外市场”。

此外随着紫金矿业、江铜集团在国内外多个矿产项目的持续推进，公司

凭借全钢巨胎产品过硬的技术实力与专业的轮胎运营管理服务能力，积极参

与其供应链配套，为矿山提供高可靠性的轮胎解决方案。

2、展望未来，怎么看待公司在俄罗斯的市场份额？

答：公司自 2016 年进入俄罗斯市场，与本地重要客户建立了合作关系，

2022 年公司准确把握市场机遇，以自身高品质的全钢巨胎产品及服务快速满

足俄罗斯市场需求。随着公司在俄罗斯市场进一步的深入开拓，俄罗斯客户

数量仍在持续增长中，市场潜力仍然很大。展望未来，公司凭借与核心客户

深度合作建立的信任优势，以及公司产品质量和专业化服务得到认可，将持

续保持其在俄罗斯市场的竞争力。同时俄罗斯建厂也有望巩固和扩大公司在

俄罗斯的市场份额，辐射中亚地区。

3、公司获取订单主要通过哪些方式？

答：公司主要通过参加展会、老客户推荐、销售人员实地拜访、电子邮

件、电话等方式与新客户建立联系。同时随着公司全钢巨胎产品在国内外大

型露天矿的成功运用案例，品牌效应与行业影响力日益凸显，相应也吸引新

客户与新增需求主动寻求合作。

4、公司区别于国内同行的核心优势有哪些？

答：公司区别于国内同行的核心优势主要体现在以下四个方面：一是拥

有深厚的矿山服务基因与技术领先性，公司创始人自上世纪 80 年代即深耕

该领域，对矿山作业场景与客户需求理解深刻，并掌握了国内领先、国际先

进的全钢巨胎研发与产品技术；二是构建了独特的“产品+运营”商业模式，

通过提供矿用轮胎“全生命周期”服务，帮助客户提升效率、保障安全、降

低综合成本，并在服务中积累数据以持续优化产品，从而形成较强的客户黏

性与服务壁垒；三是积累了优质的客户资源，凭借技术与产品优势，公司已

成为全球多家大型矿业公司及矿卡主机厂的长期合作伙伴，并借助头部客户

的行业影响力持续拓展市场，为业绩稳步增长奠定基础；四是形成了成熟的

全球化布局网络，在境外设立十余家子公司，业务覆盖数十个国家，可为全



球上百个矿山提供本土化、快速响应的产品与运营服务，有力支撑了公司的

跨越式发展。

5、公司矿用轮胎运营管理服务毛利率水平比产品直销低，发展该业务

的原因是什么？

答：矿用轮胎运营管理业务客户粘性强，能解决客户很多“痛点”。尽管在

新承接项目时，由于矿种、地质条件及运营环境的独特性，基于历史经验的

初始报价可能导致项目毛利率偏低，但随着公司对轮胎作业环境的逐渐熟

悉，轮胎产品有机会得到持续迭代优化，可以有效降低轮胎的消耗，进而提

高项目毛利率。矿用轮胎运营管理业务与直销业务相辅相成，相互促进，构

成我司业务良性发展的独特动力与护城河。

6、公司下游客户矿山的矿种结构变化是什么样的？

答：公司所服务的矿山中，金属类矿种带来的轮胎相关收入未来有望大

幅提升。

7、随着金属市场景气度的持续攀升，对公司有何积极影响？

答：全钢巨胎作为重型矿用自卸卡车（负载 90 吨以上）的核心消耗品

之一，根据加拿大 Syncrude 公司的研究，对于一个大型露天矿山中的车辆

运营费用，轮胎消耗成本占比约为 24%，其市场需求与全球采矿业的发展紧

密相连。

当前，金属市场景气度持续攀升，金属价格高企正催化全球矿山资本开

支上行。受能源转型及基建拉动，关键矿种需求持续上升，叠加矿石品位下

降，将驱动开采量提升，为全钢巨胎带来强劲的终端需求；同时，国内绿色

矿山政策与设备大型化、智能化升级趋势，以及中资矿企加速海外布局，进

一步推动了全钢巨胎及配套运营服务的需求。

公司凭借技术领先、全球化布局及独特的“轮胎+运营”服务模式，有

望充分把握本轮机遇，持续扩大市场份额并提升综合盈利能力。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次接待活动中，公司严格按照有关制度规定，未涉及应披露重大信息

的情况。



活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件）

无


