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中粮生物科技股份有限公司投资者关系活动记录表
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投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他

参与单位名称

及人员姓名

邱庚韬 万家基金

时间 2026 年 2 月 2 日（周一）下午 2:00~3:00

地点 北京市朝阳区兆泰国际大厦 A座 2209 会议室

上市公司接待

人员姓名

1. 苏金波 中粮科技董事会秘书、总法律顾问、首席合规官兼法律合规部

总经理

2. 鲁 奎 中粮科技董事会办公室 副总经理

3. 田 堃 中粮科技 高级法律顾问

投资者关系活

动主要内容介

绍

投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次活动中提出的问题进行了回复：

1.请介绍公司当前各业务板块的发展概况。

答：公司业务主要分为三大板块：

（1）燃料乙醇业务：营收占比约 44%，公司核心主业。公司现

拥有 130 万吨燃料乙醇产能，对应国内年需求约 300 万吨的市场

规模，市占率达 32%-40%，稳居国内行业龙头地位。公司产能

布局合理、供应链体系成熟，产品品质稳定，业务契合国家生物

能源发展、双碳战略与能源安全导向，发展根基坚实，为公司经



营持续提供稳健支撑。

（2）食品原料业务：营收占比约 20%-30%，公司核心业务板块

之一。公司布局果葡糖浆、阿洛酮糖等多元产品矩阵，依托自主

核心技术实现产品品质与成本双优，聚焦头部食品饮料企业需求

提供定制化、一体化综合甜味剂解决方案，精准契合行业减糖、

健康化发展趋势，成为公司营收和利润的稳健支撑。

（3）生物基新材料业务：生物基新材料业务是公司战略新兴布局，

依托现有玉米深加工产能形成一体化协同优势，打通产业链，打

破技术垄断，实现环节自主可控。业务契合双碳、农业现代化国

家战略，预计今年一季度投产。

2.如何看待煤制乙醇的竞争？公司如何维持市场地位与应对价格

压力？

答：（1）赛道隔离，无直接替代风险：燃料乙醇属于生物质能源

范畴，核心契合国家生物能源与双碳战略导向；而煤制乙醇隶属

于化石能源加工赛道。根据国家标准，燃料乙醇须采用生物质原

料生产，煤制乙醇目前被明确限制进入燃料乙醇及食品领域，两

者应用场景严格区分，不存在直接替代关系，公司燃料乙醇业务

竞争环境不受煤制乙醇直接冲击。

（2）长期需求稳固，成本决定竞争格局：长期来看，燃油车与新

能源汽车将维持并存态势，叠加国内汽油质量升级（如国六标准）

对燃料乙醇添加的刚性要求，燃料乙醇市场需求基本盘持续稳固。

行业核心竞争焦点集中于成本控制，具备成本优势的企业将在行

业洗牌中占据主导地位。

（3）构建多维综合成本优势，巩固龙头地位、对冲价格压力：公

司立足自身龙头优势，通过多维度举措构建不可替代的综合成本

优势，应对行业价格波动、巩固市场地位：一是持续推进技术改



造，提升生产效率、降低能耗；二是实现原料多元化布局，规避

单一原料价格波动风险；三是依托全国性销售网络，提升产品周

转效率、降低物流成本；四是深化内部管理优化（如推进人员精

简、精益运营），压缩管理成本。未来，公司将持续强化成本优

势，借力行业整合契机，进一步提升市场主导权，稳定盈利水平。

3.公司在东北区域降本增效的具体举措有哪些？

答：公司在东北区域聚焦降本增效，核心举措包括：推进人员优

化精简运营成本，落地重大技改项目优化生产工艺与能耗；同时

依托规模、供应链及技术优势，积极应对区域新进入者的市场竞

争，稳固市场份额。

4.如何应对淀粉、味精等领域民营企业的竞争压力？

答：针对普通淀粉、味精等基础产品领域与民营企业的同质化竞

争，公司主动调整竞争策略，摒弃低附加值品类的价格竞争，核

心通过产线技术改造聚焦差异化发展。具体将部分传统产能转型

布局淀粉糖产品，同时依托现有资产设备，重点拓展 D-阿洛酮糖、

麦芽糖浆、海藻糖等高附加值品类，以产品结构升级构建竞争新

优势，提升盈利水平。

5.请介绍阿洛酮糖这一创新业务的发展规划与展望。

答：阿洛酮糖作为公司核心健康甜味剂产品，有如下规划与展望：

（1）发展路径：采取 “三步走” 策略，完成技术合作中试，利

用现有闲置产线改造搭建自有供应链（预计一季度面市），西部

项目预留产能以备市场扩张。

（2）核心优势：具备原料（果葡糖浆）保障与杂糖回收利用技术，

具备成本优势，已作手储备二代酶技术，进一步提升质量、提高



效率、降低成本。

（3）市场开拓：正与头部食品饮料企业开展合作，联合调试开发

产品、培育市场。

（4）盈利展望：产品毛利率高于传统果葡糖浆，短期内业绩贡献

取决于市场爆发程度；公司持谨慎乐观态度，已完成技术、产能

及渠道全方位准备。

6.风味糖浆等高附加值产品占比及增长前景如何？

答：目前风味糖浆等高附加值产品主要精准匹新兴消费场景的差

异化需求，当前处于市场孵化培育阶段。依托公司成熟的供应链

与技术优势，产品增长潜力显著，随着市场开拓，消费场景持续

拓展，营收占比有望稳步提升。

7. 丙交酯项目进展及延期原因？

答：项目优化调整了选址，将项目从东北迁至安徽基地；搬迁后，

需结合安徽当地气候、地质条件及能耗标准，开展大量设计优化、

设备适配与安装调试工作；同时，选址变更同步引发配套港口对

接、相关合作合同调整等一系列后续衔接工作，进而导致项目进

度有所延迟。

此次选址搬迁，是综合评估原料供应、下游销售市场（核心

集中在南方）、高温运输成本及能耗效率等多方面因素后确定的

最优方案，长远来看更利于项目降本增效，保障项目长期稳健运

营。

8.如何看待丙交酯业务的长期前景及产能规划？

答：丙交酯业务长期前景明确，短期受行业周期影响，传统应用

领域（如塑料袋、吸管）竞争激烈；长期来看，其作为生物基新



材料的核心基础，既是践行国家农业现代化战略、破解土壤白色

污染的重要支撑，也可延伸至 3D 打印等高端应用场景，核心发

展关键在于拓宽应用边界、提升产品附加值，长期增长潜力显著。

产能规划上，公司秉持稳健谨慎原则，当前首要任务是确保首期 3

万吨产能顺利投产并实现稳定运营；未来将结合市场需求、行业

景气度，适时向下游聚乳酸领域延伸，完善生物基新材料完整产

业链布局，进一步强化业务竞争力。

9.对后续玉米价格走势的判断及公司库存管理？

答：今年农产品价格普遍上行与往年规律不同。公司设有专门的

运营管理部，主要通过套期保值等风控措施来管理采购成本和锁

定利润，以应对价格波动风险及竞争对手的成本压力。

对于玉米价格走势，今年农产品价格整体上行偏离往年常规波动

规律，后续价格走势仍存不确定性。公司设有专业部门统筹原料

成本与库存风控，通过套期保值等市场化手段，管控采购成本、

锁定经营利润，对冲玉米价格波动风险。

附件清单（如

有）

无

日期 2026 年 2 月 2 日


