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证券代码：300498 证券简称：温氏股份

债券代码：123107 债券简称：温氏转债

温氏食品集团股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：202601

投资者关

系活动类

别

现场调研 电话会议

业绩说明会 路演活动

券商策略会 其他活动

参与单位

名称及人

员姓名

2026年 2月 3日，大成基金一行 7位机构投资者来公司调研交流。名单详见附件清单。

时间 2026年 2月 3日

地点 公司总部

上市公司

接待人员

姓名

董事、总裁黎少松，副总裁、董事会秘书蒋荣金，禽业运营管理部副部长陈毅斌，证券

事务代表覃刚禄，育种公司副总经理徐振强，中芯种业中级畜牧师石俊松，投资者关系

管理室主任史志茹

投资者关

系活动主

要内容介

绍

一、Q&A

（一）公司战略

1.请问温氏面向未来持续领先的思路和抓手在哪里？

答：公司已明确提出“再造一个新温氏”的中长期高质量发展奋斗目标。为持续保

持行业领先地位，公司将围绕成长性、盈利性、创新性、可持续性等多个维度，系统规

划高质量发展路径，全面提升核心竞争力。

（1）成长性方面

在养猪业务方面，公司将通过提升种猪性能、拓展仔猪销售业务，布局黑猪高端品

种，实现多元化增长；在养鸡业务方面，将加速推进食材食品转型升级、加大白羽肉鸡

战略投入，并积极布局海外市场，打开新的成长空间。同时，公司将充分发挥“温氏投

资”平台作用，构建产业链生态圈，整合优质资源，赋能生态伙伴协同发展。

（2）盈利性方面
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在养猪业务方面，公司将通过强化育种技术、深化数字化赋能、提升运营效率等手

段，持续降低生猪养殖成本，巩固成本竞争优势；在养鸡业务方面，重点推进“短链变

革”（即缩短流通环节，直达终端客户）、加强中华土鸡品牌营销、加快食材食品转型

升级，力争提升单只鸡的盈利水平，从而增强公司整体盈利能力。

（3）创新性方面

公司将大幅增加研发投入，聚焦畜禽育种、数字化养殖、精准饲料营养等前沿技术

领域研发，激发企业发展动能。同时，对标优秀工业企业，全面推进精细化管理，进而

减少资源浪费，提升运营效能。

（4）可持续性方面

公司将积极践行绿色发展理念，探索低碳环保与循环经济发展模式，同步加强 ESG

治理体系建设，提升企业抗风险能力，确保稳健、可持续发展。

目前，上述战略目标已细化为具体任务，并分解至各业务条线，形成可执行、可追

踪的实施路径。未来的温氏，将是成长、科技、绿色、有担当、高质量的新温氏。

2.请问公司对于出海业务的决心与进展？

答：当前公司董事会已就国际化发展达成共识，明确将“出海”作为重要战略方向，

并组建专项探索团队。依托动保、农牧装备和环保等业务多年积累的海外经验与渠道资

源，公司决定优先推动肉鸡业务出海，后续逐步拓展至猪业、鸭业等其他业务，深度挖

掘国际市场潜力。

近期，公司已与越南、马来西亚、印度、韩国等国家的企业或政府部门展开初步接

洽，积极探索包括产品贸易出口、技术输出、合资建厂等多种合作模式，力求在海外市

场找到突破口。公司认为，全球畜禽产品需求持续增长，海外市场空间广阔，具备长期

战略价值。

（二）养猪业务

1.请问国内为何从国外引进种猪？当前引种情况如何？
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答：中国拥有丰富的地方猪种资源，其优势在于肉质优良、抗逆性强，但普遍存在

瘦肉率低、生长速度较慢、饲料转化率低等问题。随着居民消费水平提升和猪肉需求快

速增长，本土品种难以满足规模化、高效化生产需求，因此自上世纪起，国内开始系统

性引进国外高产种猪（如大白、长白、杜洛克等），并在本土进行适应性选育与改良。

近年来，国内主要育种企业基本已建立自主育种技术和核心种群体系，种猪性状与

国外优秀水平已非常接近，引种数量和频率显著降低。当前引种更多是为了遗传资源的

交流，引进具有特点的种猪或者精液等，改良国内种猪某些方面的性状。

2.请问为何公司 PSY水平与国际先进育种企业仍存在一定差距？

答：一是公司品系布局较多，高产品系 PSY和国际先进育种企业差距不大。二是国

际大型种猪育种公司在国内通常以销售种猪为主要目的，因此高度聚焦于某些性能，如

繁殖性能（PSY）等单一指标。而公司销售的产品是商品肉猪，育种目标需兼顾繁殖性

能、商品肉猪的生长速度、饲料转化率、屠宰率、肉质、风味等多种性状。

中国消费者对猪肉的需求偏好高度多样化（不同区域消费者对猪肉口感、风味、部

位的需求偏好各不相同），也要求公司在育种策略上坚持以我国各区域的市场需求为导

向，以追求综合性状效益最大化为育种目标。

未来，公司将在坚持均衡育种原则的基础上，积极借鉴国际先进经验，持续优化种

猪性能，在满足我国多元消费市场需求的同时，稳步提升 PSY等关键指标。

（三）养鸡业务

1.请问公司提升单只鸡盈利的发力点是什么？

答：一是营销模式创新，短链直配掌控渠道。大力发展订单客户，缩短流通环节，

减少中间利润损耗；通过“直收、直配、免检”等方式降低流通成本、提升流通效率；

实施产品与客户分级管理，实现精准营销与资源高效配置。

二是中华土鸡品牌升级，产品创新提升盈利。持续推广中华土鸡文化，强化产品溢

价；提升优质鸡占比，优化产品结构；聚焦餐饮场景（如火锅等），开发主题化、场景
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化新品，提升产品附加值。

三是持续推进食材食品转型升级。面向新兴消费群体，开发如“火锅鸡”等创新型

食材产品，打通从养殖到餐桌的高价值链条，提升终端盈利能力。

2.请问公司在中华土鸡文化推广方面有何思考？

答：近年来，业内普遍说中华土鸡受白羽肉鸡等品种冲击，中华土鸡市场份额承压。

但其中可能存在一种误解，其实中华土鸡产能和需求并没有下降很多。原因主要有：一

是受节粮概念导向误导，认为白鸡是最节粮的鸡品种，代表未来的方向，而忽略了消费

者对肉质品质的进一步需求；二是白鸡产能统一且相对简单，只要统计从国外引种的数

量即可推导出商品代出栏的数量，而中华土鸡品种多，祖代、父母代都自主育种，存栏

数量无法准确统计，只能大概从养殖企业上报的商品鸡出栏量进行统计，因此中华土鸡

出栏量可能被低估。三是近年中华土鸡也出现了非常丰富的产品形态（精分割、部件化），

这种形态改变会促进市场对肉鸡的消费，而这部分市场可能未被统计到。综上，根据观

察，我们认为中华土鸡的市场消费是逐年增长的，这是国人对生活品质的追求所带来的

需求增长。

因此，作为行业龙头企业，温氏有责任加强对中华土鸡消费文化的宣传。我们主动

联合其他土鸡养殖领军企业共同发起成立“中华土鸡美食文化推广中心”，通过行业协

同投入，系统性开展品牌建设与文化培育，旨在提升消费者对中华土鸡的认知度，实现

“让中国人爱上中华土鸡”的目标。

3.请问公司中华土鸡育种方面未来的方向是什么？

答：公司将从三个维度推进中华土鸡育种工作：

第一，服务“一县一品”国家战略：以地方特色土鸡资源为基础，运用现代杂交育

种技术，改良其生产性能（如产蛋率、料肉比、成活率），解决“风味好但效益低”的

痛点，助力区域特色产业发展。

第二，培育适合工业化屠宰的土鸡品种：在保留中华土鸡肉质风味与品质的前提下，
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提升饲料转化效率、生长一致性及屠宰适配性，使其更契合现代化食品加工与冷链配送

体系。

第三，打造自有高端土鸡品牌：通过品种、品质、品牌三位一体建设，塑造具有高

辨识度的温氏中华土鸡品牌形象，吸引中高端消费者，实现从“卖产品”向“卖品牌”

跃升。

说明 本次投资者交流活动未涉及应披露重大信息。

附件清单

（如有）
详见附件

日期 2026年 2月 5日
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附件清单：

参与单位名称 参与人员

大成基金 刘旭、李博、齐炜中、王晶晶、侯春燕、邹建、李燕宁
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