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浙江富特科技股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他 __

时间 2026年 3月 2日

地点 杭州

参与单位名称

杭州金投、浙江发展资产、杭州城投、广东恒建、常州投资、

台州城投、台州资管、华数数科、上海宝弘景、国元基金、宁

波电子信息集团、中金岭南汇金、苏州明善、国海创新、积发

基金、中信建投信托、江西金控、江西江投、中欧私募、上海

德汇、陕西投资、升华集团、正杉投资、共同基金、浙江广杰、

同安投资、华鲁投资、山东国惠、财通基金、岳鑫遥私募

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书 李岩

投资者关系经理 李晨红

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、2025 年公司业绩增长的主要原因是什么？

根据公司业绩预告披露，2025 年公司营业收入预计超过

40 亿元，归属于上市公司股东的净利润预计突破 2.1 亿元，

整体业绩规模实现同比翻番。

公司业绩增长的原因主要为：第一，新能源汽车市场仍旧

保持高速增长，为公司的业绩增长提供了有利的外部条件。第

二，公司与国内外多家主流主机厂建立起深度合作关系，国内

市场方面，为蔚来、小米、广汽、零跑等主流车企配套了多款

畅销车型；国际市场方面，公司的国际化道路战略初显成效，

与雷诺汽车达成深度合作，国内国际双市场协同发展的格局正

加速成型。第三，公司安吉二厂顺利投产，为公司业绩放量奠



定了坚实的基础。

2、请介绍一下公司目前的客户结构？

公司持续开拓海外市场，目前已经建立起国内国际双市场

协同发展的良好格局。

在国内市场方面，公司已成为蔚来、小米、广汽、零跑等

主流车企核心零部件供应商，搭配众多热销车型，包括：蔚来

系列、乐道系列、萤火虫系列、小米（新）SU7/YU7、广汽

AION系列、零跑 B系列/C系列等。

在海外市场方面，公司也已经成功进入国际汽车供应链体

系。目前，公司已经为雷诺的 R5、梅甘娜-E、风景-E等车型

批量供货，STLA也将于 2026年开始批量供货。除此之外，

公司与欧洲某主流豪华汽车品牌的重要平台性项目正处于顺

利研发阶段。

3、海外业务进展情况？

2025 年上半年，公司海外业务收入占比已经超过 17%。面

相未来，公司将把握行业发展的战略机遇，坚定推进国际化布

局，持续聚焦头部主机厂。在服务好现有客户的基础上，公司

将积极拓展新客户、新项目的定点合作，不断提升在全球市场

的份额与竞争力。

4、V2G业务的逻辑是什么？

V2G业务是把电动汽车从单纯的用电设备转变为可参与

电网调度的移动储能单元，通过车辆与电网之间的双向电能交

互，实现低谷充电、高峰放电，利用峰谷电价差创造收益。在

技术上依赖双向 OBC、双向充电桩及车网协同控制系统，商

业上可以由电网、运营平台、车主、主机厂共同参与收益分成，

既帮助电网削峰填谷、提升稳定性，又让车主获得额外收益，

同时带动车载电源、主机厂等产业链价值提升，形成多方共赢

的商业模式。

5、V2G业务的进展及客户情况？



V2G业务主要是向客户销售含有双向充放电功能的充电

桩，相关产品在欧洲、北美、澳洲等区域具有广泛适用性。2026

年，公司将率先实现 V2G产品在欧洲市场的量产出货。

6、目前定增的进度？

目前，公司关于向特定对象发行股票申请获得深圳证券交

易所上市审核中心审核通过，后续深交所将按规定报中国证券

监督管理委员会履行相关注册程序。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如

有）
无


