
证券代码：002560 证券简称：通达股份

河南通达电缆股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活

动类别

☑ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

深圳晋和、磊萌基金、中天投资、中原证券、和信证券等 13

人

时间 2026 年 3 月 31 日(周二)上午 10:30—12:00

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

公司财务总监：闫文鸽

公司董事会秘书：刘志坚

公司董事会办公室主任：薛亚利

投资者关系活

动主要内容介

绍

投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1、特高压、海外业务和航空业务对 2025 年营收的贡献度

如何排序？

您好，非常感谢您对公司的关注。公司 2025 年度营业收

入贡献排序：特高压产品（料重工轻，原材料占比超 80%）>

海外业务>航空业务（净额法核算，营收不含原材料，占比小）。

再次感谢您对公司的关注。



2、2026 年三大业务动力是否能持续增长？

您好，非常感谢您对公司的关注。公司目标是成长为行业

第一梯队，当前公司三大业务仍处于扩张期，特高压业务与海

外业务增长空间大；航空器零部件精密加工及装配业务因技术

壁垒具备较强的竞争能力；通达新材料通过调整产品结构，保

持了稳健的经营态势，并与电线电缆主业形成了良好的原材料

协同效应。再次感谢您对公司的关注。

3、2025 年销售费用同比增长 69%，如何解释？

您好，非常感谢您对公司的关注。公司销售费用增长与营

业收入高增长同步：2025 年度，电线电缆业务营收同比增长

26.78%。其中，800kV 及以上特高压线缆同比增长 78.75%，中

低压电力电缆同比增长 41.07%，海外出口同比增长 75.38%，

必然带动销售投入；同时，业务成长期，新的业务渠道与客户

拓展阶段投入大、产出滞后，也会导致导致销售费用增加。再

次感谢您对公司的关注。

4、在科技门槛不高的线缆行业，通达的核心竞争力是什

么？

您好，非常感谢您对公司的关注。公司核心竞争力是极致

的质量管控能力：特高压产品需要在 80 万伏至 110 万伏下稳

定运行数十年，任何微小瑕疵都会导致事故，公司从 1987 年

起即坚持高质量标准，有高度稳定的质量一致性，形成安全、

可靠的品牌特性，并形成全生命周期质量体系，每根线缆实现

全流程、全周期可追溯，以及白手起家的内生积累，纯靠自身

积累建成行业领先企业，具备长期韧性。再次感谢您对公司的

关注。

5、公司未来增长的核心路径是什么？

您好，非常感谢您对公司的关注。公司重视拓展海外客户，

公司海外出口同比增长 75.38%，未来将持续深耕非洲、拉美、

中东等基建需求旺盛市场，并努力突破贸易壁垒，进入欧洲等



高毛利市场；公司将向高附加值领域延伸，如机器人电缆、新

能源车高压线缆等；公司将通过收购具备资质或技术的产业链

配套企业，快速提升产能与市场覆盖。再次感谢您对公司的关

注。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

否

附件清单（如

有）
无

日 期 2026 年 03 月 31 日


