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2026 年 4 月 16 日投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 √路演活动

□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

参会人员 17 人，名单如下：

Shawn Ban Pictet Asset Management
Lillian Li Eastspring Investments
Amy Xiong Broad Peak INV ADV PTE LTD
Yongyan Zhu D E Shaw AND CO
Hua Qun Soh Daiwa Asset Management
Lindsay Hu Dymon Asia Capital LTD
Yi Ping Liao Franklin Templeton
CK Cheung Graticule Asset Management Asia, L.P.
Yuncheng Gao Greenwooods Asset Management Hong Kong Limited
Chang Seok Kim Lion Global Investors Limited
Cindy Wang Nissay Asset Management Corporation
Say Ping Low Nissay Asset Management Corporation
Neil Sun Nordea Funds
Gabriel Lee North Rock Capital Management, LLC
Yan Yan North Rock Capital Management, LLC
Cheng Chang Schonfeld Strategic Advisors LLC
Chao Li Springs Capital (Beijing) Limited

时间 2026年 4月 16 日

地点 新加坡

上市公司接待

人员姓名
凌世聪

投资者关系活

动主要内容介

绍

问题一：公司对未来业务增长的持续性判断如何？

答：公司业务覆盖制冷空调电器零部件、汽车热管理及仿生机器人零部件三大领

域。制冷空调电器零部件业务所处市场成熟，预计未来保持稳健增长；汽车热管



理业务依托自身核心竞争力，公司将紧抓全球新能源汽车产业发展机遇，实现与

产业共同成长；仿生机器人零部件业务有望逐步成为公司重要的第三增长曲线，

未来将随行业发展节奏同步推进。

问题二：毛利率增长的原因？

答：公司毛利率实现增长，主要得益于内外因素共同作用：内部方面，1）产品结

构持续优化；2）规模化效应体现，强化成本优势。同时，公司通过铜价联动定价

机制与套期保值有效对冲原材料价格波动风险，并深入推进精益生产、流程优化

与采购降本等降本增效举措，持续提升经营质量，维持毛利率稳健发展。

问题三：公司是否有来自客户价格方面的压力？

答：公司处于 B to B 行业，下游客户年度价格调整为行业常规情形。面对相关价

格压力，公司依托长期制造业经营经验，通过技术创新、新材料替代、持续优化

经营管理、推进降本增效等措施，实现成本压力的合理传导。凭借多年产业积累

与成熟的成本管控能力，公司具备较强的价格压力应对能力，整体盈利水平保持

相对稳健。

问题四：集成化的趋势？

答：公司顺应行业集成化发展趋势，积极推进标准化热管理模块研发与应用，目

前在汽车热管理零部件领域已取得良好进展。集成化趋势有助于优化产品结构、

提升产品附加值与综合竞争力，有望对公司毛利率水平形成积极贡献。

问题五：公司在仿生机器人相关领域的进展？

答：公司作为仿生机器人零部件供应商，持续配合客户推进重点产品研发、试

制、迭代及送样，并加大对机电执行器关键零部件的开发力度。未来，公司将随

着行业发展积极扩大机电执行器海外生产、扩充研发团队，巩固新兴业务的先发

优势。

问题六：全球化产能布局情况？

答：公司自 90 年代初开始布局海外市场，2012 年布局波兰生产基地，2014 年建

设墨西哥生产基地，2018 年建设越南生产基地，2023 年建设泰国基地，目前已在

墨西哥、波兰、越南及泰国形成 4 个海外生产基地，全球化生产和供应布局已形

成，有助于公司更好应对国际贸易摩擦带来的风险。



附件清单

（如有）

无

日期 2026年 4月 16 日


