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证券代码：300595 证券简称：欧普康视

欧普康视科技股份有限公司

2026 年 4 月 16 日投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位人

员情况
线上参与公司 2025 年年度报告网上说明会的投资者

时 间 2026 年 4 月 16 日 15:30-16:30

地 点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

上市公司参

会人员

创始人、董事长兼总经理 陶悦群博士

董事、副总经理兼董事会秘书 施贤梅女士

董事、财务总监 卫立治先生

独立董事 许立新先生

投资者关系

活动交流主

要内容介绍

本次 2025 年年度报告网上说明会主要问答内容如下：

Q1：2025 年公司并购整合、终端扩张、产品迭代等经营举措的实际

效果如何？

A：您好，公司通过对外投资增加了终端业务规模，2025 年公司控股

终端的业务收入已占公司总收入的 58.02%，对稳定公司的业务起到积极作

用。产品迭代显著提升了公司产品的市场竞争力，对于维持公司产品的毛

利率和市场份额起到了积极作用。感谢您对公司的关注！

Q2：第三代硬镜材料（OVCTEK210FX）已通过注册检验，开始临床试

验正式入组。请问该材料的透氧性能和技术参数较第二代 OVCTEK200 有哪

些提升？预计何时能够完成临床试验并提交注册申请？注册获批后能否



2

成为新的增长引擎？

A：您好，第三代硬镜材料（OVCTEK 210FX）较第二代硬镜材料（OVCTEK

200）在透氧性和韧性等方面进一步提升。目前相关产品的临床试验已完

成全部入组，临床观察期为 1年。如获批期待成为硬镜品类的新增长点。

感谢您对公司的关注！

Q3：各位领导你们好，根据公司年报显示，公司硬性接触镜收入从 2023

年 8.17 亿元降至 2025 年 7.40 亿元，呈现连年下滑。根据互动易平台披

露，公司回答“没有参加过国家集采，几年前参加过河北省和三明联盟的

集采并入围，目前集采占比很小，没有明显影响”。请问既然集采占比很

小，公司认为硬镜收入连年下滑的真正核心原因是什么？是高端消费疲

软，还是市场竞争加剧，还是两者叠加？请量化分析各因素对收入下滑的

具体贡献。如果 2026 年更多省份将 OK镜纳入集采，公司将如何应对？

A：您好，硬镜下滑的核心原因主要是高端消费疲软、硬镜品牌增多

导致竞争加剧、功能性框架镜等其他近视防控产品抢夺市场等综合原因。

感谢您对公司的关注！

Q4：投资多姿医疗的对赌协议是否履行？投资多姿医疗是否看中吴

春花爱人刘建中的销售渠道？是否有意愿并购刘建中手中的视客？

A：您好，关于投资多姿医疗的事项，由于其产品进度滞后于投资协

议中的约定，以及软镜市场环境的变化，经双方协商对合作方案进行了调

整。公司已不再控股多姿医疗。具体进展可查看公司年报 P112“公司子公

司重大事项”。如有投资事项会按照规则披露。感谢您对公司的关注！

Q5：政策明确 8 岁以下儿童严禁验配 OK 镜，公司低龄客户占比、

产品适配策略及市场拓展方向是否会因此调整？

A：您好，公司始终按照规范验配 OK 镜，目前除儿童青少年群体之外，

也开始拓展成年人角膜塑形镜这一新市场。感谢您对公司的关注！

Q6：公司的软性接触镜、美瞳产品研发进度怎么样了？可以分享一下

获批情况及上市规划吗？

A：您好，公司自主研发的多焦点软镜已提交注册申请，子公司多姿

医疗目前拥有普通亲水材料软镜和彩片的注册证，正在提升产能的进程

中。公司在软镜上主要拓展功能性软镜，同时在研发高端软镜材料，短期
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看尚无法对公司的业绩产生明显的贡献。感谢您对公司的关注！

Q7：角膜塑形镜已被列入国家卫健委《近视防治指南》（2024 年版）

和《儿童青少年近视防控适宜技术指南》。请问这两项政策对公司角膜塑

形镜业务的增量拉动效应具体有多大？是否有数据可以分享？公司如何

利用政策红利进一步扩大市场份额？

A：您好，角膜塑形镜于 2018 年即列入《近视防治指南》，2024 年版

为更新版，该指南对该项技术的推广起到了积极作用。最近几年，国家没

有出台新的政策。感谢您对公司的关注！

Q8.行业监管趋严背景下，公司在产品质量管控、验配流程规范、不

良反应上报等方面新增哪些合规措施？

A：您好，公司始终按照国家产品标准和相关质量控制体系开展业务，

感谢您对公司的关注！

Q9：领导好，请问认为 2025 年公司硬性接触镜收入下滑与毛利率收

窄的核心原因是什么？

A：您好，主要原因包括高端消费疲软、硬镜品牌增加导致竞争加剧、

功能性框架眼镜等其他近视防控产品分走部分市场。感谢您对公司的关

注！

Q10:2025 年公司在行业竞争加剧、政策趋严背景下，核心优势与短

板分别有哪些变化？

A：您好，公司的优势包括：产品矩阵齐全，拥有角膜塑形镜、功能

性框架镜、功能性软镜等各类近视防控产品，其中 DK185 角膜塑形镜在性

能上具有竞争优势。同时公司推出的巩膜镜为欧美硬镜市场中的另一主要

产品，具备较大的拓展潜力。公司的短板主要是角膜塑形镜单一品类占业

务收入的比重较大，而目前角膜塑形镜的市场拓展处于瓶颈期。感谢您对

公司的关注！

Q11：以及今年有分红计划吗

A：您好，公司拟定 2025 年度利润分配预案为：以公司现有总股本

895,289,123 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利人民币 1.32 元

（含税），合计派发现金红利 118,178,164.24 元，剩余未分配利润结转

以后年度，本年度不送红股，不以公积金转增股本。该预案已经董事会审
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议通过，尚需提交股东会批准。具体内容请见公司于 2026 年 3 月 28 日发

布《关于 2025 年度利润分配预案的公告》。感谢您对公司的关注！

Q12：年报 238 页显示多姿医疗可回收金额 1.02 亿元，账面价值 6934

万元，多姿医疗在 2026 年 3 月份进行了减资工商变更，请问是不是意味

着在2026年 1季报会显示多姿医疗的减资会带来3000万元的投资收益？

商誉科目会有什么变化吗？这个减资的动作在会计分录上会怎么处理？

A：您好，根据《企业会计准则》，该事项产生的投资收益需以实际

交割日公允价值重新计量剩余股权，差额计入当期损益。3 月起多姿医疗

不再并表，相应的商誉也将终止确认。具体财务影响请关注公司后续披露

的定期报告。感谢您的关注！

Q13：贵公司的硬镜材料透氧 185，遥遥领先。是否有对同类型企业销

售硬镜原材料的规划，或者替同类型企业代工 OK 镜的规划（例如之前的

蔡司小调皮）？

A：您好，暂时没有此类计划。感谢您对公司的关注！

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如

有）
无

日 期 2026 年 4 月 16 日


