
京北方信息技术股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系

活动类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观

其他

活动参与机构

被接待机构：

IGWT Investment 埃普斯国际

安华农业保险 仓廪投资

丞毅投资 度势投资

国泰海通证券 果行育德管理咨询

禾升投资 合道资管

合众资管 红石榴私募证券基金

健顺投资 金光紫金创投

景千投资 君阳私募基金

理臻投资 茂源财富管理

鹏华基金 平安基金

璞智投资 瀑布资管

若川资管 山证（上海）资管

上海报业集团 上海汇正研究所

尚诚资管 尚颀投资

深圳车研咨询 盛曦投资

太平养老保险 泰康资管

鑫睿私募 鑫焱创投

玄卜投资 银河基金

匀升投资 泽铭投资

展向资管 长安基金

长盛基金 兆顺私募基金

正圆私募基金 中国人寿保险

中国人寿资管 中泰证券

中天汇富基金 中信期货

中邮人寿保险 中邮证券

中泽控股 珠海德若私募基金



公司接待人员：

董事会秘书王潇先生

研究院院长陈昊天先生

数币业务专家耿晓明先生

证券事务部总经理胡小青女士

时间 2026年 4月 20日

地点 北京市

形式 线上会议

交流内容及具

体问答记录

一、公司情况介绍

公司作为国内领先的数智技术与金融科技综合服务商，依托人工智能、大

数据、区块链、云计算、隐私计算、数字孪生及量子科技等新一代信息技术，

结合多年金融行业服务积淀，构建了涵盖人工智能及大数据创新产品、金融科

技解决方案、业务数字化运营的完整业务体系，形成技术与场景深度融合的服

务能力。2025年度，公司坚守主业发展根基，持续深化核心客户合作，全力推

进AI创新技术产品落地应用，存量客户挖潜与新兴客户开拓双轮驱动，业务规

模与经营质量同步提升。

1、最新经营成果

2025年度，公司聚焦金融科技主航道，持续强化技术研发与产品交付能力，

整体经营保持稳健增长态势。全年实现营业收入48.39亿元，同比增长4.38%；

实现归属上市公司股东净利润3.27亿元，同比增长5.06%，经营业绩稳步提升。

按业务板块划分，软件及IT解决方案条线实现收入32.42亿元，占总营收比

重67.00%，保持平稳增长，其中金融科技解决方案产品线收入14.37亿元，增速

10.53%；人工智能及大数据创新产品线收入1.24亿元，增速55.63%。业务数字

化运营条线收入15.97亿元，其中智慧客服及消费金融精准营销产品线收入9.67
亿元，增速17.93%。

按客户类型划分，金融业客户仍是公司核心收入来源，报告期内贡献收入

44.46亿元，占总营收比重91.87%，客户群体全面覆盖各类金融机构，核心客户

合作黏性持续提升。其中，中小银行、非银金融机构客户收入增速高于公司整

体增速，客户发展战略得到有效落地；非金融业客户贡献收入3.93亿元，同比

增长30.87%，市场渗透持续推进，有效丰富了收入来源。2025年度，公司新增

法人客户51家，客户拓展成效显著，多元化客户布局进一步分散了经营风险。

2、未来整体发展规划

公司将紧抓AI技术赋能金融行业的发展机遇，全面推进AI技术在研发、产

品、场景落地全链条布局，持续深化人工智能与金融业务的融合应用。未来公

司将持续加大区块链、隐私计算等前沿技术研发投入，并依托数字人民币全栈

服务能力与丰富项目经验，积极拓展相关业务场景，联合生态伙伴推动技术创

新与业务落地。同时，公司将依托香港子公司平台，携手战略合作伙伴，加快

推进海外业务布局，打造国内国际双循环的业务发展格局。此外，公司将通过

投资并购等方式强化产业协同，进一步夯实核心竞争力，为公司持续健康发展

注入强劲动力。

二、问答环节主要提问



1、公司 AI 相关业务进展情况如何？

回复：公司以大模型技术为核心，采用大模型平台+多智能体协作模式，打

造金融行业AI解决方案，相关技术与产品已在多类金融核心场景落地见效。在

智能营销领域，通过构建客户洞察Agent和营销策略Agent，实现多源数据处理、

营销内容自动化生成，提升营销转化率并缩短营销内容准备时长；在智能研发

与运维领域，公司已将AI深度嵌入研发全流程，覆盖代码补全、自动化测试、

智能运维问答等场景，有效降低重复性编码工作量、提升测试效率；在智能资

管与办公领域，可以实现金融文档信息自动化提取、合同智能审核、报告自动

撰写等，数据提取准确率保持较高水平，有效缩减人工处理工时与办公耗时；

在智能风控与合规领域，公司聚焦智能反诈、合规解析、科技风险画像等场景，

依托大模型提升风险识别效率，自动化生成合规分析与整改建议，确保决策的

及时性与准确性。

2、数币升级“数字存款”以及 2.0 层运营机构扩容之后给公司带来了哪些

业务机会，目前进展如何？

回复：数币升级、数字存款推广及2.0层运营机构扩容，为公司带来较为广

阔的业务机遇。数字人民币从M0拓展至M1范畴并转化为银行存款，打破了银

行原有系统割裂格局，银行自主运营能力与投入积极性提升，首批10家运营机

构为扩大领先优势正在加大人员投入和系统迭代。新增12家运营机构也正有序

推进系统建设，并要求尽快完成验收，此外，还有多家客户正在申请第三批扩

容。整体市场需求预计将呈现较快增长，为公司提供更多业务机会。

3、公司2025年度经营活动现金流量净额同比实现较好增长，主要原因有哪

些？

回复：公司重点关注现金流管理，持续加强对长期应收账款的回款考核；

同时，客户端付款及验收流程有所加速，带动公司2025年度经营性现金流同比

实现较好增长。未来，公司将继续强化客户准入管理，对高风险客户采取谨慎

的业务接洽和收入确认策略，并加强项目验收和长期回款的追索管理，以维持

健康的现金流态势。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及应披露重大信息

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件）

无


