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第一节 重要提示

1、 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）网站仔细阅读年度报告全文。

2、 本公司董事会及董事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

3、 公司全体董事出席董事会会议。

4、 中汇会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。

5、 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

2025年度不进行利润分配，也不以资本公积金转增股本。

截至报告期末，母公司存在未弥补亏损的相关情况及其对公司分红等事项的影响

□适用 √不适用

第二节 公司基本情况

1、 公司简介

公司股票简况

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称

A股 上海证券交易所 盛洋科技 603703 无

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 申杰峰 高璟琳

联系地址 浙江省绍兴市越城区人民东路1416号 浙江省绍兴市越城区人民东路1416号
电话 0575-88622076 0575-88622076
传真 0575-88622076 0575-88622076
电子信箱 stock@shengyang.com gaojl@shengyang.com

2、 报告期公司主要业务简介

公司始终坚持围绕通信行业、电子信息行业等公司优势业务领域的发展主脉络，依托区位优

势、技术优势、资源优势，整合供应链的上下游资源，努力成为通信领域知名的供应商。报告期

内的公司主要产品涉及的行业主要包括射频电缆行业、显示器件行业、卫星通信终端、组件及解



浙江盛洋科技股份有限公司2025 年年度报告摘要

决方案行业、5G 基础设施建设及运营服务行业。

（一）射频电缆及相关配套产品行业

1．基本情况

射频电缆产业是我国经济建设重要的配套产业,应用较为广泛，公司射频电缆产品所处行业具

有周期性、区域性、季节性的特点：

周期性：公司射频电缆是通信行业重要的配套产业，其行业周期性特征正在向技术驱动的高

成长周期转变。虽然行业与宏观经济具备高度相关性，但在 5G-A（5.5G）的深化覆盖、6G 前期研

发的启动以及智能网联设备快速增长的驱动下，行业展现出明显的抗周期性与成长韧性。

地域性：我国射频电缆行业企业的区域性分布进一步强化，江苏、浙江、广东等沿海省份的

产业集群效应愈发显著。上述地区已经拥有较为完善的射频电缆产业集群和产业链，形成了一定

的集聚效应，因此射频电缆具有较为明显的区域性特点。

季节性：车载高速传输、数据中心和广播电视接入网是公司射频电缆产品最主要的应用领域。

国内外运营商通常在每年的第一季度制定全年投资和采购计划，第二季度开始实施，导致一季度

销售额较低。

2．报告期内所处行业情况

随着信息化建设的深入推进和 5G、物联网、云计算、人工智能等新兴技术的快速发展，全球

高速铜缆市场的需求量不断增加。尤其在数据中心、汽车电子化、工业自动化、智慧城市等关键

场景中，对高性能、高可靠性数据线缆的需求尤为迫切。为应对不断增长的高速数据传输需求，

数据线缆正加速向更高速率、更大带宽的方向演进，同时呈现出小型化、高密度、低延迟和强抗

干扰的发展趋势。

高速铜缆凭借其低成本、高带宽、低功耗等优势，已广泛应用于数据中心、智能汽车、通信

设备、高端医疗设备、工业机器人和高端消费电子等关键领域。在数据中心中，高速铜缆主要用

于服务器、存储设备与交换机之间的短距高速互联；在智能汽车领域，支撑 ADAS、智能座舱等系

统中摄像头、雷达与域控制器之间的实时数据通信；在通信领域，为 5G 基站、核心网及企业级网

络提供高密度、低延迟的物理连接；在高端医疗设备中，高速铜缆被用于医学影像系统（如 MRI、

CT）、手术机器人和远程诊疗设备，确保海量图像数据的实时、无损传输；在工业机器人与自动化

系统中，则用于多轴协同控制、机器视觉反馈和边缘计算单元间的高速通信，满足严苛环境下的

可靠性与时序精度要求。在高端消费电子场景中，则用于超高清视频传输、VR/AR 设备及高速接

口等应用。

据行业预测，2026 年全球高速通信电缆市场规模将稳步扩张，其中高速铜缆市场规模有望突

破 22 亿美元，6 类及以上数据线缆占比进一步提升至 65%以上，国内高速铜缆产业规模将突破 120

亿元，2026-2029 年年复合增长率维持在 26%以上。车载高速线缆行业持续保持爆发式增长，随着

汽车电子电气架构向域控制、中央计算演进，L2+及以上自动驾驶车型渗透率提升，10Gbps 以上

车载以太网需求激增，带动车载高速线缆需求快速释放，成为高速铜缆领域增长最快的细分赛道。
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竞争格局上，海外企业仍占据高端市场主导地位，但国内头部企业已实现批量供货，与主流新能

源车企达成深度合作，依托成本、供应链响应速度及定制化优势，逐步推动高端产品国产化替代，

行业集中度持续提升。

综上，受益于 AI 算力、新能源汽车等产业升级与政策红利，6类及以上数据线缆依托数据中

心建设需求实现高速增长，车载高速线缆凭借汽车智能化浪潮持续放量。当前两大细分领域均面

临高端核心元器件依赖进口的挑战，但国产化替代进程持续加速，未来聚焦高端细分领域、具备

核心技术优势与精密制造能力的企业，将持续抢占市场份额，迎来更大发展机遇。

3．公司射频电缆及相关配套产品所处的行业地位

公司作为国内专业射频电缆制造企业，产品品质要求高于国内行业标准。主要参照国际大型

通信电缆生产企业标准和国际先进行业标准组织生产，拥有包括内外导体加工、编织生产、护套

生产、成圈、包装等生产加工环节的完整产业链，具备从原材料到成品的全流程自主可控能力。

凭借在长期发展中积淀的品质管理优势、工艺技术优势和规模化制造能力，公司作为百通、TFC 等

国际知名企业国内的主要合作伙伴，以及 Commscope、DISH、GeneralCable、Southwire 等全球通

信运营商在中国大陆地区的重要产品供应商的地位依然稳固。在巩固国际市场的同时，公司近年

来积极拓展国内市场，紧抓 AI 算力建设、智能网联汽车等国家战略机遇，加快推动高品质射频电

缆及高速数据线缆与国内数据中心运营商及汽车 Tier1 供应商等的合作，逐步提升在国内高端线

缆市场的品牌影响力与份额，实现国内外市场协同发展。

报告期内，公司积极拓展高速数据线缆业务，聚焦数据中心、智能网联汽车等高增长领域，

已与多家下游应用领域的头部客户建立战略合作关系，不仅丰富了公司产品体系，提升了在高性

能传输领域的综合竞争力，也有效增强了公司的经营韧性与盈利水平。

（二）显示器件行业

1．基本情况

子公司虬晟光电主要从事小尺寸显示器件的研发、生产与销售，包括基于 LED 技术的小尺寸

显示器件和基于 VFD 技术的小尺寸显示器件的研发、生产与销售。小尺寸显示器件属于电子元器

件，并不能直接作为消费品，行业内企业均需要按照家电制造商等客户要求为其订制产品，以便

于同各种款式的家电等消费品相配套。其生产销售的周期性、区域性、季节性特点如下：

周期性：每一款小尺寸显示器件均配套于相应款式的下游产品，比如某款洗衣机。而下游产

品大多有一定的生命周期，因此，行业中的产品也有相应的生命周期。

区域性：小尺寸显示器件没有销售半径的限制或其他区域壁垒，因此行业没有区域性。

季节性：部分下游行业的生产有季节性，比如空调，但由于各下游行业的季节性并非完全正

相关，从而使得作为其上游行业的小尺寸显示器件行业没有明显的季节性。

2．报告期内所处行业情况

小尺寸显示器件作为家用电器的重要部件，技术更新换代快，能耗低，环境污染少，并作为

“新型显示器件及其关键部件”的内容之一，在产业政策上得到国家的大力支持。
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2025 年 1 月，国家发展改革委、财政部发布《关于 2025 年加力扩围实施大规模设备更新和

消费品以旧换新政策的通知》，将补贴范围从 2024 年的 8类家电产品扩大至 12 类，新增微波炉、

净水器、洗碗机、电饭煲等 4 类小家电产品。2025 年上半年政策刺激效果显著，家电市场迎来快

速增长期；但下半年增速逐渐放缓。

以旧换新政策加速了小家电产品的更新换代，为小家电企业带来了市场机遇，从而间接带动

小家电 LED 显示器件的需求增长。行业内竞争格局相对集中，定制化、高可靠性、低功耗成为核

心竞争力，头部企业凭借客户资源、技术积累和规模化优势形成较强壁垒，整体行业呈现稳健发

展、结构升级的态势。

3．公司显示器件产品所处的行业地位

经过多年发展，子公司虬晟光电已拥有多项具有行业竞争力的核心技术，其产品和技术相继

通过了惠而浦、LG、三星、三菱、博世西门子等世界著名行业巨头的测试，产品已经达到世界领

先家电企业的技术要求。

目前，虬晟光电已经成为国际家电行业巨头三星、惠而浦、松下、LG、三菱等以及国内行业

知名企业海尔、美的、格力等品牌企业的长期供应商。作为国内家电行业小尺寸电子显示屏的主

要供应商之一，虬晟光电在细分行业内占据重要市场地位。

（三）卫星通信终端行业

1．基本情况

公司重点布局卫星通信终端的研发、生产与销售，核心产品包括海外卫星互联网终端及解决

方案、船载卫星通信终端、北斗车载终端、5G 卫星电视终端等，同步配套生产卫星通信终端核心

配套组件、部件。其生产销售的周期性、区域性、季节性特点如下：

周期性：卫星通信终端行业发展与国家航天产业规划、低轨卫星星座建设周期、下游行业信

息化投资周期高度绑定。国内卫星互联网产业以国家规划为核心导向，星座组网、终端配套均遵

循五年规划、年度发射计划的周期节奏，因此行业产品具备与卫星星座建设进度匹配的周期性特

征。近年来随着国内外低轨卫星互联网进入规模化组网阶段，星座发射节奏持续加快，终端产品

迭代与配套周期相应缩短，行业整体进入高速增长周期，周期性波动显著弱化。

区域性、季节性：卫星通信终端不受地域及季节影响，因此没有区域性、季节性。

2．报告期内所处行业情况

2025 年，全球卫星通信产业体量平稳增长，以卫星互联网为核心的数据服务已成为驱动增长

的主要引擎。全球视角下，面对低轨星座的颠覆性竞争，传统运营商通过横向整合扩大规模、巩

固市场地位，SES 正式收购 Intelsat，行业形成“新四大”运营商：SpaceX 公司、SES-Intelsat、

Eutelsat-OneWeb 和 Viasat-Inmarsat。其中，以 SpaceX 为代表的“规模型玩家”，通过大规模

星座部署、供应链垂直整合和低成本等优势稳居行业龙头地位；后三家传统运营商围绕政府、企

业和特定垂直领域市场，实行多轨道策略，通过高可靠性网络、行业经验与高附加值服务稳固细

分市场。全球卫星通信产业的热点集中体现在应用领域深化、商业模式创新和大规模整合三个维
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度，推动产业从网络能力建设向价值运营服务阶段加速演进。传统卫星运营商通过减少重复投资、

整合全球客户资源与频谱资产，向提供多轨道、端到端的服务解决方案转型，新型卫星服务正从

技术验证快速迈向规模化商业落地。

我国卫星通信终端行业也进入高速发展期，是国家“新基建”战略中天地一体化信息网络建

设的重要组成部分，属于国家重点支持的新一代信息技术、航天航空产业范畴，报告期内持续获

得国家及行业主管部门多项产业政策的强力扶持。

2025 年 1 月，国务院印发《推动大规模设备更新和消费品以旧换新行动方案》，将应急通信

设备、卫星通信终端纳入重点更新范畴，明确支持基层应急管理部门、偏远地区基层单位配置升

级卫星通信终端，直接带动行业需求扩容。

2025 年 8 月，工业和信息化部印发《关于优化业务准入促进卫星通信产业发展的指导意见》,

指出有序推动卫星通信业务开放，促进卫星通信产业高质量发展，激发商业航天创新活力，培育

打造新质生产力，支撑制造强国、网络强国和数字中国建设。

2025 年 11 月，国家航天局印发《推进商业航天高质量安全发展行动计划(2025—2027 年)》，

进一步明确支持卫星通信、低轨星座等关键领域技术攻关与产业化落地，加快推进空天地一体化

信息网络建设，同期工业和信息化部、国家无线电办公室联合印发《卫星无线电频率和空间电台

管理办法实施细则》，进一步完善了卫星通信终端的型号核准、频率使用管理体系，规范了行业发

展秩序，为国内卫星通信终端的规模化应用奠定了合规基础。

在低轨卫星星座规模化部署、国家空天地一体化网络建设推进以及政策体系持续强化的共同

驱动下，市场规模扩大、技术迭代加速、应用场景深度拓展。卫星互联网星座建设进入密集发射

期，高轨与低轨卫星系统协同推进，高轨领域通信能力持续增强，低轨卫星互联网组网建设全面

提速。多地相继出台商业航天政策，主要包括规模化星座组网与地面站网建设，差异化区域集群

以及卫星数据在低空经济、应急、城市治理等领域的场景示范和规模化应用。政策普遍设定产业

规模目标，凸显出应用牵引、集群发展、资金精准支持的鲜明导向。

3．公司卫星通信终端所处的行业地位

公司凭借多年技术积累，在卫星互联网终端、北斗车载终端及 5G 卫星电视终端等细分赛道形

成差异化竞争力。全球市场上，公司依托子公司 FTA，凭借其基于 DVB-NIP 技术布局国外卫星互

联网终端业务，成为“硬件+软件+服务”一体化解决方案供应商，与 SES、Eutelsat、CANAL+集团

等达成合作，成功开拓欧洲、南美、非洲市场。国内市场中，公司卡位北斗车载终端、广电民生

服务等细分赛道，与行业内部分知名企业建立合作关系并成为其配套供应商，并成为中广融合直

播卫星业务联合铺货试点及运营合作伙伴招募项目的成交候选人。目前，公司卫星通信终端业务

正处于“技术验证期”向“商业化放量”的关键阶段。

（四）5G 基础设施建设及运营服务行业

1．基本情况

近年来，公司在坚持主业的基础上，积极拓展国内 5G 市场，推动通信基站铁塔设施业务。5G
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基础设施建设及运营服务的周期性、区域性、季节性特点如下：

周期性：5G 基础设施建设服务主要向通信行业提供，而通信行业往往受到政策因素影响，同

时与经济发展周期有较大的相关性。而 5G 基础设施建成并与运营商签署商务合同后，后续租赁及

运营服务相对稳定，不具有周期性。

区域性、季节性：5G 基础设施建设及运营服务不受地域及季节影响，因此没有区域性、季节

性。

2．报告期内所处行业情况

2025 年，我国 5G 基站建设行业步入“量质并重、场景深耕”的新阶段。截至年底，全国累计

建成 5G 基站 483.8 万座，实现乡镇 100%覆盖、行政村 95%覆盖，千兆城市覆盖全国三分之二地

市，并在 330 余个城市规模部署 5G-A（5G-Advanced）网络，为低空通信、万兆园区等创新应用奠

定物理基础。

国家层面，《5G 应用“扬帆”行动升级方案》深化实施，工信部 2025 年 11 月印发《关于开

展 2025 年度 5G 应用“扬帆”行动重点城市总结评估工作的通知》，聚焦 5G 流量提升、连接规模、

应用创新等五大维度，推动 5G 规模化应用。七部门联合印发《深入推动服务型制造创新发展实施

方案》，明确提出“按需布局算力基础设施，加速算力与行业融合应用，并深化 5G+工业互联网的

融合创新与规模化应用”，设定到 2028 年形成 20 项标准、50 个领军品牌、100 个创新发展高地的

目标体系，为 5G 与制造业深度融合提供政策指引。地方层面，北京、浙江等地出台专项政策，形

成“国家统筹+区域协同”的政策合力。“十五五”规划将 5G 纳入“构建现代化基础设施体系”核

心任务，为行业提供中长期制度保障。

5G 基础设施运营服务模式创新，“以租代建”等新型商业模式兴起，社会资本通过建设-租赁

-运维全周期服务参与基础设施建设，形成多元化投资格局。

3．公司 5G 基础设施建设及运营服务所处的行业地位

我国的通信铁塔行业呈现中国铁塔一家独大的局面，而民营铁塔企业作为市场重要补充，起

到了解决疑难站址的建设和运营问题的作用，相对中国铁塔规模较小。通信铁塔作为 5G 产业一个

重要的基础设施，除中国铁塔公司外，其他服务商目前尚处于同一起跑线。

公司目前已建成并投入运营的 5G 通信基站 1200 余座，依托上市公司平台优势，公司融资能

力、 管理能力强，随着市场拓展和 5G 基础设施持续的建设，通过聚焦细分领域，拓展业务场景，

相关业务将实现稳定发展。

（一）公司所从事的主要业务及产品

公司的主营业务是多种射频电缆及相关配套产品、显示器件、卫星通信终端以及 5G 基站等产

品与服务的研发、制造和销售。

1．多种射频电缆业务。该类业务是公司自成立以来持续专注发展的核心主业，主要产品包括

车载高速线缆，车载以太网线缆，数据线缆，75 欧姆、50 欧姆同轴电缆等。经过多年发展，公司
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已经成为国内少数具备百兆、万兆车载以太网线缆、高性能数据线缆和高品质 75 欧姆同轴电缆规

模化生产能力的企业之一，并与国际知名企业如百通、TFC 建立了长期合作关系，同时是 Commscope、

DISH、GeneralCable、Southwire 等国际大型通信运营商在中国大陆地区的重要产品供应商。

2．显示器件业务。子公司虬晟光电主要从事小尺寸显示器件的研发、生产与销售，主要产品

为基于 LED 技术的小尺寸显示器件和基于 VFD 技术的小尺寸显示器件。产品主要应用于家用电器，

如洗衣机、空调、电冰箱、音响、机顶盒、微波炉、时钟屏、影碟机、饮水机、消毒柜，少量用

于仪器仪表、汽车空调、收款机、咖啡机等设备。

3．卫星通信终端、组件及解决方案业务。该类业务主要为下游客户提供多轨位卫星通信终端

及组件的生产制造、销售服务，包括海事卫星通信终端、北斗车载终端、5G 卫星电视终端等业务

领域。子公司 FTA 主要从事卫星互联网终端一体化解决方案的研发、销售，主要产品为基于 DVB-

NIP 技术的 Q-Stream 平台、卫星互联网终端以及终端组件等。

4.5G 基础设施建设及运营服务：为运营商提供 5G 基站所需的通信铁塔租赁及运维服务。

（二）公司经营模式

1．射频电缆、显示器件、卫星通信终端等生产制造类的经营模式

（1）采购模式

①机构设置：公司设有采购部门，专门负责原材料和辅料的采购。公司通过了 ISO9001 国际

质量体系认证，按照该要求制定了规范的采购流程及供应商认证和管理制度。公司根据 ISO9001

国际质量体系要求制定了规范的采购流程，对每项重要原材料均选择两家以上供应商。对于价格

波动较大、市场供应紧缺的主要原材料，公司根据生产需要每年与供应商签订采购框架协议，采

购发生时，双方根据框架协议另行签署订单。

②供应商的选择：公司制定了严格的供应商认证和管理制度，确保原材料的质量稳定。公司

对原材料供应商建立质量档案，根据产品质量、价格、供货及时性等对其进行评审，建立合格供

应商名录，并在每年年底对其重新进行评价。公司对每项重要原材料均选择两家以上供应商，并

在具体执行采购计划时，综合考察合格供应商样品检测结果、产品报价、历史供货记录等资料，

选定具体采购对象，确保采购原材料质量稳定可靠。

③采购协议：对于主要原材料，公司根据生产需要每年与供应商签订采购框架协议，在采购

实际发生时，双方再根据框架协议另行签署订单。

④原材料采购检验：公司制定了《采购产品检验规程》，由质量部门遵照执行。对不同的原材

料按照相应的标准和规程进行检验。原材料到厂后，先由进货检验员检验，合格的才能办理入库

手续；不合格品被单独标识并隔离，退还给供应商，同时开出“来料异常联系单”。

⑤原材料采购方式：公司通常采用“以销定产、以产定采”为主，针对客户临时性订单、供

应商供货及时性等因素，辅以“设置安全库存、择机采购”为辅的采购模式，确保所购原材料质

量稳定可靠。公司由生产部门根据销售订单或整体销售计划，结合库存情况，编制采购需求计划，

按权限审批通过后交采购部门，由采购部门人员选择相应的采购方式落实物资的采购。对于原材
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料的采购，公司通常采用两家或以上合格供应商同时价格谈判的方式，以保证采购价格和质量。

⑥原材料采购的定价政策：公司以市场价格采购原材料。 其中射频电缆，针对铜杆、铝箔等

贵金属原料，公司依照采购时有色金属网、沪铜网等市场铜、铝的市场价格，加上以供应商原料

加工成本、难易程度所确定的加工费，作为采购价格。

（2）生产模式

公司针对新产品与已有产品采用两种不同的生产模式，具体内容如下：

①新产品生产模式：为不影响公司已有产品正常生产，公司对新产品的开发、试制设置了专

用生产线，由技术部门制定工艺方案并设计工具、模具后，利用专用设备进行试制。当新产品的

所有技术指标达到客户要求后，公司进行小批量生产，同时及时修改和完善工艺技术。在这整个

新产品开发生产过程中，新产品与已有产品完全分离，不会影响已有产品生产进度与质量监控。

②已有产品生产模式：公司对已有产品主要采用常规的以销定产模式进行生产。公司设立专

门的生产部门实施生产，市场部门、采购部门、质量部门等部门则负责为生产过程提供相关支持

工作。生产部门根据生产任务单制定生产计划，合理调配设备、人员组织生产，并根据市场需求

预期和历史销售经验，对部分常规产品如高频头产品进行提前生产备货。

（3）销售模式

①射频电缆产品的销售模式：报告期内，公司生产的射频电缆等通信类产品主要用于出口。

对于出口业务，公司直接向各国或地区品牌服务商提供包括设计、制造、包装在内的全方位的制

造服务，产品直接面向各品牌服务商销售，依据市场价格与客户协商确定。对于部分境内销售的

射频电缆及相关配套产品，公司则主要直接面向最终客户进行销售。

②显示器件产品的销售模式：报告期内，公司设立专门的市场部门进行显示器件业务的销售，

公司的小尺寸显示器件业务以直销为主，经销为辅。其中，采用经销的销售模式，公司与经销商

之间均为买断式销售，收入确认与直销模式下相同。

③卫星通信终端、组件及解决方案产品的销售模式：报告期内，公司主要采用“项目驱动+定

制化交付”的 B2B 模式。海外卫星互联网终端以大客户项目直销为主，国内市场主要面向广电运

营商、海事、应急通信、北斗等垂直领域客户，通过参与试点项目、技术验证和产品适配，推动

终端产品进入客户采购体系。对于卫星高频头（LNB）、天线组件等标准化程度较高的产品，向国

内外卫星运营商、内容提供商批量供货。

2．5G 基础设施建设及运营服务的经营模式

公司设有通信服务事业部，专门负责通信业务板块的管理和运营。公司服务的对象主要是中

国移动、中国联通、中国电信三大运营商，其中通信基站业务是“以租代建”的模式进行展开，

即根据客户的需求进行针对性投资建设，再以租赁运营的形式与客户达成合作，并根据客户需求

提供相应的运维服务。5G 基础设施建设及运营服务的具体经营模式如下：

（1）公司根据运营商的基站规划和覆盖需求，按需进行现场查勘、用地协调，将初步拟定的

建设方案报运营商处确认，签订相关建设确认需求单（如有）。
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（2）公司对拟建方案进行评估立项，根据实际情况按需展开地勘、设计、土建、采购、市电、

配套等建设环节，建设完成后进行验收并交付运营商开通使用。

（3）根据最终建设完成的塔型和配套类型，按测算标准同运营商签署基站《综合服务协议》，

并根据协议约定内容进行开票及收款动作。

（4）公司负责基站运营过程中的巡检、维护及维修，保障通信资产平稳运行。

3、 公司主要会计数据和财务指标

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标

单位：元 币种：人民币

2025年 2024年
本年比上年

增减(%)
2023年

总资产 2,008,371,026.41 1,815,196,881.94 10.64 1,790,973,015.33

归属于上市公司股东的净资产 824,371,950.03 800,286,579.07 3.01 844,852,787.31

营业收入 913,802,965.00 824,966,035.86 10.77 653,702,626.36

利润总额 -31,967,064.50 -40,133,926.73 20.35 -31,260.59

扣除与主营业务无关的业务收

入和不具备商业实质的收入后

的营业收入

902,598,585.00 815,156,219.59 10.73 644,880,463.81

归属于上市公司股东的净利润 -23,370,480.79 -37,005,318.51 36.85 3,559,028.09

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润
-22,289,841.07 -42,476,349.47 47.52 -8,940,535.99

经营活动产生的现金流量净额 39,151,622.39 -61,903,810.22 163.25 81,301,418.41

加权平均净资产收益率（%） -2.90 -4.50
增加1.60个

百分点
0.42

基本每股收益（元／股） -0.06 -0.09 33.33 0.01

稀释每股收益（元／股） -0.06 -0.09 33.33 0.01

3.2 报告期分季度的主要会计数据

单位：元 币种：人民币

第一季度

（1-3 月份）

第二季度

（4-6 月份）

第三季度

（7-9 月份）

第四季度

（10-12 月份）

营业收入 184,328,207.68 231,825,944.69 227,417,895.88 270,230,916.75

归属于上市公司股

东的净利润
6,261,869.57 -1,223,816.69 2,096,677.79 -30,505,211.46

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润

6,513,659.00 -3,904,526.59 2,005,060.77 -26,904,034.25

经营活动产生的现

金流量净额
23,470,479.50 -2,351,151.69 8,246,579.26 9,785,715.32

季度数据与已披露定期报告数据差异说明

□适用 √不适用
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4、 股东情况

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况

单位: 股

截至报告期末普通股股东总数（户） 34,185

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 34,409

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

（全称）

报告期内

增减

期末持股

数量

比例

(%)

持有有限

售条件的

股份数量

质押、标记或

冻结情况 股东

性质股份

状态
数量

叶利明 0 42,000,000 10.12 0 无 0 境内自然人

盛洋控股集团有限公司 0 37,350,951 9.00 0 质押 35,000,000
境内非国有

法人

绍兴市越城区芯辰股权

投资基金合伙企业（有

限合伙）

0 33,198,570 8.00 0 无 0 其他

国交北斗（海南）科技

投资集团有限公司
-11,857,700 20,300,300 4.89 0 质押 20,300,000

境内非国有

法人

浙江盛洋科技股份有限

公司－2024 年员工持股

计划

769,700 7,679,700 1.85 0 无 0 其他

徐凤娟 0 7,486,500 1.80 0 质押 7,000,000 境内自然人

王平 2,558,200 4,868,200 1.17 0 无 0 境内自然人

苏颜翔 3,264,400 3,264,400 0.79 0 无 0 境内自然人

高盛国际－自有资金 2,568,672 2,568,672 0.62 0 无 0 境外法人

虞伟庆 166,200 2,471,877 0.60 0 无 0 境内自然人

上述股东关联关系或一致行动的说明 叶利明为公司的控股股东；叶利明和徐凤娟夫妇为公司实际控制人，

除直接持有公司股份外，还通过盛洋控股集团间接持有公司股份；公

司未知其他股东之间是否存在关联关系或一致行动人情况。

表决权恢复的优先股股东及持股数量的

说明
无

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用
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4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况

□适用 √不适用

5、 公司债券情况

□适用 √不适用

第三节 重要事项

1、 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对
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公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。

报告期内，公司实现营业收入 9.14 亿元，相比上年同期增长 10.77%,归属于上市公司股东的

净利润-2,337.05 万元，相比上年同期增长 36.85%，主要系：（1）本期积极开拓国内市场，射频

电缆类产品业务增长，销售订单增加所致；（2）上期计提商誉减值准备 2,069.43 万元，经测试，

本期无需计提商誉减值损失。

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润-2,228.98 万元，相比上年同期增长

47.52%，主要系：（1）本期归属于上市公司股东的净利润增加；（2）本期单项计提的应收款项减

值准备转回减少所致。

2、 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。

□适用 √不适用
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