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编号：2026-001

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他（投资者交流会）

活动参与单位名

称
中邮证券；万家基金；光大永明人寿

时间 2026年 4月 23日

地点 线上会议

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书 胡玉清

证券事务代表 汪奎

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司董事会秘书介绍公司主营业务情况及2025年

度、2026年一季度经营情况。

2025年，公司持续深化“光学+”的发展战略，锚定“挑

战高精度，成就大客户”的经营方针，持续加大半导体工艺

能力建设及相关场景应用的研发投入，积极推广核心业务领

域产品，深化产学研融合发展，把握半导体行业快速发展带

来的市场机遇。2025年度，公司累计实现营业总收入4.65亿

元，比去年同期增长11.71%；实现归属于母公司的净利润

3,549.13万元，同比下降了3.97%。2026年第一季度，公司累

计实现营业收入9,788.87万元，归属于母公司的净利润647.32



万元，与上年同期基本持平。

二、问答环节

1.介绍一下公司2025年度各业务领域的具体情况？特

别是半导体及泛半导体业务有何进展？

2025年度，公司实现营业收入4.65亿元，同比增长

11.71%，其中，公司半导体及泛半导体业务领域实现收入

7,597.11万元，较上年增长48.71%，实现了半导体等核心领

域技术攻关与市场拓展的关键突破。作为公司核心战略赛

道，2025年公司增购了离子束抛光机等高精度光学加工与检

测设备，持续加大半导体及泛半导体领域资源投入与市场布

局，业务规模、产品覆盖范围与客户合作深度逐步提升。产

品端，公司用于PCB精密微加工、高端显示面板的各类远心

场镜、接近式掩膜光刻平行光源系统、半导体检测用微分干

涉（DIC）显微镜、半导体芯片制造/封装/量检测设备相关

高精度光学元器件等核心产品持续放量。

红外成像光学方面，2025年，公司红外成像光学业务实

现收入1.43亿元，较上年同期增长38.02%，实现显著修复与

增长，核心驱动来自轻量化非制冷式红外成像场景产品的需

求放量；消费级光学业务方面，2025年，实现收入2,017.86

万元，同比增长71.99%，产品逐步迈入规模化交付阶段；国

际业务方面，2025年，受全球贸易环境变化等因素影响，公

司实现境外业务收入9,490.38万元，同比下降25.57%。公司

始终坚持“境内+境外”双轮驱动的全球化战略，在马来西

亚设立全资子公司睿思光学，作为未来投资建设精密光学产

线的实施主体，对冲贸易壁垒风险。

2.公司2026年一季度营收基本与上年持平，是什么原

因？



2026年第一季度，公司累计实现营业收入9,788.87万元，

归属于母公司的净利润647.32万元，与上年同期基本持平。

从公司整体经营情况来看，2026年一季度与2025年度无重大

变化；从业务特点来看，因公司业务具有小批量、多规格、

定制化占比高、以订单驱动生产的特点，客户及订单分布较

广，受客户项目需求、研发生产及交付验收进度的影响，各

季度收入占比会呈现出一定的波动。根据往年数据，Q1营收

占比确实会小于其他三季度，但是从公司的客户类型和行业

特点总体来看，季节性特征不明显。

3.公司预计2026年有哪些业务增长点？

半导体及泛半导体业务是公司发展的战略重点，公司将

持续加大资源投入，力争保持该业务良好增长态势。除此之

外，激光业务中相对传统的信息与智能制造、新能源等领域，

虽增速较缓但增长稳健。

红外光学业务方面，本年度该业务已实现较好修复，核

心源于下游市场需求结构调整，非制冷式红外成像产品向小

型化、轻量化、便捷化方向迭代，广泛应用于无人机、户外

夜视、智能家居、安防及智慧城市等民用场景。公司凭借前

瞻性技术储备与产能布局，自主研发的红外硫系玻璃材料具

备成本低、重量轻、易模压量产等优势，精准契合该增量市

场需求，公司对2026年该业务发展持积极预期。

消费级光学业务方面，公司相关产品主要涵盖

VRPancake光学模组及AR光机模组与组件，产品直接供应整

机装配厂，最终交付终端品牌客户。尽管从公司整体营收及

行业市场规模来看，AR/VR业务当前体量仍较小，但公司持

续完善产能与工艺能力，千级/百级洁净间配套产线实现稳

定运行，产品逐步迈入规模化交付阶段。随着终端产品逐步

推向市场，公司期待该业务未来能成长为与激光、红外业务



规模相当的第三大业务板块，进一步丰富公司产品矩阵，提

升公司抗风险能力与综合市场竞争力。

境外业务方面，公司长期坚持“境内+境外”双轮驱动

战略，在新加坡设有全资子公司，客户覆盖全球多个国家和

地区。2025年，受国际贸易环境波动影响，公司境外业务收

入有所下滑。为持续推进国际化战略，公司于2025年10月在

马来西亚设立全资子公司睿思光学，作为未来精密光学产线

投资建设的实施主体。随着毗邻新加坡的马来西亚产能布局

逐步落地，新马两地有望形成“前店后厂”的协同发展模式，

为公司境外业务打造新增长点。目前该项目尚处于前期筹备

阶段，相关进展敬请关注公司后续信息披露。

4.公司目前是否有光通信相关业务？

近两年来，以大模型为核心的AI技术爆发式发展，带动

全球AI算力、AI终端需求持续激增，作为AI服务器关键一环

的光通信相关技术成为光学技术的又一重要应用领域。公司

长期专注于服务工业激光加工、红外热成像及消费级光学领

域，提供各类光学设备、光学设计以及光学检测的整体解决

方案，目前产品在该领域尚无直接应用。公司将持续关注该

业务领域的商业机会。

5.公司是否有资本市场融资计划？

目前公司前期募投项目还没有全部结项，如果未来业务

发展情况超出了短期产能规划，公司会考虑通过资本市场的

融资工具解决资金需求，届时公司将按照规定履行审议程序

和披露义务。

部分交流问题重复或已在前期的投资者关系活动记录



表中披露，本次不再重复披露。

风险提示：公司郑重提醒广大投资者，有关公司信息请

以公司在巨潮资讯网和法定信息披露媒体刊登的相关公告

为准。本次投资者关系活动中如涉及对外部环境判断、公司

发展战略、未来计划等描述，不构成公司对投资者的实质承

诺，敬请广大投资者理性投资，注意投资风险。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 4月 23日


