
瑞纳智能设备股份有限公司

投资者关系活动记录表

股票名称：瑞纳智能 股票代码：301129 编号：2026-001

投资者关系活动类别 ☐特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观

其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人员姓名

丹羿投资：葛颂；泰聚私募：龚青雨；创金合信基金：张小郭、刘扬；

阳光资产：李曦辰；中欧基金：郑思恩；中银基金：郭毅；财通证券：王涛、

朱健

时间 2026年04月24日 上午 10:00-11:00

地点 线上会议

上市公司接待人员姓名

董事、财务总监、董事会秘书：陈朝晖

证券事务代表：江成全

投资者关系活动主要内容介

绍

1、公司目前在手订单有多少？

答：根据公司 2025 年年度报告，报告期末公司已签订合同、尚未履行或

尚未完全履行的履约义务对应收入金额合计 58,222.39 万元。上述存量订单将

在未来期间逐步确认收入，为公司后续经营业绩的稳步释放提供坚实支撑，同

时公司持续积极拓展市场、新增项目落地，保障业务持续稳定发展。

2、请介绍一下公司合同能源管理业务情况？

答：公司合同能源管理依托自主节能技术，通过节能效益分享模式为客户

提供长期专业化节能服务，业务模式成熟、盈利质量较高。根据公司2025年年

度报告，公司本年度供热节能服务实现收入7,625.03万元，较2024年度大幅增

长203.16%，业务拓展成效显著。现阶段公司持续稳步推进合同能源管理项目落

地与运营，2025-2026 年供暖季产生的合同能源管理相关收益，预计将在公司

2026年体现并披露。后续公司将持续加大该类业务市场拓展力度，进一步丰富



业务结构，巩固整体盈利水平。

3、公司高毛利率是否具备可持续性？

答：根据2025年年度报告，公司综合毛利率为58.54%。公司高毛利率具备

持续维持的坚实基础。核心原因在于：一是公司深耕智能供热领域，拥有自主

核心技术与完整解决方案，产品及服务具备较强的定价优势；二是高毛利的软

件、节能服务等业务占比稳步提升，持续优化整体盈利结构；三是核心设备自

研自产、一体化服务有效管控成本，因此公司毛利率能够长期保持稳健高位。

4、公司各业务板块收入是如何划分的？

答：公司业务收入分类，主要依据热力公司招标的资质要求进行划分：1、

若招标要求投标方具备相关生产资质，公司将以瑞纳智能主体投标并签署合同，

对应收入计入产品销售收入；2、若项目工程安装占比偏高、需具备工程安装资

质，则由子公司瑞纳能源参与投标及合同签订，对应收入计入供热节能系统工

程收入；3、合同能源管理类项目，相关收入统一计入供热节能服务收入。

除合同能源管理业务外，产品销售与供热节能系统工程两类业务本质一致，

均是以整体解决方案模式，为热力企业提供智能供热节能综合服务，仅投标主

体、合同签署形式存在差异。

5、请介绍一下公司区域业务拓展情况？

答：公司区域拓展成效显著。根据 2025 年年度报告，西北区域市场拓展

成果突出，当期收入较 2024 年同比增长 217.69%，区域市场认可度快速提升；

华东区域作为公司传统优势区域，业务保持稳健发展，收入同比增长 24.95%，

市场基本盘持续稳固。后续公司将继续依托技术与方案优势，加大重点区域市

场开发与本地化服务能力建设，进一步完善业务布局，持续打开各区域增长空

间。

关于本次活动是否涉及应

披露重大信息的说明
本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有） 无

日期 2026年04月24日


