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投资者关系活动记录表 

证券代码：002254                                         证券简称：泰和新材 

泰和新材集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2026-079-102 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他              

参与单位名称及

人员姓名 

中欧基金 王习、蓝天宇、胡骞文 

人保养老 吴红德 

中邮资产 齐翔 

英大资产 陈慧姣 

中华联合 袁超 

百年资产 左凌玉 

国富人寿 李文杰 

国联人寿 王承 

建信财险 国佳 

万家基金 谢理达、李若萌 

中泰证券 刘强、孟令昊 

富泽人寿 李海健 

众安保险 李驭龙、张入月 

申万宏源 屈理 

英大资产 王文 

建信保险 董睿琳、岳小琳 
 

时间 2026年 4月 24日下午三点 

地点 公司会议室 

上市公司接待人 董事会秘书董旭海、董事会办公室人员 
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员 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者：氨纶的趋势？ 

答：价格目前来看是在往上走的过程中，上涨程度比去年年

底我们推演的要大一些。其实行业的变化有一些不确定性，

因为我们有一些原料是从原油开始，总体来看改善的机会比

变差的机会要大。对我们自己来说，行业积极的变化要抓住，

再就是原来做的不太好的地方努力改善，像工程技术方面做

一些迭代。 

投资者：通过什么改善？降本？ 

答：降本是一方面，更大的特点是产品品质会比原来好很多，

品质提升之后，我们的产品溢价多多少少会体现出来。 

投资者：芳纶这块想做的企业还挺多，这一年从价格上压力

蛮大，怎么看这个格局的变化？ 

答：芳纶间位和对位的竞争格局不太一样，从新进入的玩家

来看，对位的新进入者有一些资金实力比较强，这个角度来

看间位比对位好一点；另一个角度，间位我们跟国际同行比

品质差距基本没有，营销方面有些方向是走到终端，间位我

们初步分析即使有其他玩家进入，但盈利能力上有高有低，

我们的盈利能力肯定好得多。对位不太一样，全球来看做得

比较大的企业也比较多，不管是在全球也好，在中国市场也

好，它的竞争压力都是要比间位大一些；当然从我们自身的

角度来看，对位跟国际龙头品质上还没有拉齐，跟国内同行

品质差距拉得不够大，这也是我们在想办法进一步改善的方

面。 

投资者：芳纶的需求？ 

答：目前来看除了跟芳纶纸相关的，其他方面的需求比较平

淡。 

投资者：往后看需求的变化？ 

答：传统领域可能会有一定压力，暂时看不到一些大的拐点，
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传统工业方面出了一些新的方向增速还可以。另外我们也在

相对比较传统的应用方向，往下走一步，像最早是卖纤维，

后续可能会做一些解决方案，离终端客户更近一点，加深我

们跟终端客户的绑定。 

投资者：宁夏基地因为电力，成本一直没有降到预期？ 

答：我们的成本跟电力关系不大，核心问题在几点，跟头部

企业比，一是投资密度偏高；二是开工率不高，去年我们在

做改造，今年比去年开工率提了一些，这方面对成本会有影

响；三是体量差距比较大，会影响原料的采购单价。 

投资者：宁夏也没有扩产计划？ 

答：短期没有，现在是主要是通过改造增加产能。 

投资者：涂覆的情况？ 

答：去年大线是建起来了，实现了对客户批量化的销售。现

在这两年摸索下来，一是现在真正有需求或者能接受现有价

格的客户跟我们原来想的不太一样，现在主要是比较特殊的

领域，像算力、电动工具、两轮车等，这些领域对我们产品

的接受度比动力电池等要高一些。在动力电池里也不一样，

传统纯液态电池对我们现在价格的接受度不高，虽然验证也

在做。半固态电池推得还可以，对多数客户都有联系，应用

的还可以。 

投资者：出货情况？ 

答：总体来说出货量不大，去年基本在调试、优化。今年用

一年的时间把生产过程中发现的问题解决掉，预计年底具备

大批量供货的能力。 

投资者：主要成本瓶颈就是回收？量产线跑的怎么样？ 

答：回收对我们来说没问题，在推演的范围内。跟我们原来

推演不一样的，一是隔膜在生产过程中，不止是一道涂覆，

涂一道芳纶，可能也要涂别的，比如有客户有需求涂陶瓷，

再涂一层胶，每一层涂覆都有成型率的问题，如果不是特别
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高，涂三四层之后，成品率就比较低；二是芳纶涂覆我们做

的可以，但其他东西对我们都是要有学习的过程。 

投资者：在液态电池的认证是什么阶段？ 

答：在验证的过程中。 

投资者：芳纶的扩产节奏？ 

答：我们现阶段一是把产能发挥好，因为现在没开满；二是

做工程技术迭代，迭代过程中会先改现有产线，投入比较小

的一部分资金把产能提高一个台阶，这个做好之后才会考虑

新投。 

投资者：暂时没有？ 

答：暂时没有很大的资本开支。 

投资者：主体不做芳纶纸？ 

答：对，芳纶纸是民士达在做。 

投资者：新领域的拓展，之前说的染料的工艺？ 

答：绿色印染原来也是为了实现可持续发展，因为纺织是中

国第二大排污行业，想通过绿色低排放的工艺来解决这个问

题。目前来看这个业务推得一般，不是太理想，核心是这个

领域竞争非常充分。 

投资者：印染竞争？ 

答：对，我们是跟普通的技术路线一样竞争，我们只是排放

少，站在终端愿意为了这个支付溢价的企业目前来看不是太

多，目前在找一些方向。 

投资者：主要是成本方面？ 

答：对，比较高。 

投资者：两块业务都在比较偏底部的位置，芳纶比较强，氨

纶在中游水平，后面三五年的战略？或者说业务拓展计划？ 

答：未来三五年基本上分存量、增量业务。存量业务我们有

做得好的，有做得不好的，间位做得好，氨纶比较差，对位

一般，对我们来说存量优势业务要增强护城河，存量弱势业
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务要努力扭转困境，一是通过技术手段，把品质提升、效率

提起来；二是在从管理的角度，做一些流程优化，对标行业

先进企业。增量业务实际上不同的事业部都有不同的业务，

比如像纺织板块，氨纶主要是通过技术手段提高品质，用一

到两年的时间实现盈利，再过几年把综合盈利能力做到行业

靠前。除了氨纶的其他纺织板块相关业务，比如印染，我们

原来做的印染目前看不理想，我们也没有放弃这个方向，也

在寻找其他思路，目前来看数码印花发展还不错，但是数码

染色现在整体还没发展起来，这个我们也有团队在研发，如

果这个方向能突破，印染的问题也能解决。再一个是我们也

在发展纺织服装回收，基本上欧洲的品牌对这个比较重视，

一件衣服要求一定比例的回收料，我们现在是有一个中试

线，今年上半年会投产，推演来看成本低于国内同行。安防

与信息事业部，也就是芳纶在的事业部，一个是围绕安全板

块，除了间位、对位也会推出其他品种，品类不大，但是做

出来可以丰富产品矩阵；二是绕到客户后面做一些解决方

案，直接对接终端客户，避免价格竞争；三是信息通信方向

会做一些其他产品，现在在做散热膜（POD 膜），也处于中

试阶段。新能源材料事业部最早是芳纶纸，现在往下走了一

步做到复合纸，销量今年估计有很大的提升。隔膜也在这个

事业部，产业化可能会提升一个台阶，放量可能明后年才能

起来。 

投资者：隔膜是都是我们自己做？ 

答：基膜我们不生产，现有的模式是我们买基膜，涂了卖出

去。后续我们可能代涂，未来也会考虑。再一个方向可能会

涉及一些复合材料，比如电动汽车用的复合材料，围绕提高

安全性和轻量化方面。 

投资者：芳纶涂覆明后年放量是跟下游谈的差不多了？ 

答：现在制约我们放量有两个问题，一是成本高，成本高有
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很多原因，交付能力或者说良率不够高会有影响；二是产能

利用率不高导致成本高。今年重点解决交付能力，交付能力

解决之后再定点推，把产能拉起来。 

投资者：芳纶涂覆比陶瓷涂覆应用有什么不一样？ 

答：芳纶涂覆解决了几个问题，一是安全性，主要体现在两

方面，隔膜耐温性能普通陶瓷隔膜基本是在一百多度，超过

这个温度膜会破，涂完芳纶之后这个温度可以提升到三四百

度；另外，抗穿刺能力会变强（电池失效会有几个场景，充

电破充或者受到挤压、被刺穿），这方面芳纶强度很高，它

被穿刺的概率要低得多，特别是热针穿刺，从这个方向来看，

它的安全性也会提升。二是芳纶是一种有机材料，所以它跟

陶瓷隔膜比，吸液性或者保液性要更好，这点在半固态电池

更明显，可以让电池寿命更长，离子穿梭快，快充快放也比

陶瓷要更好，另外高低温性能比传统隔膜要好。 

投资者：最近氨纶的价格还行，怎看持续性？ 

答：我们现在判断二季度可能还会涨一些。 

投资者：需求感觉下来？ 

答：现在还好，大家对提价的接受度相对来说比较好。 

投资者：氨纶行业原材料库存？ 

答：都是比较正常的库存。 

投资者：没特意囤？ 

答：很多化学品要有专门的储存设施。 

附件清单 无 

日期 2026年 4月 24日 

 


