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证券代码：300138 证券简称：晨光生物

晨光生物科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

√其他 （电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

国泰海通林逸丹、林毓鑫、海富通基金叶俊仙、瑞银刘思莹、

财通证券马咏怡、泓德基金季宇、华安基金刘潇、招商基金

王宁远、天风证券徐盛、鹏扬基金曹敏、浙商基金刘耘娜、

方正证券卢潇航、前海开源基金毕建强、中信证券江皓云等

41 名投资者。

时间 2026 年 04 月 25 日

地点
河北省邯郸市曲周县城晨光路 1号会议室，其他各电话会议

方分处不同地点

上市公司接待人

员
董事会秘书周静、证券事务代表高智超

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司 2026 年一季度经营情况介绍

二、投资者提问

1、赞比亚子公司后续收益恢复措施或者展望是什么？

赞比亚子公司去年在种植期间遭受自然灾害影响，导致

种植产量略有下降，属于偶发情况。2026 年赞比亚子公司将

加强自然灾害预防措施的管控，新一季种植已开始，正常种

植的农作物成本低于上年的特殊情况。

2、公司核心大单品价格趋势及目标是什么？

公司核心单品原材料在 2024—2025 年已完成战略储备，

存货数量比较充足、成本相对较低。目前辣椒红、辣椒精市

场相对平稳，产品价格环比稳中有增。随着新一季原材料上

市，产品价格预计呈略微上浮的趋势；叶黄素价格趋势类似，
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价格环比上浮。2026 年将按照年初的目标，辣椒红色素要朝

着占市场份额 4/5 的目标努力，辣椒精要按照全球市场份额

的 2/3 方向进行业务开拓。

3、叶黄素调价后客户的接受度如何？后续价格？

叶黄素产品调价后由于市场库存量的影响，市场接受度

偏弱，近期再次小幅上调，当前价格有望维持。目前产品价

格相对处于历史低位，降价空间有限，长期呈缓慢向上的趋

势，行业去库存周期需要结合新一季原材料上市后进一步明

朗。

4、公司定制化产品收入占比情况及毛利率提升空间？

产品定制化是公司提升市场竞争力的措施之一，可以拉

开与普通产品品质或应用范围的差距，增加客户粘性。

今年一季度定制化产品表现亮眼，占比较去年稳中有增，

辣椒红定制化产品销量同比增长 60%以上、辣椒精同比增长

90%以上。未来公司会逐渐增加定制化产品的销售占比。

5、甜菊糖技改具体是指？改造完成后毛利率提升水平如

何？

为支持甜菊糖业务的快速发展，公司决定对甜菊糖生产

线进行扩能改造，预计三季度改造完成后产能提升近一倍。

改造完成后，规模化效应将更加明显，单位加工成本将

降低。另外，随甜菊糖产出的绿原酸、叶绿素等也会为公司

带来效益，促进甜菊糖生产的综合成本进一步降低。

6、公司万寿菊种植情况？

公司原材料协议种植主要分布在云南、新疆、印度、缅

甸等国内外产区，目前已经开始育苗、移栽工作。今年计划

重点拓展缅甸的万寿菊种植。

7、目前叶黄素的市场库存量大概是多少？市场需求增长

如何，饲料级叶黄素和食品级叶黄素谁会增长更快？

过去几年，叶黄素经历了行业下行期，价格在低位徘徊，
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市场供应充足。随着大家对天然、健康的重视，预计食品级

叶黄素增速相对较快，饲料级叶黄素预计呈稳中有增的趋势。

8、2025 年辣椒精销量增长较多，2026 年怎么看？公司

如何保持辣椒精优势？

公司辣椒精原料采购主要有两个来源：一是印度辣椒、

一个是国内云南魔鬼椒，目前印度辣椒价格上涨，竞争优势

相对弱于国内。公司在云南建有辣椒精萃取线，可充分发挥

国内原材料及工艺的优势。本生产季公司一是储备了战略库

存，二是通过协议种植、长期合作的优质供应商，保证持续

的优质原料供应。2026 年要发挥产能优势，积极开发国内外

市场，进一步扩大市场份额。

9、预计今年上半年水飞蓟素的销量如何？是否会成为公

司另一个大单品？

水飞蓟素是公司今年梯队产品中增速比较快的产品之

一，公司已建有专门的生产线以保障水飞蓟业务的快速增长。

2026 年要丰富产品规格，朝着销售 1000 吨的目标努力，目

前毛利率稳中略增。

10、为什么一季度辣椒红、辣椒精、叶黄素销量都出现

了下滑？

一季度受客户去库存影响，产品收入阶段性略有下降。

后续随着市场存货消化及公司定制化产品占比的提升，销量

将逐渐恢复增长。

11、番茄红素的后续市场开拓思路及未来增速预期？

番茄红素目前主要用于保健食品，公司通过制剂/包埋/

微囊化等技术扩展其在食品应用的范围，随着业务的开拓，

番茄红素销量将逐渐增长。近期市场监督管理总局发布《保

健食品原料目录番茄红素（征求意见稿）》，随着政策的落

地将更有力的驱动番茄红素的销量增长。

12、保健食品扩产能后产能利用率及后续爬坡节奏？
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目前公司保健食品主要分为两个方面，一是自有品牌的

销售，公司自有品牌通过经销商进行销售；二是 OEM 业务，

主要是为了创造利润为保健食品业务实现“自给自足”打基

础，同时可提高产能利用率。公司今年签约了专业机构，对

公司品牌进行系统搭建，包括产品形象、种类、渠道、包装

等，随着渠道及客户的开拓，保健食品销售将逐渐增长。

13、定制化产品相对于传统原料型产品，未来价格、毛

利及盈利能力可能带来的改变和展望？

公司定制化产品更多的是提升了客户粘性、增加了销量，

不同的产品展现出来的对销量、毛利的影响略有不同，其中

番茄红素定制化产品、辣椒红/辣椒精超临界定制化产品、香

辛料配方/复配类产品毛利高于普通产品。

14、公司对罗汉果业务的判断、增长潜力及未来规划是？

天然提取物代糖，目前市场上以甜菊糖、罗汉果提取物

为主，公司建有甜菊糖生产线，随着业务发展进行了技改扩

能。罗汉果业务是公司开拓的品类之一，公司计划在罗汉果

主产区投建新的生产线，初始投资规模 8,000 万元，在当地

进行采购、加工和销售。

15、公司研发情况如何？

公司研发主要聚焦四大方向：一是应用型产品、制剂产

品开发，针对合成色素替代，持续开展辣椒红替代日落黄、

番茄红素替代诱惑红、叶黄素替代柠檬黄稳定性方面的研发，

待结合各方反馈意见后对工艺进行完善；虾青素完成差异化

产品微囊工艺开发，样品通过客户认可。二是战略布局合成

生物学，番茄红素生物发酵开展发酵液制备试验，通过阶段

性论证。三是资源综合利用，甜叶菊副产品提取叶绿素完成

萃取中试开发，为后续精制中试做准备。四是育种方面，开

展了万寿菊优良杂交种育苗、大块田地试种。

16、公司主要原材料新一季种植情况如何？
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当前主原料种植已进入育苗、移栽阶段，万寿菊、辣椒

种植面积同比略减。辣椒虽然种植面积减少，但品种改良带

动亩产提升，价格预计温和改善、维持中低位水平；万寿菊

方面，公司重点布局缅甸、赞比亚等优势产区，提升竞争力。

附件清单

日期
2026 年 04 月 25 日
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