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迈克生物股份有限公司 2025 年年度报告摘要

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指

定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

立信会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 □不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 迈克生物 股票代码 300463

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 史炜 张文君

办公地址
四川省成都市双流区岐黄

一路 1006号
四川省成都市双流区岐黄

一路 1006号
传真 028-61619003 028-61619003

电话 028-61619001 028-61619001

电子信箱 zqb@maccura.com zqb@maccura.com

2、报告期主要业务或产品简介

（一）公司主要业务

公司自成立以来始终专注于体外诊断产品的研发、生产、销售和服务，历经三十余年发展，在战略引领下不断实现

阶段性跨越。从初期以代理贸易切入体外诊断市场到坚定转向自主研发，构建起覆盖生化、免疫、血球、凝血等多技术

平台的产品体系；进而纵向延伸至生物原材料领域，已完成从生物原材料、医学实验室产品到专业化服务的全产业链布

局，在这一过程中，公司持续推动了自动化、系统化、智能化的产品体系和服务。2025年，公司以智慧化实验室解决方
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案为战略核心，从“产品驱动”向“创新驱动”转型，标志着迈克生物全面进入“自主创新、精益制造、AI赋能”的智慧化元

年。

1、产品矩阵情况

公司自主产品涵盖生化、免疫、血球、血凝、血型、尿液、分子等多个产品平台，已形成从试剂到仪器、从单机到

流水线的系列化、系统化产品矩阵，可以覆盖医学实验室 80%检测项目，为智慧化实验室的构建提供了坚实的产品基础。

报告期内，公司仪器类新增M100全自动细胞形态学分析仪、Q600血气生化分析仪及全自动血细胞分析仪系列国内

注册证。其中，Q600血气生化分析仪是公司血气平台的首款产品，标志着公司正式进入血气/电解质检测这一细分领域，

血气检测在急诊、ICU、麻醉科等场景中需求刚性，与公司已有流水线和智慧化实验室方案形成互补，有助于提升在院

内检验场景的综合服务能力；M100全自动细胞形态学分析仪的获证，使血球平台形成了“全血细胞计数+白细胞五分类+

细胞形态学分析”的完整产品闭环。

在配套试剂方面，全年新增 40项国内注册证，包含多款Ⅲ类医疗器械注册证。其中化学发光平台持续深耕与菜单扩

张，神经丝轻链蛋白（NfL）测定试剂盒与胶质纤维酸性蛋白（GFAP）测定试剂盒的获证，标志着公司在神经系统疾病

检测领域的技术储备进一步加深，体现了公司在新型标志物研发与临床转化上的创新能力。

公司持续强化产品全生命周期管理，除新产品开发和现有产品迭代优化外，亦主动对部分产品线进行动态调整与优

化退出，以保持产品组合的竞争力与资源投放效率。截至报告期末，公司在临床销售的自主产品按照技术平台和检测方

法分类主要包含：

产品类别
产品系列

试剂类 仪器类

免疫

传染性疾病系列检测试剂

生殖激素系列检测试剂

甲状腺功能系列检测试剂

肿瘤标志物系列检测试剂

唐氏筛查系列检测试剂

优生优育系列检测试剂

糖代谢系列检测试剂

骨代谢系列检测试剂

炎症系列检测试剂

贫血系列检测试剂

自免类风湿系列检测试剂

自免 ANA系列检测试剂

高血压系列检测试剂

过敏系列检测试剂

自免血管炎系列检测试剂

自免心磷脂系列检测试剂

心脑标志物系列检测试剂

自免肝系列检测试剂

生长激素系列检测试剂

神经相关系列检测试剂

i 6000全自动化学发光免疫分析仪

i 1000全自动化学发光免疫分析仪

i 800全自动化学发光免疫分析仪

生化

肝脏功能系列检测试剂

肾脏功能系列检测试剂

糖代谢系列检测试剂

脂代谢系列检测试剂

特殊蛋白系列检测试剂

离子及其他系列检测试剂

心肌系列检测试剂

血栓与止血系列检测试剂

C 2000全自动生化分析仪

C 1000全自动生化分析仪

C 200全自动生化分析仪

G 01/G 01S糖化血红蛋白分析系统

P 100全自动特定蛋白分析仪

分子诊断

提取 核酸提取或纯化试剂
N32全自动核酸提取仪

N96全自动核酸提取仪

荧光 PCR 呼吸道系列检测试剂

肝炎系列检测试剂
N904实时荧光定量 PCR分析仪

临检 血常规产品 血细胞配套检测试剂
5系全自动血细胞分析仪

6系全自动血细胞分析仪
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8系全自动血细胞分析仪

AS 120全自动推片染色机

AS 15全自动染色机

M100全自动细胞形态学分析仪

凝血产品 血栓与止血检测试剂
H 5000全自动凝血分析仪

H-04半自动凝血分析仪

血型产品 血型测试卡

T-02试剂卡孵育器

T-24医用离心机

T480/T720全自动血型分析仪

血气产品 / Q600血气生化分析仪

尿液产品
尿液分析试纸条

尿液分析配套检测试剂

U3系列半自动尿液分析仪

U2000全自动尿液分析系统

2、自动化解决方案

依托成熟稳定的检测系统，搭配持续迭代、品类日趋完善的检测项目菜单，公司全自动检测流水线场景化应用能力

稳步升级。截至报告期末，自动化流水线产品已实现全面布局，完整覆盖生化免疫、常规检验、急诊快检等核心临床应

用场景，可满足不同科室、不同诊疗节奏下的高通量、一体化检验需求。

截至报告期末，公司的自动化流水线具体包括：

产品系列 核心组成及产品特点 典型应用场景

LABAS S 系列全自动生化

免疫流水线

结构紧凑、部署灵活，集成进出样模块（核心

功能：进出样、AI视觉识别、开盖）、模块化

连接多台 i 6000全自动化学发光免疫分析仪、C
1000/C 2000生化仪

满足生免联检需求，适合场地有限、样

本预处理简单的中小型医学实验室生免

板块。

LABAS MACHI 8000 全自动

生化免疫分析流水线

集成进出样模块，把迈克生物 i 6000全自动化

学发光免疫分析仪与日立 Labospect 008全自动

生化分析仪级联，便于用户统一管理样本

满足生免联检需求，适合场地有限、样

本预处理简单的中小型医学实验室生免

板块。

LABAS F 9000 X 全自动血

液分析流水线

模块化连接多台适用于 EDTA抗凝全血检测的

设备，例如：F系列血细胞分析仪、P 100特定

蛋白分析仪、G 01 糖化血红蛋白分析仪、AS
120推片染色仪、M 100阅片分析仪，可拓展连

接 LABAS MIX样本处理系统。

满足全血一管通分析场景，适合各种规

模实验室的血常规及其关联推片阅片、

特定蛋白及糖化血红蛋白分析大通量、

自动化检测。

LABAS H 9000 全自动凝血

分析流水线

模块化连接多台全自动凝血分析仪（双磁路磁

珠法+光学法），可拓展连接 LABAS MIX样本

处理系统。

可开展凝血四项、D-二聚体、FDP等基

础血栓与止血筛查项目，同时覆盖凝血

因子、抗凝蛋白 PC、PS、AT及抗 Xa等
特殊专项检测，全面满足临床出血、血

栓疾病筛查与精准诊断需求，适合各种

规模的医学实验室凝血平台大通量、全

自动化检测。

LLABAS MAX 全实验室智能

化流水线

功能完善、灵活拓展，集成从进样到存储全程

自动化的样本处理系统（核心功能：进出样、

离心、血清质量识别、开闭盖、存储），模块

化连接多台生化、免疫分析设备。

满足多项目、高通量、全流程自动化需

求，适合大型实验室（大型医院或三方

中心实验室）生免集中检测。

LABAS MIX 全实验室智能

化流水线

功能集成、进出一体化、综合能力突出，集成

从进样到存储全程自动化的样本处理系统（核

心功能：进出样、离心、血清质量识别、开闭

盖、存储），标配质控冷藏模块，支持无大型

冷藏存储模块下的自动质控等功能，可模块化

连接多台生免、血球、凝血等多平台检测设

备。

满足多类样本混合进样、全流程自动化

需求，适合中型实验室血球、凝血、糖

化等单一平台或多平台的自动化流水线

部署。

3、「智汇」实验室

在自动化流水线产品矩阵持续完善、临床场景应用深度拓展的基础上，公司进一步升级战略布局，推出迈克「智汇」

实验室整体解决方案。迈克「智汇」实验室作为公司差异化打造的特色智慧化实验室，是以患者为中心，基于自动化、

数智化技术的医学实验室系统解决方案，通过汇聚系统要素、汇集零散流程、汇合品质服务，构建“检验数据工厂+智能

决策中心”两大价值单元，实现成本可控、高效率、高质量的“智慧检验-智慧管理-智慧运营”完整闭环。
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核心单元 关键能力 主要构成与功能说明

检验数据工厂 全流程自动化运行

智能采血：自助报到、智能叫号、自动备管

院内传输：气动传输（单管即送即测）、机器人转运

前处理：样本分拣、开盖、质控识别、智能调度

自动质控：冷藏存储、定时复温复溶、自动检测与失控分析

在线检测：血球、生化、免疫、尿液、凝血等常规项目

线下辅助：机器人辅助特殊项目检测

样本归档：自动归档、复检调度、质控品管理

智能决策中心 数据驱动智能管控

数据底座：整合临床、设备、质量、运营多维数据

智能引擎：大模型+本地化专业小模型融合

系统集成：联动 LIS及智能化、质控、远程、科研管理模块

核心应用：报告智能审核解读、全要素智能管控

交互终端：可视化界面实时呈现运行状态

工程与服务 全周期系统交付

方案设计：实验室布局与工艺流程规划

施工交付：标准化施工与项目验收

运营管理：全流程运维支持与持续优化

视觉管理：品牌形象与实验室视觉体系构建

截至报告期末，针对不同规模实验室，迈克「智汇」实验室提供的差异化配置包括：大型实验室采用生免、临检、

急诊三大线体独立部署、专线流转；中小型实验室通过“集全”流水线整合生免与临检模块，统一调度、分级处理，兼

顾效率与便捷性。

（二）主要经营模式

报告期内，公司经营模式未发生重大变化，但在智慧化实验室解决方案的推动下，商业模式进一步丰富，市场竞争

力显著提升。具体情况如下：

1、盈利模式

公司主要从事体外诊断产品研发、生产、销售和服务，通过向医疗机构、第三方检测中心等终端用户提供产品及服

务实现收入。盈利来源主要为产品销售收入，包括仪器销售收入和试剂耗材销售收入，随着智慧化实验室解决方案的推

广，仪器销售收入及其他业务收入有所增加，但试剂销售仍是收入和利润的核心来源。

2、研发模式

公司采用以自主研发为核心、协同创新为补充的研发模式。在内部构建了完整的技术研究与产品开发架构，包含技

术研究、试剂研发、仪器研发三大板块，覆盖生化、免疫、血液、尿液、分子、病理、IVD原材料等主要产品领域。同

时与医疗机构、科研院所及行业伙伴建立合作关系，形成多层次创新网络。通过内部实验室与外部联合研究相结合的方

式，推动技术突破与产品转化，横向覆盖多种技术平台与应用场景，纵向构建了“技术研究-产品开发-临床应用”全流

程的技术转化机制。

（1）技术研究、应用与转化

在技术研究层面，公司聚焦体外诊断核心技术创新，推动新平台新方法的探索，例如在分子诊断领域布局数字 PCR

技术平台与多重核酸检测技术，推动临床传染病高精检测领域以及标志物多重检测领域的技术突破；同时公司也在传统

技术平台上推动新技术新工艺的研究，重点突破检测灵敏度提升、干扰物消除等关键技术瓶颈。在技术应用层面，通过

模块化技术组件库建设，实现技术成果跨平台复用。在技术转化层面，建立了从临床需求到新标志物、新技术方法的转

化路径。

（2）IPD模式的产品实现过程

公司采用以市场导向为核心的集成产品开发（IPD）体系，形成“以需求为方向，以技术为动力”的产品研发模式。

通过临床场景深度洞察与动态需求管理，公司将客户反馈持续转化为产品系列化布局与自动化、智慧化功能的迭代升级，

实现需求反哺开发的正向闭环。在产品实现层面，公司严格遵循 IPD流程框架，构建从产品战略设计、需求管理到开发

验证与生命周期管理的全链条管控，确保研发资源高效配置，产品方向与市场临床需求精准对接。

（3）临床合作与应用

产学研合作是公司技术创新的重要组织方式。公司建立了“国家级项目牵引+多中心临床验证+创新指标转化+学术

生态共建”的四层协同模式，确保研发方向始终与临床需求同频共振。
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国家级项目牵引：2025年，公司参与承担国家科技重大专项“重大慢病精准诊疗的液质联用技术标准化体系建设及

应用研究”与“重大慢病诊疗关键检验项目医学决定水平的建立与应用研究”，旨在构建心血管和代谢性疾病诊疗项目

的液质联用检测参考方法，解决临床检验结果缺乏溯源性与一致性的问题；同时牵头申报的“神经退行性疾病多模态分

级预测模型研究”入选四川省重点研发计划，希望通过血液检测实现疾病的早期风险预警，形成国产化早筛解决方案。

多中心临床验证：公司与西安交通大学第一附属医院等七家医院合作开展“血液生物标志物在缺血性脑卒中患者预

后评估中的价值”多中心研究，为精准预后评估提供科学依据；依托 GDF-15、GFAP、NfL等创新指标，与安贞医院、

湘雅医院等合作发表多篇临床研究论文，持续积累循证医学证据。

创新指标转化：公司与复旦大学附属华山医院、广州医科大学附属第一医院、中国医学科学院血液病医院等顶级医

疗机构合作研发创新检测产品及技术，推动临床创新成果的高效转化；同时参与肿瘤标志物相关专家共识的制定，规范

临床应用。

学术生态共建：通过与吴阶平医学基金会合作发起“医学检验专项研究”、与江苏省免疫学会共同创立“科研专项”

等举措，支持青年工作者开展科学研究，推动检验领域科研创新能力提升。

同时，公司积极参与“四川省创新医疗器械融合应用试点”项目，拓展创新医疗器械应用场景，深化医工交叉融合，

加速突破核心技术壁垒。

3、采购模式

原材料及生产设备：公司采购中心统一负责自主产品原辅料、包装材料和生产设备的采购供应。原材料采购主要包

括供应商的选择和评价、采购过程控制等。为保证产品质量，减少产品批间差，试剂类原辅料一般一次采购六个月到一

年的用量，仪器类原辅料和包装材料，按照生产订单需求量进行采购。报告期内，为应对供应链不确定性，公司对核心

原材料进行了适度战略储备。同时持续推进核心原料自产率提升，保障供应链安全与成本可控。

代理产品：公司在不同发展阶段会选择与自身战略相匹配的其他品牌产品进行业务合作，主要通过签订代理或授权

合作协议，确定公司代理合作方式或授权区域、代理或授权品种、数量、价格等内容。代理或授权合作协议通常一年一

签，双方根据对未来市场的发展和上一年的合作情况协商确定是否继续签订代理合作协议以及协议内容。近几年，随着

公司产品战略的推进，公司代理产品采购逐年减少。

4、生产模式

公司实行以销定产的生产模式。销售管理部制定销售计划，其主要依据各个区域客户或经销商当月的订货量和未来

3个月需求预测量来确定；计划部接收到销售计划后，综合往月的销售记录、库存、生产能力、本期生产进度五方面数

据制定月度生产订单；生产管理部接收到生产订单，结合各车间资源和产能情况，制定排产计划，经审批后分发给各职

能部门执行，各车间根据排产计划制定周、日生产和检验计划。生产系统执行 ISO管理系统，按照标准操作规程、质量

标准进行生产活动。生产管理部每月对各项生产活动按照 ISO要求填写记录，月底将记录汇总成各类报表，用于技术统

计和财务统计。

5、销售模式

公司销售产品和提供技术服务的终端用户主要为医疗机构、第三方检测中心，其中医疗机构包括各类医院、社区医

疗服务中心、乡镇卫生院、体检中心等，公司针对终端用户的主要销售模式将从经销和直销并行逐步转向经销为主。对

于国内市场，公司一方面对三级及部分二甲医院等主要客户采取直销模式，另一方面为顺应国家医改、分级诊疗等政策，

公司大力发展专注于体外诊断行业的经销商，构建平行经销、专业经销、核心经销的渠道体系，积极开拓各级医疗市场，

并协助经销商为终端客户提供专业的产品与服务；对于海外市场，公司目前主要授权当地经销商进行产品注册和区域销

售及服务。

6、商业模式

“设备+试剂耗材”持续销售模式是公司当前最核心的盈利方式，也是 IVD行业的主流商业模式。公司重点推出的

智慧化实验室整体解决方案模式系针对不同规模或全场景应用下的医学实验室提供“方案设计+硬件集成+软件部署+实

施服务”的一站式整体解决方案。智慧化实验室解决方案是基于市场竞争和产品力提升下的商业模式调整，目前，其本

质仍以产品销售收入为核心目标，通过提供更高附加值的产品和服务，带动仪器及试剂的销售，实现公司整体收入的增

长。

（三）主要经营策略与业绩驱动
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近年来，体外诊断行业政策密集出台，集采降价、套餐解绑、DRG/DIP支付改革等多重因素叠加，加速了行业竞争

方式的根本性转变。面对这一变局，公司始终坚持长期战略定力，围绕产品结构、智慧化方案、供应链、经销模式及海

外市场持续布局，同时积极拥抱人工智能技术，初步构建覆盖经营分析、研发提速、生产控制及智慧诊断的 AI能力体系，

以数字化驱动运营效率与产品创新双提升。报告期内，受行业整体调整影响，公司营业收入有所下降，利润出现小幅亏

损，但核心经营指标呈现结构性优化。以下经营举措均着眼于公司长期可持续发展，具体成效如下：

1、产品结构调整

公司持续加大研发投入，加快产品注册与迭代，推动自主产品从技术储备走向规模化应用。报告期内，代理产品销

售收入 4.06亿元，同比下降 33.66%；自主产品销售收入 17.45亿元，同比下降 8.79%，自主产品营收占比提升至 80.41%，

较上年增长 5.34个百分点，去代理化转型成效显著，公司整体盈利能力结构得到优化，综合毛利率较上年提升了 3.86个

百分点。

报告期内，公司免疫、生化、临检三大板块试剂销售收入同比变动分别为-13.17%、-25.87%、9.48%，测试量同比变

动分别为 6.85%、-6.16%、32.24%，尽管销量实现整体提升，但国内集采降价与套餐解绑等政策背景下，当期自主产品

仍面临量价的双重压力。

2、经销模式转换

公司作为生产厂商，持续推进直销向分销的销售模式转换，着力构建良好的产业链生态。公司构建了平行经销、专

业经销、核心经销的全新渠道管理体系，通过分级赋能与利益共享，强化与经销商的多元合作，提升产业链协同效率。

公司作为生产厂商的定位更加清晰，内部资源进一步聚焦于产品研发与精益制造。相较于直销模式，分销模式有效降低

了公司在销售回款、服务团队扩张等方面的资源占用，提升了资金周转效率与市场覆盖半径。报告期内，经销收入占比

进一步提升，较上年增长 8.72个百分点；最近五年，公司经销收入占比从 50%提升至 76.1%，分销主导的渠道格局基本

形成，为后续市场拓展与生态共赢奠定了坚实基础。

3、海外业务提速

海外市场是公司中长期发展的重要战略支点。报告期内，海外销售收入 2.23亿元，同比增长 37.69%，尽管增速亮眼，

但受海外业务基数及国内市场调整幅度影响，尚不足以完全对冲国内市场的阶段性下行压力。然而从长期视角审视，海

外市场的系统性布局正加速推进，公司将海外市场由“16+1”进一步聚焦为“12+1”重点国家和地区。在产品准入方面，

公司持续加大海外注册投入，根据不同国家和地区的临床需求与准入标准，将成熟的产品系列及自动化、智慧化实验室

方案进行针对性复制或定制推广。截至报告期末，公司已与 370余家海外经销商建立密切合作，产品涉足近 100个国家

和地区，CE注册证有效件 561个、海外国家注册证有效件 1,810个；报告期内，海外新增各类注册证 106个，其中，通

过巴西 BGMP体系考核，首次取得 III类、IV类产品证书，CE IVDR产品注册加快推进中。

4、「智汇」实验室落地

在国内体外诊断存量竞争加剧、单纯流水线产品已难以形成差异化优势的背景下，公司率先推出智慧化实验室解决

方案，将其作为核心转型抓手。同时，DRG/DIP支付改革等政策将检验科从传统的“利润中心”转变为“成本中心”，

各级医疗机构普遍面临降本增效的迫切诉求，建设现代化医院成为必然趋势，智慧化实验室解决方案，正是回应这一价

值需求。对厂家而言，智慧化实验室通过系统化能力深度锁定客户的核心检测通量。从业绩驱动角度看，该业务模式前

期需投入设备、实验室规划建设及服务团队等资源，短期对利润形成一定摊销压力；但长期将带来稳定的试剂销售回报。

报告期内，迈克「智汇」实验室规模化落地，累计签单 56家、交付运营 31家，其中三级医院占比 39%，尽管早期财务

贡献有限，但该重要战略布局所构建的客户粘性与竞争壁垒，是公司实现长期可持续增长的核心驱动要素。

5、成本优先

市场竞争最终是成本的竞争，公司将成本优先确立为长期经营方针。公司产品管线覆盖广、品类多，从原料采购到

生产交付任一环节的波动都可能转化为成本损耗。为此，公司建立覆盖研发、采购、生产、计划全链条的成本管控体系：

研发端以核心原料自产为目标，从源头掌控成本与供应稳定性，近五年核心原料自产率累计提升至 60%；采购端聚焦供

应商分级管理与战略储备，从商务端降低采购成本与控制供应风险；生产端推进精益制造与自动化升级，提高直通率和

生产效率；计划端以销定产，强化销售预测、生产排程与库存联动，保障供应交付、减少积压与效期损失。报告期内，

自主试剂与自主仪器单位成本均有所降低，为抵御价格冲击、保持合理盈利空间提供了坚实保障。

6、提质增效
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公司将提质增效作为应对行业竞争、提升内在价值的关键举措。通过数字化与智能化手段，系统提升研发、生产、

管理各环节的效率与质量。研发端引入 AI辅助分析与集成产品开发（IPD）流程，缩短产品开发周期；制造端推进智能

工厂建设，实现生产过程可视化与质量在线控制；管理端深化 SAP-ERP、BI等系统应用，提升经营决策效率与资源调配

精准度；服务端通过远程智能监控与 AI辅助决策，提高客户响应速度与服务能力。提质增效不仅降低了内部运营损耗，

更增强了公司对市场变化的适应能力，为长期可持续发展注入内生动力。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 否

元

2025年末 2024年末 本年末比上年末增减 2023年末

总资产 7,994,575,533.08 7,976,306,737.10 0.23% 8,119,249,307.93

归属于上市公司股东

的净资产
6,275,633,895.19 6,369,056,728.78 -1.47% 6,384,825,270.34

2025年 2024年 本年比上年增减 2023年

营业收入 2,170,468,429.26 2,548,756,678.60 -14.84% 2,895,769,512.02

归属于上市公司股东

的净利润
-35,826,985.88 126,805,274.84 -128.25% 312,618,556.85

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

17,343,973.00 138,264,333.61 -87.46% 315,657,992.94

经营活动产生的现金

流量净额
602,332,501.19 633,798,557.62 -4.96% 901,510,121.99

基本每股收益（元/
股）

-0.0593 0.2091 -128.36% 0.5136

稀释每股收益（元/
股）

-0.0593 0.2070 -128.65% 0.5104

加权平均净资产收益

率
-0.57% 1.98% -2.55% 4.94%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 510,257,588.90 564,776,507.49 532,849,978.83 562,584,354.04

归属于上市公司股东

的净利润
23,979,615.55 10,062,873.28 3,060,863.16 -72,930,337.87

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

39,825,355.49 23,230,842.92 1,250,879.71 -46,963,105.12

经营活动产生的现金

流量净额
55,566,947.10 106,222,685.92 148,589,018.86 291,953,849.31
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上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表

单位：股

报告期

末普通

股股东

总数

32,151

年度报

告披露

日前一

个月末

普通股

股东总

数

0

报告期

末表决

权恢复

的优先

股股东

总数

0

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数

0

持有特

别表决

权股份

的股东

总数

（如

有）

0

前 10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名

称

股东性

质

持股比

例
持股数量

持有有限售条件的

股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

唐勇
境内自

然人
11.26% 68,062,301.00 51,046,726.00 质押 17,700,000.00

王登明
境内自

然人
7.53% 45,534,495.00 34,150,871.00 不适用 0.00

刘启林
境内自

然人
5.48% 33,127,360.00 24,845,520.00 不适用 0.00

郭雷
境外自

然人
4.93% 29,824,931.00 0.00 质押 1,834,000.00

陈梅
境内自

然人
4.28% 25,896,000.00 0.00 质押 1,472,000.00

王传英
境内自

然人
3.73% 22,558,462.00 0.00 不适用 0.00

招商证

券资管

－孙利

－招商

资管臻

享价值

2025001
号单一

资产管

理计划

其他 1.66% 10,054,600.00 0.00 不适用 0.00

中信证

券资产

管理

（香

港）有

限公司

－客户

资金

境外法

人
0.82% 4,941,941.00 0.00 不适用 0.00

香港中

央结算

有限公

司

境外法

人
0.79% 4,749,847.00 0.00 不适用 0.00

招商银

行股份
其他 0.73% 4,423,800.00 0.00 不适用 0.00
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有限公

司－南

方中证

1000交
易型开

放式指

数证券

投资基

金

上述股东关联关系

或一致行动的说明

唐勇、王登明、刘启林为公司一致行动人；肖俐、唐彬、赵雨航系唐勇的亲属且持有公司股票，

岳瑛、冯琼系王登明的亲属且持有公司股票，根据《上市公司收购管理办法》的规定，上述人员

形成的一致行动关系。

持股 5%以上股东、前 10名股东及前 10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 不适用

前 10名股东及前 10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 不适用

（2） 公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 不适用

三、重要事项

报告期内，公司实现营业收入 21.70亿元，同比下降 14.84%；归母净利润-0.36亿元，首次出现年度亏损，扣非后归

母净利润 0.17亿元，处于盈亏平衡。公司核心业务达成情况：

（1）自主产品销售收入 17.45亿元，同比下降 8.79% ，其中试剂销售收入 15.05亿元、仪器销售收入 2.40亿元，同

比变动分别为-14.24%、51.72%；

（2）免疫、生化、临检试剂平台实现销售收入 8.94亿、3.70亿、2.35亿，分别较上年同期变动 -13.17%、-25.87%、

9.48%；

（3）截至报告期末，公司智慧化实验室累计签单 56家，交付 31家；报告期内流水线安装 379条，累计安装 1,270

条；
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（4）报告期内国内市场主要仪器平台累计出库 2,446台，其中，免疫平台 737台、临检平台 1,322台、生化平台

373台；

报告期内海外市场主要仪器平台累计出库 1,806台，其中，免疫平台 799台；临检平台 1,007台。

业绩变动主要原因可归纳为以下四个层面：

（1）政策冲击直接拖累核心业务收入和利润：报告期内，尽管公司部分核心试剂销量实现增长，但在集采全面落地

执行、检验套餐解绑、DRG/DIP支付改革持续推进的深度影响下，除临检试剂销售仍保持增长外，免疫和生化试剂销售

收入均同比下降。其中生化试剂整体量价齐跌，免疫试剂虽整体销量增长，但细分项目如传染病类量价承压较为突出。

上述因素叠加使得国内市场自主产品收入同比下滑，毛利空间收窄。

（2）战略聚焦下的持续投入短期拖累利润：报告期内，公司围绕智慧化实验室解决方案这一核心战略，持续加大研

发投入与市场推广，研发投入 3.98亿，占自主产品收入 22.79%，依然保持较高强度；智慧化实验室解决方案在前期方案

设计、项目实施、设备部署等存在一定时间周期阶段，试剂产出相对延后，短期对利润形成一定摊销压力。

（3）剥离非核心资产及资产结构调整下的负向影响：公司持续推进战略聚焦，主动剥离代理业务及贸易类子公司等

非核心资产，代理产品收入下降 33.66%，利润影响较小；同时各项调整带来资产结构发生变化，其中直分销渠道转化遗

留的终端医院账期拉长，由此影响信用减值计提增加；产品线动态调整与优化退出，对应带来资产减值计提增加，相应

减值准备计提对当期利润形成一定影响。

（4）一次性因素叠加放大亏损：报告期内公司税务检查补缴税款及滞纳金计入当期损益，同时，股权激励加速行权

对当期利润产生一次性影响。

尽管当期亏损，公司核心经营指标持续向好：自主试剂平均毛利率达 82%，自主产品收入占比稳步提升，综合毛利

率同比提高 3.86个百分点，盈利能力彰显强劲韧性；海外市场销售收入同比增长 37.69%，国际化进程加速推进；迈克

「智汇」实验室实现规模化落地，累计签单 56家，流水线装机量稳步增长，标杆示范效应持续扩大。公司将继续坚持战

略聚焦，全面深化提质增效，为行业企稳后的复苏积蓄内生动力。
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