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第一节 重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投

资者应当到北京证券交易所网站仔细阅读年度报告全文。 

 

1.2 公司董事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任 

公司负责人陈跃忠、主管会计工作负责人徐冰清及会计机构负责人徐冰清保证年度报告中财务报告

的真实、准确、完整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）对公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

1.5 权益分派预案 

□适用 √不适用  

 

1.6 公司联系方式 

董事会秘书姓名 朱晓琴 

联系地址 浙江省嘉兴市海盐县望海街道秀才路 7号 

电话 0573-86851028 

传真 0573-86851478 

董秘邮箱 sales@qfwj.com 

公司网址 http://www.qfwj.com 

办公地址 浙江省嘉兴市海盐县望海街道秀才路 7号 

邮政编码 314300 

公司邮箱 sales@qfwj.com 

公司披露年度报告的证券交易所网站 www.bse.cn 

 

第二节 公司基本情况 

2.1 报告期公司主要业务简介 

1、采购模式 

公司产品生产所需的原材料主要为钢材及包装材料，公司采购供应部负责对采购过程的控制与管

理以及对供应商的选择、控制和评价工作。 



（1）采购计划的制订与实施 

公司主要采用“以产定购”的采购模式。公司销售接到订单后，将订单信息汇总至生产部，生产

部排定生产计划，采购部根据生产计划结合公司现有库存，向合格供应商进行询价、比价、议价后择

优选择最终供货方报审批。 

在具体采购执行过程中，公司与供应商就主要条款协商一致后签订合同，明确双方权利和义务。

采购供应部每次采购时向供应商下达采购通知单。供应商将原材料运送至公司，由公司质量管理部负

责对入厂物资组织验收，经检验合格后方可办理入库。 

（2）供应商的选择与管理 

公司建立了完善的供应商准入及评价体系，通过制订《供方管理制度》、《外包过程控制制度》等

内部控制制度，对各部门职责、供应商选择评价、物资采购流程的相关控制作出了规定。 

在供应商准入方面，公司设立合格供方名录，生产部、技术部和质量管理部共同参与对供应商的

评审。评审主要包括生产能力、工艺水平、资源配置情况、质量保证能力、服务等，只有通过生产部、

技术部和质量管理部三部门评审合格后方可进入公司合格供方名录。 

在供应商评鉴方面，质量管理部对各供应商提供产品的质量状况进行统计，并将统计结果报采购

供应部。采购供应部每年对合格供应商的业绩进行综合考核，考核项目为实物质量、交付情况及服务，

并填写《供方年度业绩评定表》。必要时，公司委托第三方对供应商产品进行验证，试验合格的方可纳

入合格供方名录。 

2、生产模式 

公司采用“以销定产”的生产模式，公司生产部全面负责公司生产运行管理工作，质量管理部负

责对产品质量进行监督、检查和管理。为提高生产效率及出于环保考虑，公司将表面处理工序委托外

部厂商协助生产。 

（1）生产计划的制订与实施 

公司销售部接到订单后，将订单需求传递到生产部，生产部将订单信息进行分类，排定生产计划，

并下发至生产车间和仓库。仓库接到生产计划后按产品型号发料至生产车间，各生产车间进行成型、

切边、削磨、搓丝、滚丝、磁力探伤等生产流程。全部工序完成后，产品经质量管理部验收合格后入

库。 



（2）生产过程和质量控制 

质量管理部对制造过程中的产品质量进行全流程监测。公司制订了《质量目标管理制度》、《记录

管理制度》等文件对各部门职责、生产程序以及相应文件和记录进行严格规范。 

生产过程中，操作人员需严格按照技术部制订的工艺技术文件规定的操作规范和工艺参数进行生

产操控，未经车间工艺员同意不得随意更改控制参数。每个车间配备专职质检人员，生产过程中实行

“三检”制度，即“首检——巡检——成品检”：首检为对开工生产的第一批产品进行检验；巡检为每

天不定时对生产过程中的产品进行抽检；成品检为产品完工后对产品性能的最终检验。 

生产完成后，公司质量管理部根据公司质量标准对产品按批次逐批检验，经检验合格的器材、零

组件、产品，涉及入库的由质量管理部检验工开具合格证，并与交检器材、零组件一起交给交检人员，

由交检人员办理相应的入库手续。如出现不合格品，则按照《不合格品控制程序》进行标识、隔离、

处置。 

3、销售模式 

公司销售部负责市场开拓、产品销售及客户维护工作，依据客户来源分为国际与国内两大业务部。 

（1）市场拓展方式 

公司分别在国际市场和国内市场从事经营业务。公司产品在国际市场的销售主要通过展会、电商

平台等形式进行推广，接受客户询价获取订单；国内市场销售主要通过招投标、实地拜访、客户转介

绍等方式进行。为开拓市场、稳定销售并分散风险，公司采取了大客户和中小客户相结合的客户开拓

策略。公司在客户维护过程中高度重视客户服务，公司销售部通过多种方式和渠道收集行业和市场信

息，紧密跟踪技术和市场发展趋势，及时了解客户新动向和新需求，为客户提供优质的服务，赢得客

户的信赖。 

（2）销售业务流程 

公司采取成本加成定价确定销售价格，即采用成本加上一定利润的定价方式，加成比例综合考虑

产品工艺复杂程度、应用领域、同类产品市场价格等各类因素。 

公司接到客户询价后，发送报价单。在客户对产品规格及价格无异议的前提下，双方签订合同，

再由销售部向生产部提交订单，而后由生产部安排生产，产品质检合格后从仓库发货。 



4、研发模式 

公司设置独立的研发部门，工程技术部为公司研发部门，工程技术部负责公司的产品开发，主要

职责包括新产品开发、产品优化、工艺改进、技术标准制订、工艺文件制订、技改项目管理六大板块。 

公司研发分为前期、中期和后期三部分。前期主要包括市场调研、立项审批等；中期主要包括确

定方案、研发评审、样品试制、质检等；后期主要为试制总结。 

市场调研由销售部收集客户需求，联合工程技术部、质量管理部对项目可行性进行初步分析；立

项审批由工程技术部联合销售部等部门根据产品指标要求撰写《项目立项书》，总经理对立项书进行审

批；图纸设计由工程技术部相关项目负责人对客户要求进行识别评审，成立项目组进行设计策划；研

发评审由项目组对设计过程进行阶段性总结，项目负责人对产品设计进行评审；样品试制由生产部依

据设计方案生产样件；质检由质量管理部或外部检测机构对产出样品进行检测、试验、评审。 

公司研发部门分为三大组织架构，具体职责分工如下： 

序号 组织架构 职能说明 

1 研发管理 

①收集客户需求、行业标准及发展趋势； 

②制订年度研发任务，负责实施具体研发任务； 

③知识产权的申报及维护； 

④制订和维护公司内部设计规范、工艺标准； 

⑤负责航空航天、轨道交通等精密紧固件的研发工作。 

2 技术管理 

①编制生产工艺和相关作业指导文件，管理公司工艺、图纸等技术资料； 

②负责新设备采购相关技术沟通对接及技术协议签订； 

③协助生产车间解决现场技术问题； 

④为客户提供技术咨询，组织同行业技术交流。 

3 技改管理 

①组织技术改造可行性会议分析，对技改项目充分调研论证并给出改造

意见； 

②负责监督整个技改实施过程，对技改工程质量、工艺流程严格把关，

协调处理技改过程中出现的问题； 

③负责技改完成后的培训工作，配合技改验收。 

公司按照《企业内部控制基本规范》、《企业内部控制应用指引第 10号-研究与开发》等文件的规

定，结合自身经营特点，制定了《科研项目管理制度》、《科研计划管理制度》、《关键过程控制制度》



等对研发项目策划管理、项目费用管理、项目设计及试制管理、项目试验及测试管理和项目档案管理

等方面进行了明确，能够有效管理和记录项目进展情况。 

在研发立项时，研发项目负责人结合研发预算、研发任务、研发计划、技术难点等，初步安排研

发项目人员编制，以及研发项目预期周期。在研发项目执行过程中，项目负责人对研发进度、研发效

率、研发投入进行监督、汇报。 

5、盈利模式 

公司专注于紧固件产品的研发、生产和销售，通过不断的技术研发和产品升级，为下游客户提供

高性能紧固件产品。公司产品以外销、非标准化定制件为主，通过不断优化产品质量、性能和服务满

足客户差异化需求获得持续盈利，保持竞争优势。 

公司按照“以销定产”的方式组织生产，按照“以产订购”的方式进行原材料采购，采购严格按

照销售合同的要求确定。 

公司根据实时原材料采购成本，综合考虑其市场价格变动趋势测算产品生产成本，再加上一定的

利润率确定产品价格。公司采用精细化管理来降本增效，以科学合理的制造体系来组织生产活动，保

障产品质量的同时提升成本控制能力，增强整体盈利和抗市场风险能力。 

报告期内，公司商业模式未发生变化。 

 

2.2 公司主要财务数据 

单位：元 

  2025年末 2024年末 增减比例% 2023年末 

资产总计 413,148,808.00 376,936,844.92 9.61% 362,215,555.63 

归属于上市公司股东

的净资产 

335,678,139.24 314,735,651.48 6.65% 310,227,169.81 

归属于上市公司股东

的每股净资产 

4.15 3.85 7.79% 3.75 

资产负债率%（母公

司） 

18.05% 14.90% - 12.62% 

资产负债率%（合并） 19.06% 16.54% - 14.39% 

  2025年 2024年 增减比例% 2023年 

营业收入 208,403,524.79 183,228,496.86 13.74% 166,535,483.44 

归属于上市公司股东

的净利润 
28,866,030.96 13,939,481.92 107.08% 19,635,717.27 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

后的净利润 

8,261,257.64 12,133,317.22 -31.91% 17,451,621.63 



经营活动产生的现金

流量净额 

6,594,237.14 17,581,481.27 -62.49% 32,671,349.51 

加权平均净资产收益

率%（依据归属于上

市公司股东的净利润

计算） 

8.88% 4.45% 

- 

6.44% 

加权平均净资产收益

率%（依据归属于上市

公司股东的扣除非经

常性损益后的净利润

计算） 

2.54% 3.87% 

- 

5.72% 

基本每股收益（元/

股） 
0.36 0.17 111.76% 0.24 

 

2.3 普通股股本结构 

单位：股 

股份性质 
期初 本期 

变动 

期末 

数量 比例% 数量 比例% 

无限

售条

件股

份 

无限售股份总数 50,836,740 62.19% -33,537 50,803,203 62.88% 

其中：控股股东、实际控制人 
9,852,750 12.05% 

-

1,592,431 
8,260,319 10.22% 

      董事、高管 135,000 0.17% -73,023 61,977 0.08% 

      核心员工 607,300 0.74% -601,260 6,040 0.01% 

有限

售条

件股

份 

有限售股份总数 30,908,650 37.81% -911,763 29,996,887 37.12% 

其中：控股股东、实际控制人 29,753,250 36.40% -195,000 29,558,250 36.58% 

      董事、高管 549,100 0.67% -338,250 210,850 0.26% 

      核心员工 606,300 0.74% -577,510 28,790 0.04% 

     总股本 81,745,390 - -945,300 80,800,090 - 

     普通股股东人数 8,582 

 

2.4 持股5%以上的股东或前十名股东情况 

单位：股 

序

号 

股东 

名称 

股东 

性质 

期初持股

数 

持股 

变动 

期末持股

数 

期末持

股比例% 

期末持有

限售股份

数量 

期末持有

无限售股

份数量 

1 陈 跃

忠 

境内自

然人 

34,202,000 -

1,525,897 

32,676,103 40.4407% 25,539,000 7,137,103 

2 海 盐

七 丰

投 资

咨 询

有 限

境内非

国有法

人 

10,980,000 0 10,980,000 13.5891% 0 10,980,000 



公司 

3 蔡 学

群 

境内自

然人 

5,404,000 -261,534 5,142,466 6.3644% 4,019,250 1,123,216 

4 广 发

证 券

股 份

有 限

公 司

客 户

信 用

交 易

担 保

证 券

账户 

境内非

国有法

人 

400 430,378 430,778 0.5331% 0 430,778 

5 申 万

宏 源

证 券

有 限

公 司

客 户

信 用

交 易

担 保

证 券

账户 

境内非

国有法

人 

68,132 273,216 341,348 0.4225% 0 341,348 

6 蒋 金

宝 

境内自

然人 

0 303,640 303,640 0.3758% 0 303,640 

7 海 南

雷 球

私 募

基 金

管 理

合 伙

企 业

（ 有

限 合

伙）-

雷 球

卓 远

证 券

投 资

私 募

基金 

其他 0 257,339 257,339 0.3185% 0 257,339 

8 何敏 境内自 0 252,064 252,064 0.3120% 0 252,064 



然人 

9 平 安

证 券

股 份

有 限

公 司

客 户

信 用

交 易

担 保

证 券

账户 

境内非

国有法

人 

244,762 -47,908 196,854 0.2436% 0 196,854 

10 国 泰

海 通

证 券

股 份

有 限

公 司

客 户

信 用

交 易

担 保

证 券

账户 

境内非

国有法

人 

57,675 123,059 180,734 0.2237% 0 180,734 

合计 - 50,956,969 -195,643 50,761,326 62.8234% 29,558,250 21,203,076 

持股 5%以上的股东或前十名股东间相互关系说明： 

陈跃忠、蔡学群系配偶关系，分别持有海盐七丰投资咨询有限公司 28.19%、9.11%股份；除

此外，公司现有股东之间不存在其他关联关系。 

 

持股 5%以上的股东或前十名股东是否存在质押、司法冻结股份 

□适用 √不适用  

 

单位：股 

前十名无限售条件股东情况 

序号 股东名称 期末持有无限售条件股份数量 

1 海盐七丰投资咨询有限公司 10,980,000 

2 陈跃忠 7,137,103 

3 蔡学群 1,123,216 

4 广发证券股份有限公司客户信用交易担保证券

账户 

430,778 

5 申万宏源证券有限公司客户信用交易担保证券

账户 

341,348 



6 蒋金宝 303,640 

7 海南雷球私募基金管理合伙企业（有限合伙）

-雷球卓远证券投资私募基金 

257,339 

8 何敏 252,064 

9 平安证券股份有限公司客户信用交易担保证券

账户 

196,854 

10 国泰海通证券股份有限公司客户信用交易担保

证券账户 

180,734 

股东间相互关系说明： 

陈跃忠、蔡学群系配偶关系，分别持有海盐七丰投资咨询有限公司 28.19%、9.11%股份；除

此外，公司现有股东之间不存在其他关联关系。 

 

2.5 特别表决权股份 

□适用 √不适用  

 

2.6 控股股东、实际控制人情况 

公司共同实际控制人为陈跃忠及其配偶蔡学群，二人通过签署《一致行动协议》对共同控制关系

进行了确认。陈跃忠和蔡学群分别直接持有七丰精工40.4407%和6.3644%的股份，两人通过七丰投资间

接持有七丰精工5.0681%的股份。二人在股东会层面实际支配公司的经营决策，陈跃忠和蔡学群均担任

股份公司董事，其中陈跃忠担任董事长，能够在董事会层面对公司的日常经营决策产生重大影响。 

 

 

2.7 存续至本期的优先股股票相关情况 

□适用 √不适用  

2.8 存续至年度报告批准报出日的债券融资情况 

□适用 √不适用  

2.9 存续至本期的可转换债券情况 

□适用 √不适用  

 



第三节 重要事项 

 

3.1 报告期内核心竞争力变化情况： 

□适用 √不适用  

 

3.2 其他事项 

事项 是或否 

是否存在股东及其关联方占用或转移公司资金、资产及其他资源的情况 □是 √否  

是否存在资产被查封、扣押、冻结或者被抵押、质押的情况 √是 □否  

是否存在年度报告披露后面临退市情况 □是 √否  

 

3.2.1. 被查封、扣押、冻结或者被抵押、质押的资产情况 

单位：元 

资产名称 资产类别 
权利受限

类型 
账面价值 

占总资产的比

例% 
发生原因 

货币资金 流动资金 保证金 1,129,000.01 0.27% 银行承兑汇票保证

金 

房产 固定资产 抵押 20,754,280.81 5.03% 中国建设银行股份

有限公司海盐支行

借款额度抵押 

土地使用权 无形资产 抵押 3,178,637.14 0.77% 中国建设银行股份

有限公司海盐支行

借款额度抵押 

总计 - - 25,061,917.96 6.07% - 

 

资产权利受限事项对公司的影响： 

上述资产权利受限事项主要为保证金及公司向金融机构申请授信融资，对公司不存在重大不利影

响。 

 


