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第一节 重要提示

1、 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。

2、 本公司董事会及董事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、完整性，不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。

3、 公司全体董事出席董事会会议。

4、 政旦志远（深圳）会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计

报告。

5、 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

经政旦志远（深圳）会计师事务所（特殊普通合伙）审计，截至2025年12月31日，公司2025年

度合并报表实现归属于上市股东的净利润为-28,737.39万元。经董事会决议，公司2025年度拟不进

行利润分配，也不进行公积金转增股本和其他方式的分配。

截至报告期末，母公司存在未弥补亏损的相关情况及其对公司分红等事项的影响

□适用 √不适用

第二节 公司基本情况

1、 公司简介

公司股票简况

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称

A股 上海证券交易所 ST葫芦娃 605199 葫芦娃

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 王清涛 王海燕

联系地址
海南省海口市秀英区安读一路30号 海南省海口市秀英区安读一路

30号
电话 0898-68634767 0898-68634767
传真 0898-68631245 0898-68631245
电子信箱 huluwa@huluwayaoye.com huluwa@huluwayaoye.com
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2、 报告期公司主要业务简介

根据国家统计局发布的《国民经济行业分类》（GB/T4754-2017），公司属于“C27 医药制造业”；

根据中国证监会发布的《上市公司行业统计分类与代码》（JR/T 0020—2024），公司属于“C27 医

药制造业”。

一、报告期内公司所处行业的情况

（一）行业发展现状

1、医药行业整体运行情况

2025 年，医药行业正处于政策调控与市场需求双重作用下推动行业的深刻变革，同时叠加“十

五五”科技创新政策规划谋篇布局的关键节点，行业整体发展呈现长期向好与短期结构性分化调

整并存的态势。目前，行业正处于产业转型的关键过程中，阶段性增长压力较为明显。根据国家

统计局发布的数据显示，2025 年医药制造业规模以上工业企业实现营业收入 24,870.0 亿元，同

比下降 1.2%；行业正加速从规模扩张向质量效益提升、从仿制药依赖向创新驱动转型。

医药制造业作为我国国民经济的重要组成部分、关系国计民生的战略性新兴产业，药品需求

具有刚性特点，行业整体不存在明显的周期性波动，但阶段性波动主要受产业政策调整、研发周

期迭代、市场竞争格局重塑等多重因素综合影响。随着居民健康意识不断提升、基层医疗需求持

续释放，行业长期增长的动能充足；同时，党中央高度重视中医药的发展，近年来多项政策持续

落地，进一步推动中医药产业转型升级，为整个医药行业发展注入新活力。

（1）行业政策环境

创新驱动成为行业发展核心导向，“十五五”规划《纲要（草案）》明确提出着力打造生物医

药等新兴支柱产业，强化企业科技创新主体地位，鼓励企业牵头组建创新联合体、承担国家科技

攻关任务，为医药产业高质量发展指明方向。2025 年 7 月国家药监局发布的《关于进一步促进药

品创新发展的指导意见》，与“十五五”科技创新政策形成呼应，明确鼓励企业加大原始创新与关

键技术突破投入，推动行业转型升级。

2025 年 8 月，国家医保局印发《医疗保障按病种付费管理暂行办法》，全面规范按病种付费

管理，明确按病种付费包括按病组（DRG）付费和按病种分值（DIP）付费两种形式，适用于医保

部门以按病种付费方式与医疗机构结算住院医疗费用的管理；同时允许省级可结合实际制定本地

DRG 细分组和 DIP 病种库，建立常态化意见收集机制，推动临床用药向兼具成本效益与临床价值

的产品倾斜，医保目录内疗效确切的药品，更易被医疗机构优先选用。
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医保控费与药品集采的常态化推进持续重塑行业格局。2025 年，国家医保局进一步扩大集采

覆盖范围，将更多常用药纳入集采，部分产品价格承压，对行业的营收及盈利水平带来阶段性影

响，促使企业在保障质量的前提下通过优化生产流程降低成本。同时，国家医保局通过《2025 年

国家医保及商保创新药目录调整工作方案》优化基本医保目录、制定商业健康保险创新药品目录，

新增 114 种药品，进一步扩大用药范围，强化医保资金精细化监管，全面推进药品追溯码严监管

及全量采集应用，联合药监局完善医药价格和招采信用评价制度，为行业创新发展筑牢基础。政

策加速了行业内的优胜劣汰，具备技术、成本与品牌优势的优质企业市场份额持续扩大，行业集

中度进一步提升。

（2）市场需求

市场需求方面，居民健康意识提升与医保覆盖范围扩大构成行业增长的基础支撑，尤其儿童

健康需求呈现刚性特征，为儿童药市场带来持续增长动力。线上医疗、远程诊疗等新兴模式的持

续渗透，进一步拓宽了医药服务的边界，为行业发展注入新的活力。同时，“十五五”期间发展新

质生产力的部署，推动科技创新与产业创新深度融合，产学研合作、科技成果转化应用不断取得

新进展，为医药行业创新发展提供了良好生态。

2、中药行业发展现状

中医药行业在“十四五”政策持续加持下稳步前行，2025 年随着“十五五”规划中“推进中

医药传承创新”相关要求的逐步落地，行业迎来新的发展机遇。《中医药振兴发展重大工程实施方

案》于 2025 年进入深入推进阶段，各地配套措施加速落地，推动优质高效中医药服务体系加快建

成，中医药在疾病预防、治疗中的独特优势进一步凸显，服务能力与覆盖范围持续拓展。

与此同时，中成药集采、医保控费等行业调控政策全面落地实施，中药行业逐步由规模扩张

向质量提升、成本优化等转型，行业标准化建设同步推进。为提前布局中药行业发展，工业和信

息化部等八部门联合印发《中药工业高质量发展实施方案（2026—2030 年）》，聚焦创新驱动、产

业升级、品牌培育与全链协同，推动中药工业全产业链协同和高质量发展。方案明确提出到 2030

年，中药工业规模化、数字化、智能化水平显著提高，绿色制造水平大幅提升，产业结构进一步

优化，产业链现代化水平迈上新台阶，为中药产业现代化、标准化、产业化发展提供了清晰的政

策指引。

国家中医药管理局发布的《中医药标准化行动计划（2024-2026 年）》，明确到 2026 年底，适

应中医药高质量发展需要、结构合理的标准体系基本建立，完成 180 项中医药国内标准和 30 项中

医药国际标准制定，标志着中医药标准化工作进入新的发展阶段，与“十五五”中医药传承创新



海南葫芦娃药业集团股份有限公司2025年年度报告摘要

发展方向高度契合，推动中药行业规范化发展。

随着一系列利好政策的落地实施，中医药行业有望实现产业结构优化升级，加快科研成果转

化，提高国际影响力，构建具有中国特色、符合新时代需求的中医药服务体系，同时也将有力推

动健康中国建设，满足人民群众日益增长的多元化、多层次健康服务需求，为中药企业带来广阔

的发展空间。

3、儿药行业发展现状

（1）政策持续加码，助力儿童中成药发展

2025 年，儿童中成药领域的政策支持持续加码，“十五五”规划明确强化“企业科技创新主体

地位”，鼓励企业“牵头组建创新联合体、承担国家科技攻关任务”。同时，各地积极落实 2024 年

印发的《关于推进儿童医疗卫生服务高质量发展的意见》与 2025 年 4 月国家卫健委等部门印发的

《“儿科和精神卫生服务年”行动方案（2025-2027 年）》，地方层面如湖北省实施方案中明确提出

强化儿童全周期健康管理与特色服务供给。依托《第五批鼓励研发申报儿童药品建议清单》，儿童

用药优先审评制度持续发力，2025 年以来已有更多儿童药（含中成药）加速获批，为市场注入新

动能。

（2）需求与消费升级，推动市场规模扩容

儿童健康需求呈现出“刚性需求与消费升级”并存的态势，为儿童中成药市场带来了持续增

长的动力。儿科用药领域呈现出“三少两多”的鲜明特点，即儿童专用药品种少、剂型少、剂量

规格少、普药多、不良反应情况多的问题仍存在，难以充分适配市场需求。

从需求端来看，利好因素正持续发力，2025 年 1 月起实施的每孩每年 3,600 元育儿补贴，将

有效减轻家庭养育负担，有望推动儿童人口增量提升；《“儿科和精神卫生服务年”行动方案（2025-

2027 年）》推动的儿科资源扩容，更将为儿童用药市场的长期增长奠定基础，叠加家长健康意识

提升，共同推动市场需求增长。呼吸道感染、消化系统疾病等儿科常见病发病率居高不下，支撑

治疗类中成药需求稳定；多家市场调研显示，家长对副作用小、疗效确切的中成药认可度较高。

同时，中医药“治未病”理念在儿童健康领域的普及，带动体质调理、免疫增强等预防保健类儿

童中成药需求快速增长，成为行业新的增长点。

（3）行业发展趋势清晰，引领企业创新发展

依托国家儿童用药优先审评政策，儿童用药领域正朝着创新化、剂型适宜化方向发展，口溶

膜、雾化吸入剂等新型剂型逐步推广，经典名方二次开发与中药创新药研发成为行业发展重点，

既有效解决儿童用药难题，也进一步丰富儿童药产品供给，契合国家儿童用药优先审评政策，为
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行业内企业创新发展提供了清晰方向。

在市场拓展方面，“医疗+消费”模式深度融合，随着公立医院儿科资源不断下沉，叠加零售

渠道专业化服务能力持续提升，院内院外市场将形成协同增长态势。与此同时，儿童健康消费正

从疾病治疗向家庭预防、营养补充等领域延伸，推动儿童药市场向多元化、全周期健康管理方向

转型，为行业发展注入新动力。

（二）行业周期特点

医药行业的发展不可避免的受到国民经济发展情况的影响，但药品的需求与生命健康息息相

关，需求刚性较强，不存在明显的周期性变化，但是具体药品品种因适应症的高发期受季节、环

境因素影响，相应的药品销售也具有一定季节性。

（三）公司所处的行业地位

公司是中华中医药学会儿科分会副主任委员单位、中国民族医药学会儿科分会副会长单位，

连续多年入选 “中国中药企业 TOP100”，2024 年位列米思会 2023 年中国中成药企业 TOP100

榜单第 40 位，跻身 2025 年中国化药研发实力前 100 强第 61 位；位列 2025 年海南省制造

业企业 50 强第 24 名、2025 年海南民营企业 100 强第 34 位、2025 年海南民营企业研发投

入 20 强第 5 位。

公司与北大药学院张强院士团队合作设立张强院士工作站，联合国内知名研发机构共建儿童

高端制剂国际化创新平台，并设有国家级博士后科研工作站、海南省级企业技术中心、海南省中

药制剂工程技术研究中心等创新平台，先后获得国家知识产权示范企业、海南省首批高新技术领

军企业、海南省 “专精特新” 企业等认定。公司成功入选工业和信息化部 2025 年度中国消费

名品名单，入选中国医药工业信息中心 2024 年中国医药工业最具投资价值企业榜单，获得 2025

年京东健康儿科生态大会卓越星锐奖、“2024 中国医药・品牌榜” 产品引领奖，在西普会入选

“2024 中成药工业综合竞争力 50 强”，数字化转型相关成果获评海口市数字化转型样本企业，

综合竞争力与行业影响力持续提升。

二、报告期内公司从事的业务情况

（一）公司主要从事业务情况

公司主要从事医药及健康产品的研发、生产、销售，已构建成以特色中药、化学药为核心，

覆盖多治疗领域与健康需求的产品体系。基于对医药制造业的长期深耕，公司确立“儿童全生命

周期健康”战略核心，聚焦打造儿童健康领域的“葫芦娃”核心品牌，通过多元化传播深化品牌

影响力，致力成为中国儿童健康领域家喻户晓的领导品牌。
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公司产品布局以儿童药为核心、成人药为辅助、保健品为延伸，形成具有特色的业务协同。

在药品领域，重点覆盖呼吸系统、消化系统、抗感染等核心治疗品类，拥有 130 个纳入国家医保

目录的在产在销品种，其中具有明确儿童用法用量的药品品种 40 个，覆盖 0~14 岁全年龄段儿童，

核心儿科产品包括小儿肺热咳喘颗粒、肠炎宁颗粒、小儿止咳糖浆等优质口服制剂，构建了较为

完整的儿科用药产品体系；成人药主要品种有肠炎宁胶囊、克咳片、养阴清肺膏、磷酸奥司他韦

胶囊等，与儿童药业务形成品类协同，共同满足不同群体的用药需求。在健康产品领域，公司布

局保健食品等业务，推出多种维生素矿物质颗粒、钙维生素 D颗粒、螺旋藻片、破壁灵芝孢子粉

胶囊等系列产品，与药品业务形成互补，进一步完善儿童全生命周期健康产品矩阵。

公司在海口市、南宁市等地建立了现代化生产基地与研发中心，投资建设了片剂、胶囊剂、

颗粒剂、口溶膜剂、软胶囊剂、口服混悬剂、口服溶液剂、散剂、粉针、冻干粉针、酊剂、滴剂、

吸入制剂等十九类药品制剂生产线，是国内剂型较为齐全的制药企业。

在研发与产品储备方面，公司持续推进产品管线拓展，在研产品聚焦儿童及成人呼吸系统、

神经系统用药相关疾病领域的布局，报告期内获批 12 个规格的药品批文。此外，公司通过控股江

西荣兴药业有限公司，延伸上游产业链，布局原料药前端化学中间体业务。

公司主要产品及其用途、适应症

产品 主治功能 产品样图

小儿肺热

咳喘颗粒

清热解毒，宣肺止咳，化痰平

喘。用于感冒，支气管炎，喘

息性支气管炎，支气管肺炎属

痰热壅肺症者。

肠炎宁胶

囊

清热利湿、行气。用于急、慢

性胃肠炎，腹泻，细菌性痢

疾，小儿消化不良。
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肠炎宁颗

粒

清热利湿、行气。用于急、慢

性胃肠炎，腹泻，细菌性痢

疾，小儿消化不良。

复方鲜石

斛颗粒

滋阴养胃，生津止渴。用于胃

阴不足所致口干咽燥，饥不欲

食，烦渴。

克咳片
止嗽，定喘，祛痰。用于咳

嗽，喘急气短。

复方赖氨

酸颗粒

用于防治赖氨酸缺乏引起的小

儿食欲缺乏、营养不良和补充

赖氨酸、维生素与钙元素。

复方感冒

灵颗粒

辛凉解表，清热解毒。用于风

热感冒之发热，微恶风寒，头

身痛，口干而渴，鼻塞涕浊，

咽喉红肿疼痛，咳嗽，痰黄粘

稠。
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养阴

清肺膏

养阴润燥、清肺利咽。用于阴虚

肺燥，咽喉干痛，干咳少痰。

缬沙坦氨

氯地平片

(I)

氨氯地平每日一次2.5 mg至 10

mg 对于治疗高血压有效，而缬

沙坦有效剂量为 80 mg 至 320

mg。在每日一次缬沙坦氨氯地

平片治疗的临床试验中，使用 5

mg~10mg 的 氨 氯 地 平 和 80

mg~320mg 的缬沙坦，降压疗效

随着剂量升高而增加。

磷酸奥司

他韦胶囊

1．用于成人和 1 岁及 1岁以上

儿童的甲型和乙型流感治疗

（磷酸奥司他韦能够有效治疗

甲型和乙型流感，但是乙型流

感的临床应用数据尚不多）。患

者应在首次出现症状 48 小时

以内使用。

2．用于成人和 13 岁及 13 岁以

上青少年的甲型和乙型流感的

预防。
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布洛芬

混悬液

用于儿童普通感冒或流行性感

冒引起的发热。也用于缓解儿

童轻至中度疼痛，如头痛、

关节痛、偏头痛、牙痛、肌肉痛、

神经痛。

（二）公司主要经营模式

报告期内，公司的经营模式未发生重要变化，具体如下：

1、采购模式

公司生产所需的主要物料包括原材料、辅料和包材。由公司采购部统一负责采购，保证公

司生产经营活动的正常进行。采购部根据生产经营计划确定采购量，同时通过与多家供应商建立

长期稳定合作，兼顾采购效率、质量和成本控制。

公司严格遵照 GMP 要求，坚持质量为先，在全国范围内遴选优质供应商，不仅关注供应商

的价格竞争力，更重视其产品质量、生产能力、交货期及售后服务等综合实力。为确保中药材等

关键物料的质量，公司对入选供应商均实施严格的现场考察，亲自甄选中药材的质量，确保采购

的原材料均符合公司严格的质量标准。此外，公司还建立了完善的合格供应商目录，对供应商进

行动态管理与定期复审，同时制定严格质量标准与采购制度，要求采购流程符合 GMP 标准，采购

部实时掌握市场动态，实行比质比价采购。

2、生产模式

公司实行“以销定产”和“合理储备”相结合的生产模式。公司销售部门以市场需求为导

向，根据市场需求预测制定年度及季度销售计划；生产部门根据销售计划、自身产能状况、库存

及原材料供应等因素，将季度生产任务分解至各个月并制定月度生产计划。公司严格按照国家要

求的 GMP 质量管理规范组织生产。公司所属生产企业对各个生产环节执行严格的管理规定，从原

材料的入库检验，到辅料、包材的选用，再到中间产品的监控与成品的最终检验，公司均按照既

定流程和质量标准，进行全过程的质量管理，保证最终成品的质量安全。美安儿童药智能制造工

厂已通过了 GMP 认证，在美安儿童药智能制造工厂，公司引入了国际先进的生产设备与智能化管

理系统，可以实现生产流程的自动化、信息化与智能化，大幅提升了生产效率，进一步保障了产

品的质量安全。同时，美安儿童药智能制造工厂内部的物流系统也经过精心设计，确保原材料、
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半成品及成品的高效流转，有效降低了库存成本，实现库存水平的精细化管理。此外，美安工厂

建立了全方位的质量追溯体系，从原材料入库开始，到产品出厂的每一个环节，都实现了数据的

实时采集与监控。

3、销售模式

公司结合医药行业政策环境、市场特点及产品定位，坚持“以市场为导向、以消费者为中

心”的营销理念，以医疗机构终端、药品零售终端为主要目标市场，积极拓展线上销售渠道，构

建覆盖全国各级医院、基层医疗机构及连锁零售药店的专业化药品流通网络，实现对不同层级、

不同类型客户的全面覆盖。公司系统提炼产品学术价值，科学制定市场推广策略，持续提升品牌

知名度与市场影响力，为公司可持续发展奠定坚实基础。根据销售渠道、终端类型及市场推广主

体差异，公司主要采用直销模式、经销模式及配送商模式开展销售业务，具体情况如下：

（1）直销模式

直销模式为公司直接面向终端客户开展推广与对接的销售形式，客户主要为药品连锁企业、

乡镇卫生院、诊所、零售药店等终端机构。该模式下，公司直接将产品销售给大型药品连锁企业

等终端客户，由其完成下属门店铺货与终端覆盖。公司直接对接终端需求，负责产品推介、客户

维护及售后支持，减少中间流通环节，提升服务效率与响应速度；同时通过定期开展产品培训，

强化终端销售人员专业能力，保障合理用药与患者使用体验，及时掌握终端市场动态，为产品优

化与经营决策提供支撑。

（2）经销模式

经销模式下，公司产品的销售、推广均由经销商负责完成。公司通过遴选优质的经销商并

通过签署区域经销协议的方式按照协议约定向经销商供货并结算，经销商负责区域内的产品分销、

终端配送、货款结算及客户维护工作，可独立开展终端销售并配合公司参与当地药品招标采购。

通过经销模式，公司有效扩大市场覆盖面，降低运营成本，提升市场拓展效率。

（3）配送商模式

为顺应国家药品流通领域改革及采购政策要求，公司针对公立医疗机构终端，主要采用配送

商模式开展销售。配送商为具备较强配送能力、资金实力与良好商业信誉的区域性或全国性大型

医药流通企业。由公司主导参与各省药品集中采购与招标工作，中标后通常按照各地区招标文件

的规定，公司从经营资质、配送能力、信用等多方面综合评价打分的方式遴选优质的大型医药商

业公司作为配送商向医院配送药品，并向配送商开具发票，收取货款。在配送商模式下，公司在

相应区域内的市场推广由公司承担，配送商只负责产品的配送工作。



海南葫芦娃药业集团股份有限公司2025年年度报告摘要

在终端开发和产品市场推广方面，公司主要通过专业的市场推广服务商共同完成特定区域的

推广工作。公司依托具有医药专业背景及市场营销经验的营销团队，借助形式多样的推广活动，

使临床医生了解、熟悉并认可公司产品，在拓宽临床医疗手段、提高患者确切疗效的基础上，促

进销量的合理增长。

（三）公司主要产品的市场地位

公司以儿科药为发展特色，以中成药为主、化学药品快速发展，以呼吸系统用药、消化系

统以及抗感染用药为主要产品领域。公司坚持自主研发+合作研发的模式，设立有国家级博士后科

研工作站、海南省中药制剂工程技术研究中心、儿药南药联合开发实验室以及合作成立的杭州康

领先技术平台等载体，持续推动研发成果转化。

公司产品小儿肺热咳喘颗粒（每袋 4克装）、肠炎宁胶囊（每粒装 0.3g）、肠炎宁颗粒（每袋

2g 装）为独家规格产品。小儿肺热咳喘颗粒（4g）荣获 2025 年“西湖奖·最受药店欢迎的明星单

品”荣誉称号、连续 4年荣获米思会中国医药·品牌榜、连续 3 年荣获西普会品牌榜，在 2025 年

第十届健康商品交易大会上荣获“2024-2025 年度中国药品零售市场畅销产品”奖。小儿肺热咳

喘颗粒已入选国家卫健委《流行性感冒诊疗方案》《国家医保目录》及《国家基本药物目录》，广

泛应用于流感、支气管炎等呼吸道疾病治疗。2025 年，公司产品肠炎宁颗粒相关研究成果首次以

SCI 论文形式发表于国际学术期刊《巴基斯坦制药科学杂志》，科研实力得到行业认可。肠炎宁颗

粒产品荣获星辰会“零售药店最受欢迎的明星单品”、“2024 年度中国非处方药产品综合统计排名

第二名”、米思会“2024 中国医药·品牌榜”、西普会“2024 健康产业品牌榜”西普金奖等荣誉。

3、 公司主要会计数据和财务指标

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标

单位：元 币种：人民币

2025年 2024年
本年比上年

增减(%)

2023年

调整后 调整前

总资产 2,602,953,968.2

6

2,963,628,10

5.46
-12.17

2,938,534,9

30.25

3,060,548

,675.78

归属于上市公

司股东的净资

产

412,703,353.39
700,155,069.

41
-41.06

1,024,255,8

33.86

1,120,385

,678.79

营业收入
900,835,248.72

1,413,548,35

2.04
-36.27

1,795,183,6

62.67

1,905,182

,163.02

利润总额

-268,669,279.37

-

269,165,880.

36

不适用
26,107,754.

81

135,494,0

16.50

扣除与主营业 900,345,012.35 1,406,954,59 -36.01 1,782,244,4 1,905,182
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务无关的业务

收入和不具备

商业实质的收

入后的营业收

入

9.65 29.90 ,163.02

归属于上市公

司股东的净利

润

-287,373,916.01

-

274,457,302.

59

不适用
10,367,937.

37

106,497,7

82.30

归属于上市公

司股东的扣除

非经常性损益

的净利润

-319,539,378.73

-

325,343,462.

25

不适用

-

16,881,869.

70

81,806,80

5.66

经营活动产生

的现金流量净

额

136,853,348.12

-

149,115,614.

99

不适用
28,252,316.

37

28,252,31

6.37

加权平均净资

产收益率（%）
-51.65 -31.66

减少19.99

个百分点
1.60 9.98

基本每股收益

（元／股）
-0.72 -0.69 不适用 0.04 0.27

稀释每股收益

（元／股）
-0.72 -0.69 不适用 0.04 0.27

3.2 报告期分季度的主要会计数据

单位：元 币种：人民币

第一季度

（1-3 月份）

第二季度

（4-6 月份）

第三季度

（7-9 月份）

第四季度

（10-12 月份）

营业收入
336,826,637.7

5

170,844,274.6

7

175,049,000.1

4
218,115,336.16

归属于上市公司股东的

净利润
24,346,967.51

-

21,937,186.85

-

13,623,704.84
-276,159,991.83

归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益后的

净利润

15,976,507.07
-

34,758,115.05

-

27,050,226.37
-273,707,544.38

经营活动产生的现金流

量净额

-

98,627,320.61

112,781,343.2

8
44,336,879.79 78,362,445.66

季度数据与已披露定期报告数据差异说明

□适用 √不适用

4、 股东情况

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况
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单位: 股

截至报告期末普通股股东总数（户） 24,862

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 22,210

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数

（户）
0

前十名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

（全称）

报告期

内增减

期末持股数

量

比例

(%)

持有有

限售条

件的股

份数量

质押、标记或冻结

情况 股东

性质股份

状态
数量

海南葫芦娃投资

发展有限公司
0

167,079,00

0
41.76 0 质押

97,200,

000

境内非国有

法人

浙江孚旺钜德健

康发展有限公司
0 57,519,000 14.38 0 无 0

境内非国有

法人

杭州中嘉瑞管理

合伙企业（有限

合伙）

0 27,526,950 6.88 0 无 0 其他

卢锦华 0 19,556,460 4.89 0 无 0 境内自然人

汤杰丞 0 18,789,540 4.70 0 无 0 境内自然人

汤旭东
0 10,956,000 2.74 0 质押

10,956,

000
境内自然人

徐立华 1,099,

200
1,099,200 0.27 0 无 0 境内自然人

苏美 938,10

0
938,100 0.23 0 无 0 境内自然人

方波 671,50

0
671,500 0.17 0 无 0 境内自然人

罗瑞 631,00

0
631,000 0.16 0 无 0 境内自然人

上述股东关联关系或一致

行动的说明

上述股东中葫芦娃投资、孚旺钜德、中嘉瑞、卢锦华、汤杰丞、

汤旭东为一致行动人。除此之外公司未知上述股东之间存在任何

关联关系或属于一致行动人。

表决权恢复的优先股股东

及持股数量的说明
不适用

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图

□适用 □不适用
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4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

√适用 □不适用
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4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况

□适用 √不适用

5、 公司债券情况

□适用 √不适用

第三节 重要事项

1、 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。

报告期内，受行业政策持续深化、市场竞争加剧及终端需求阶段性调整等多重因素叠加影响，

公司经营业绩整体承压，销售收入下滑。面对复杂的行业环境，公司坚持战略定力，积极主动应

对市场变化，围绕优化产品结构、强化渠道管控、提升运营效率等方面持续发力。一方面，稳步

推进核心产品终端维护，巩固既有市场基础，努力减缓销售下滑幅度；另一方面，持续优化研发

资源配置，推进在研项目临床试验与申报进度，加快产品管线更新与剂型升级，为后续产品结构

优化积蓄动能。同时，公司进一步深化精细化管理，强化成本费用管控，优化生产运营与供应链

效率，不断提升内部经营质量与抗风险能力，为行业复苏与业绩修复奠定坚实基础。

2、 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。

□适用 √不适用
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