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深圳诺普信作物科学股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 ☑分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称

及人员姓名

国泰海通、广发基金、创金合信基金、华安基金、华泰证券、建信

养老、南方基金、浦银安盛基金、前海开源基金、申万宏源、博闻

投资、湖南聚力财富私募、中金公司、上海红象投资、上海融世私

募、上海途灵资产、上海懿坤资产、深圳玖稳资产、泰聚私募、太

平洋资产、天治基金、中国华农资产、中泰证券资管、中银基金、

江雷雷。

时间 2026年4月28日 15:00-15:50

地点 线上电话会议

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书 莫谋钧先生

财务总监 袁庆鸿先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、在本销售季，公司蓝莓销售的渠道有什么变化？KA占比有

多少？

本产季公司渠道结构进一步向高价值渠道的 KA 端倾斜。与盒马

等核心客户的合作持续深化，供货量同比实现大幅增长，KA 渠道已

成为平滑出货、支撑价格的重要力量。经销商渠道保持稳健，产地

直销作为补充。

二、公司披露的诉讼公告，对公司报表有什么影响？

该诉讼系公司与合作伙伴美鸣公司之间的系列合同纠纷。公司



就种苗质量问题起诉的案件已一审胜诉，美鸣另有两起反诉。目前

均处于司法程序中。公司已聘请专业律师团队积极应对，预计诉讼

周期较长，但对当前生产经营无重大影响，对报表的最终影响将依

据法院判决及会计准则处理。

三、为什么2026年一季度的毛利率同比有所下降？

季度毛利率的同比变化主要受蓝莓销售均价同比有所回落的影

响，虽然变动成本有所下降，固定摊销及管理费用相对刚性。

四、蓝莓价格后续走势如何分析？如何看待供给增加与需求扩

张？

蓝莓市场整体呈现供给与需求同步增长的态势，优质果品与早

熟窗口期仍存在明显需求缺口。公司通过促早技术将大部分产量锁

定高价值期；通过 KA 渠道深度合作实现平稳出货，保持高价值渠道

的溢价能力；通过持续品种迭代，保障蓝莓品质。行业长期价格随

规模扩大有所下行是客观规律，但蓝莓作为高增长单品，公司有信

心维持相对独立的价格运行。

五、品牌的复购率情况如何？

品牌方面，公司实施“1+3”的品牌策略，将“爱莓庄”作为主

推品牌，以全产区最优果品打造精品定位，并配合地铁、机场、网

络媒体等宣传推广。“迷迭蓝”为走量品牌，品质稳定，市场反馈

良好。以核心客户盒马为例，公司在春节前后高峰期内实现了高密

度的全国门店覆盖，出货节奏与动销数据均反映出良好的复购水平，

证明了市场接受度。

六、2025年报计提了较大额度减值，未来还会持续有大额计提

吗？

本次计提是基于审计谨慎性原则，主要包括三方面：一是对田

田圈业务资产进行进一步清理；二是对海南火龙果业务生物性资产

减值及合作项目的亏损确认；三是对早年类金融业务的出清。展望



未来，历史包袱（田田圈、类金融）已大幅减轻。

七、与澳洲MBO公司的合作：新品种的特征优势是什么？新品种

何时上市？

MBO是全球蓝莓品种领域的领先企业，本次合作将为公司带来多

个在口感等方面具备独特优势的新品种。因种苗繁育周期较长，今

年有少量苗源引进，大批量供苗将在下一年度完成。消费者将在后

续产季陆续见到新品种果实。

八、请介绍一下非蓝莓业务的情况。

农药业务方面，公司发货保持稳健的内生增长态势。当前上游

原药涨价，毛利率承压，但行业周期已处于底部向上的拐点，整体

趋势向好。公司近期完成农药业务的管理层交接，由新生力量领衔，

推动团队年轻化。战略上，公司坚定推进以“单一作物”为对象的

全程技术服务和作物解决方案。

九、公司未来2-3年，除了蓝莓之外，是否有其他水果品种的储

备？蓝莓产能会有什么变化？

蓝莓是公司未来几年核心战略业务，现有土地储备尚未完全开

发，已开发园区大部分也尚未进入完全投产状态，叠加持续在优势

产区拓展新土地，预计未来几个产季产能将保持稳定增长态势，其

他作物品种的科研储备同步推进。

附件清单 无

日期 2026年4月28日
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