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合肥埃科光电科技股份有限公司

投资者关系活动记录表（2026年 4月 29日）

编号：2026-003

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

☑其他 线上会议

参与单位名称及

人员姓名

中信证券、林芝恒瑞泰富（河清资本）、源乘投资、金石投资、

和泰人寿保险股份有限公司、深圳乐中控股有限公司、雪石资

产、银叶投资、银华基金、兴银理财、易知投资、招商基金、

途灵投资、合众资产、国都自营、新华基金、益和源资产、广

金投资、太保资产、宁银理财、恒邦兆丰资管、鑫焱投资、平

安资产、明河投资、闻天投资、平安基金、国联安基金、明汯

投资、中信证金、淳厚基金、方正证券、国泰基金、国金基金、

华夏基金、浙江源弈资产、深圳猎投资本、华泰证券

时间 2026年 4月 28日、2026年 4月 29日

地点 公司现场+线上会议

上市公司接待人

员姓名

董事长、总经理：董宁先生

董事会秘书：黄欣杨先生

投资者关系活动

主要内容介绍

一、2025 年以来收入增速的显著提升，有哪些行业因素

驱动，2026年会有哪些变化？公司 2025-2026年毛利率变化趋

势如何？

回复：2025 年公司营收实现了较快增长，主要得益于内

部管理提效以及下游行业需求拉动，在各主要行业均实现了较

快增长；公司 2025年主营业务毛利率提升主要得益于业务结



构的变化，高附加值产品占比上升对主营业务毛利率起到了正

向拉动的作用。目前行业需求良好，如果外部环境相对稳定，

公司认为 2026年的经营将呈现积极向好的态势。

二、公司一季度费用端和盈利能力的具体改善情况如何？

回复：公司始终关注盈利质量的提升，公司整体费用开支

相对稳定，在积极拓展新的下游客户、持续进行新产品研发的

情况下，公司一季度毛利率和净利润率均仍然呈现同比提升的

状态。

三、目前公司在手订单情况如何？下游客户的资本开支节

奏能否支撑下半年的高增速？

回复：从 PCB、锂电、显示面板等主要下游行业的整体情

况来看，目前行业需求良好，公司在手订单持续增加，公司将

努力做好订单交付，对今年的经营前景有信心。

四、AI驱动了下游多个领域发展，但 AI技术本身迭代速

度很快，PCB、量检测、光模块等环节对精度的要求持续升级。

在此背景下，公司的竞争优势是在加强还是削弱？

回复：公司认为在 AI 行业发展的背景下，公司竞争优势

在持续加强。以 PCB领域为例，随着检测环节增多、检测精

度要求提高，检测环节的重要性和技术附加值在持续提升。公

司的产品立足高端，相信凭借自身技术实力和持续的市场开

拓，公司市场份额有望持续提升。

五、相较于竞争对手，公司的竞争优势主要体现在哪些方

面？

回复：公司拥有一支优秀的研发团队，在相关领域深耕多

年，为技术领先奠定了坚实基础，基于持续的技术积累，公司

产品基本均处于国内顶尖水平，部分产品已达全球头部行列，

形成了较强的技术护城河。从下游终端厂商来看，我们面对的

基本上是最头部的客户需求，且公司能够有效帮助客户解决终

端需求，因此客户普遍认可度高、粘性强。此外，公司面向未



来需求进行了大量前端技术储备，能够快速响应客户的新需

求、解决产业痛点，为持续业绩增长奠定坚实基础。

六、公司在去年四季度发布了员工持股计划，随着公司规

模持续扩展，后续是否有进一步的激励计划？

回复：公司管理层重视内部团队搭建，也乐于与员工分享

公司的成长。目前阶段的股权激励计划尚在执行中，后续公司

也将根据经营情况持续推出新的激励计划，与员工共享发展红

利，具体规划需要以后续公司公告为准。除股权激励外，公司

也将以开放心态积极考虑其他资本运作方式，助力公司持续发

展。

七、公司过去四个季度的收益表现不够均衡，请问公司生

产销售是否存在明显的季节性特点？

回复：公司业绩整体并无显著的季节性特征，除一季度受春

节假期影响外，全年分布较为均衡。此外，下游不同行业的景

气度差异、新品导入与突破的节奏、项目交付周期等因素，也

会对季度间收益产生一定影响，并非季节性特征所致。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 4月 29日


