
成都新易盛通信技术股份有限公司

投资者关系活动记录表

证券代码：300502 证券简称：新易盛

编号：2026-002

投资者关系活动类

别“选中项请打√”

□特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 √业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动 □现场参观 □其他（电话会议）

参与单位名称及人

员姓名
参加公司 2025年度业绩网上说明会的投资者

时间 2026年 4月 29日(周三)下午 15:00-17:00

地点
公司通过上海证券报.中国证券网（https://roadshow.cnstock.com)采用

网络远程的方式召开业绩说明会

上市公司接待人员

姓名

董事长：高光荣先生

副总经理、董事会秘书：王诚先生

财务总监：林小凤女士

独立董事：弋涛先生

投资者关系活动主

要内容介绍

1.高董您好，恭喜公司去年取得这么好的业绩，除了当前主力的 800G
和 1.6T产品，公司也在推进 3.2T、6.4T以及 XPO 等更高速率的研发。

能否介绍一下这些下一代产品在头部客户处的验证进展？特别是CPO方

案，在功耗和良率上的攻关目前到了什么阶段，市场何时可以期待规模

商用的明确信号？

答：目前公司已成功构建了覆盖传统可插拔光模块、LPO/LRO、XPO、
NPO 及 CPO等多种互联形态的技术体系。未来 CPO 相关产品进展主要

取决于市场的解决方案及客户的需求，目前公司在 CPO技术领域已有布

局，当未来 CPO形成生态系统时，公司有信心在 CPO相关产品的竞争中

占得一席之地，谢谢。

2.请问王总新易盛 2026 年年化产能比 2025 年的 1500 万能新增多

少？

答：受益于行业景气度的持续提升，公司近年来积极进行扩产动作，

预计今年扩产节奏将加快。同时根据对 2027年及以后的市场展望，公司

在产能方面也将持续做准备，继续新建厂房以满足订单的交付对产能的需

求。

3.公司当前海外收入占比较高，直接受益于北美云厂商资本开支的高

增。与此同时，国内 AI算力投资也在明显加速。从公司的市场策略来看，

未来一两年是否会把国内市场的开拓提升到更重要的战略位置？在客户



结构和区域布局上，有没有一个相对清晰的中期目标可以分享？

答：在全球 AI基础设施投资全面加速的背景下，公司将进一步加强

国内外市场开拓工作，通过持续增强研发投入、迭代升级产品以及工艺优

化改进等方式提升竞争优势，以进一步扩展公司全球业务成长空间，谢谢。

4.过去两年光模块行业经历了前所未有的景气周期，核心驱动力来自

北美云厂商的 AI资本开支竞赛。站在当前时点，公司如何看待这轮算力

基建周期的持续性？当市场开始讨论"训练需求见顶、推理需求接力"的
转换时，光模块在数据中心网络架构中的战略地位是在被强化，还是面

临一定风险？

答：根据 LightCounting 预测，2025-2030年全球光模块市场的复合增

长率为 22%，其中，主要应用于人工智能算力集群、云数据中心的以太

网光模块对应复合增长率为 24%。结合目前的客户需求指引等情况来看，

公司预计行业整体仍将持续保持高景气度，谢谢。

5.请问董事长有没有将公司打造成为万亿市指的信心和决心。

答：公司将持续做好经营管理，努力提升公司核心价值，加强与广大

投资者的沟通交流，积极传递公司价值。

6.王总您好，一季度备料不足是因为预备期短还是与中际锁料竞争不

过？

答：今年一季度出现了部分原材料相对紧张的情况，预计二季度起将

逐渐缓解，下半年供应链将趋于稳定。公司将结合全年产能规划和物料情

况，积极向供应商锁定备货，为后续产能增长做充分的准备。

7.你好，请问当前行业割据是否已经逐渐清晰，已进入北美云厂商供

应链的成员存在被替代或者蚕食份额的可能性吗？谢谢。

答：公司凭借在高速光模块领域的前瞻性研发布局、核心技术积累和

规模化交付能力，在所属行业领域已形成了较强的综合竞争力，经过多年

来的潜心发展，在本行业客户中拥有较高的品牌优势和影响力。未来，公

司将持续推进市场拓展工作，并保持与客户的深度密切合作，布局产业生

态，从而构建在高速光互联领域的长期竞争力。

8.请问王总，2026 年的订单是否能覆盖本年度的产能？

答：预计 2026 年将持续处于扩产状态，以满足日益增长的订单交付

需求。

9.请问产能建设方面，泰国的二期厂房扩产进度怎么样了？26 年能

上量吗？

答：泰国工厂二期自 2025年初建成以来持续进行扩产动作，今年扩

产节奏加快，会尽快达到满产状态。同时根据对 2027年及以后的市场展

望，公司在产能方面也将持续做准备，预计泰国工厂会持续扩大规模，继

续新建厂房以满足订单的交付对产能的需求。



10.公司针对汇兑导致的利润损失是否已有防范措施？

答：公司已对相关情况产生的原因进行了充分的分析，会根据实际情

况开展更多的管控措施，以降低汇兑损益对财务报表的影响。

11.我想知道原材料方面，特别是硅光芯片等，我们和供应商的合作

情况如何？

答：公司与主流供应商保持了长期合作关系，并结合市场需求及订单

情况，对关键原材料做了有效的预期管理和备货。

12.领导好，首先恭喜公司 2026年一季度营收同比增长 105.76%、归

母净利润同比增长 76.80%，继续保持高增长态势。想请公司解释下本季

实现高增长的核心驱动因素，同时也请展望一下二季度及全年的业绩趋

势。

答：受益于行业景气度持续提升以及公司在客户及产品端的持续进

展，公司一季度业绩实现同比增长。结合目前的订单及扩产情况，公司预

计 2026年将持续保持良好的发展趋势，预计 2026年 Q2-Q4，公司的产能

及交付将处于持续提升状态。

13.请公司领导讲下去年产能利用率情况如何？以及产品出货量情

况？

答：去年公司产能处于近满负荷运转，今年和明年预计将持续扩产，

预计 2026 年 Q2-Q4公司的产能及交付能力将持续提升。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 4月 29日


