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投资者关系活动记录表

编号：2026-01

投资者关

系活动类别

□ 特定对象调研 ☑ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观 ☑ 其他 电话会

参与单位

及人员

中信证券、申万宏源证券、国泰海通证券、招商证券、长江证券、天风证

券、中金基金、国联基金、浦银安盛基金、东方基金、国投瑞银基金、创金合

信基金、西部利得基金、华夏人寿、光大自营、华夏东方、安邦资产、歌斐资

产、天下溪投资、深圳通和投资、睿胜投资、福建豪山资产、青鼎资产、阳光

资产、度势投资、上海益和源资产等二十余家机构投资者代表。

时间 2026 年 4 月 29 日—2026 年 4 月 30 日

地点 公司会议室（电话会）

上市公司

接待人员姓名
公司证券事务代表张彦，投关经理陈慧敏

投资者关

系活动主要内

容介绍

公司首先介绍了 2025 年及 2026 年一季度的主要经营业绩情况，并对机构

投资者关心的问题进行了交流回复。

一、公司情况介绍

2025 年，公司在复杂多变的市场环境中，实现稳健发展，四大赛道业务协

同发力，推动公司业务规模持续扩大、市场地位不断巩固；高景气赛道增长显

著，业务结构不断优化，盈利质量持续改善。2025 年度，公司实现营业收入 44.36

亿元，同比增长 11.2%，归母净利润 2.21 亿元，同比增长 116.6%，扣非净利润

1.76 亿元，同比增长 234%。

2026 年一季度，公司锚定年度经营目标，稳步推进各项经营工作，保持稳

健发展态势，各项核心经营指标均达预期，实现年度工作的良好开局。期间，



公司实现营业收入 11.63 亿元，同比增长 8.6%，归母净利润 0.84 亿元，同比

增长 2.8%，扣非净利润 0.78 亿元，同比增长 15.9%。

为保障 2026 年经营目标的实现，公司将以“危中寻机、主动占位”为导向，

多措并举、精准发力，全方位助推高质量发展：营销端，积极推动成本传导，

强化大客户战略，聚焦高端行业深耕，促进业务结构优化；研发端，聚焦主赛

道核心需求，全力打造具有核心竞争力的大单品，同步持续提升产品稳定性和

成本竞争力；供应链端，依托头部保供优势，加速推动产销量规模化落地，同

步加快先进产能建设和数字化升级步伐，实现敏捷交付、效率提升，为业务发

展保驾护航。

二、交流问答环节

1、有机硅价格上涨过程中，公司光伏硅胶毛利率提升是否进一步加速？

2026 年一季度光伏硅胶毛利率情况如何？

基于上游原材料 107 硅油价格上涨，公司同步实施产品调价，实现成本传

导。2025 年光伏硅胶毛利率同比提升约 3个百分点，2026 年一季度光伏硅胶毛

利率较 2025 年全年继续稳健提升，目前涨价传导工作仍在持续推进。公司光伏

客户集中度较高，多采用月度、双月或季度招标模式，产品价格传导存在一定

时间差。

2、2026 年 4 月初，光伏相关产品取消出口退税，对公司光伏业务有什么

影响？

根据财政部、税务总局 2026 年第 2号公告，自 4月 1日起取消光伏等产品

增值税出口退税。该政策短期对公司光伏业务有小幅阶段性影响，但公司已积

极制定应对举措，从全年来看整体影响不大。根据中国光伏行业协会预测，2026

年全球新增光伏装机规模为 500GW 至 667GW，与 2025 年基本持平，公司光伏业

务已实现全球化布局，海外市场份额较高，且深度绑定头部客户，具备较强的

抗风险韧性，光伏业务整体发展趋势不会改变。

3、公司产品应用于太空光伏或卫星领域的可能性以及潜在合作落地机会如

何？

公司现有高性能环氧树脂粘接剂、耐高温有机硅粘接剂、导热及三防材料



等产品可应用于航空航天领域，适配相关领域的特殊应用需求。目前公司该类

产品暂未应用于太空光伏和卫星领域，公司正在积极推进相关领域的产品研发

与测试应用。

4、公司在乘用车、锂电用胶领域的市占率水平？未来还有提升空间吗？

乘用车用胶领域，公司近几年业务增速稳健，市占率呈逐年提升态势，但

当前整体市占率仍处于较低水平，行业进口替代空间广阔。目前公司已成功切

入乘用车出货量前十大主流车企的多数供应链，产品品类也从玻璃胶拓展至焊

装胶等更多类型车用胶粘剂，客户覆盖 + 品类拓展形成双轮驱动，业务增长潜

力大，未来提升空间充足。锂电用胶领域，目前公司已覆盖锂电行业头部客户，

并持续深化合作，产品端从传统动力电池 pack 胶延伸至锂电负极胶、储能配套

用胶等品类，且已实现稳定上量。2025 年公司锂电胶业务收入同比翻倍增长，

市占率显著提升，2026 年一季度继续保持高增速，依托头部客户持续渗透、新

品类放量及储能赛道拓展，锂电用胶业务未来仍有较大提升空间。

5、公司在固态电池领域的整体布局情况如何？

固态电池是公司布局的新兴方向之一，公司现有负极胶、导热胶等产品可

用于半固态电池，覆盖电芯制造、模组封装及热管理全环节，目前与太蓝新能

源等企业已有合作；全固态电池领域，公司处于市场调研和产品研发阶段，尚

未进入商业化，公司将积极布局相关产品的研发，持续跟踪该领域的发展机会。

6、公司在储能领域的业务开发及经营情况如何？

储能用胶领域是公司近两年重点发力拓展的方向之一，近一年来，公司储

能用胶业务整体增速较快，已顺利切入新能源汽车、光伏新能源和电子多领域

储能头部客户供应链，目前公司正在持续深耕该细分领域市场需求，加大客户

与产品拓展力度，力争 2026 年该业务继续维持高增长态势。

7、公司 2026 年消费电子业务的客户拓展进展如何？

公司消费电子业务近年来增速跑赢行业，2025 年实现较高增速，2026 年

一季度继续保持稳健增长。目前已顺利切入行业多家主机厂及主流 OEM/ODM 厂

商，合作产品从单一品类向多产品延伸，摄像头、声学、显示屏等领域的相关

配套产品正有序推进测试与导入，客户及产品拓展成效显著。

8、公司 25 年管理费用、销售费用都有明显的增长，主要是什么原因？



2025 年费用同比增长主要是业务扩张引进核心人才，带来薪酬相关支出增

长；推进数字化转型、流程优化等，增加项目咨询费投入；员工持股计划产生

股份支付摊销费等。公司今年继续制定了费用管控目标，将持续精细化管控开

支，维持合理稳健的费用率水平。

9、2026 年公司经营方面有哪些增长看点？

2026 年公司将围绕“战略引领、流程变革、创新驱动、全球布局”四大方

向推进：①锂电用胶持续深挖存量客户，加快负极胶渗透落地，同步推进杂化

胶、灌封胶等新品量产导入；②电子用胶持续拓展消费电子、半导体封装市场，

打开成长空间；③海外业务重点突破越南、东南亚市场，加速渠道和头部客户

布局，稳步提升海外收入占比；④前沿布局低空经济、航空航天、固态电池等

新兴赛道，培育中长期增长极。

附件清单

（如有）
无

日期 2026 年 4 月 30 日
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