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投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关

系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

□券商策略会 ■其他__投资者电话交流会__

参与单位

名称及人

员姓名

与会投资者约 307人

时 间 2026年 4月 30日 15:00-16:00

地 点 电话交流会

上市公司

接待人员

董事会秘书：汪泉

财务负责人：张一飞

公司基本

情况及核

心要点

报告期内，公司持续深化技术创新，优化客户结构，营收与出货量

稳定增长，综合竞争力不断增强。2025年度，公司出货约 100GWh，实

现营业收入 450.70亿，同比增长 27.35%；实现归母净利润 23.83亿，同

比上升 97.49%；实现扣非净利润 4.32亿，同比增长 64.48%；经营活动

产生的现金流量净额 36.24亿元，同比增长 33.96%。

2026年一季度，实现营业收入 117.08亿，同比增长 29.30%；实现

归母净利润 2109.32万元，受公允价值变动影响，同比下降 79.04%；实

现扣非净利润 4077.65万元，同比增长 179.51%。

投资者关

系活动主

要内容介

绍

1、动力装机量显著提升，增速领先于行业平均水平的主要因素有哪些？

根据 SNE Research 统计数据，国轩高科 2025年全球动力锂电池装

机量达 53.5GWh，同比增长 82.5%，增速位列全球装机量 Top10企业首

位；全球市占率提升至 4.5%，跃居全球第 5；增速领先主要得益于产品

力的提升以及业务模式的创新。报告期内，公司新一代高能量密度磷酸



铁锂电芯全面推向市场，形成了覆盖纯电动、插电混动、增程及商用车

等多场景的高竞争力产品体系，在乘用车领域加快高端转型，B级及以

上中高端车型装机量显著提升。商用车领域，成功配套一汽解放、三一

重卡等头部企业，凭借移动充换电的商业模式创新，进一步带动了交付

量的提升；同时深化与客户合作，精准契合客户多层次需求，从而带动

市场份额持续提升。

2、请问贵公司技术路线的固态电池是全固态还是半固态？对应的落地

装车时间？

公司采用“混合固液+全固态”双线并行策略。混合固液电池已对接多

家车企开展各项验证工作，后续将根据客户需求及时组织生产；全固态

电池已完成产线设计工作，将围绕原材料降本的目标加快研产转化进度，

具体进展请以公司公告及官方公开信息为准。

3、2025年的出货量多少？2026年的展望？

2025年，公司动力及储能总出货量约 100GWh，同比增长 57%。受

益于动力及储能市场需求旺盛，叠加大众集团等核心客户动力电池需求

放量，预计 2026年公司出货量将保持增长态势。

4、公司如何看待商用车出货量的未来走势？

商用车电动化是大势所趋，随着新能源商用车渗透率的持续提升，

公司紧抓市场爆发窗口，尤其在重卡领域实现了细分市场的高速增长。

公司推出的超级重卡标准箱电池，全面覆盖重卡各类应用场景，并创新

融合四枪并充技术，将有力推动商用车业务实现跨越式增长。

5、储能的业务发展如何，占比多少？

2025年下半年以来，公司储能业务迎来高速增长。全球范围内以海

外主集成出货、国内主电芯出货的业务结构，覆盖大储、工商储、户储

等多业务场景。报告期内顺利完成国内外多个储能项目交付并网，全年

出货量占比约 28%。

6、公司对大众集团各品牌的出货目标分别是多少？具体供应哪些品

牌？



2025年底，公司开始对大众 UC进行标准电芯正式交付，供货范围

覆盖大众德国、大众中国及 PowerCo三大业务主体，囊括 ID、斯柯达等

多个主要品牌。依托先进的生产线与严格的质量管控体系，电芯出货量

持续攀升，当前产线产能利用率亦稳步提升。

7、公司如何应对原材料涨价问题？

自去年四季度以来，上游原材料出现普遍上涨，公司积极与客户协

同应对。短期内盈利能力因材料成本上涨而承压，但随着联动机制的落

地见效，预计下半年盈利能力有望逐步修复回升。

8、公司的资本开支计划多少？主要在储能还是动力？

新能源行业快速发展，动力及储能客户需求不断攀升。基于市场研

判和意向订单，公司扩大优质产能，资本开支聚焦于动力及储能双赛道

同步扩产，主要生产高性价比、安全可靠的动力电池及大尺寸储能电芯，

以保障市场需求、应对行业竞争。

9、公司海外基地推进情况如何？

公司正稳步推进海外产能本地化布局，摩洛哥基地按计划加紧建设，

全力保障欧洲车企和中企出海客户订单的交付需求；斯洛伐克基地聚焦

欧洲核心车企配套，各项工作有序开展；越南基地二期同步推进建设，

持续完善东南亚供应体系。公司将结合客户需求、市场节奏与当地政策，

务实稳妥推进海外基地落地，不断提升全球化供应与服务能力。

10、一季报中的归母净利润为何少于扣非净利润？

报告期内，公司归属于上市公司股东的净利润（归母净利润）主要

受公允价值变动损益等非经常性因素影响同比有所波动，但扣非净利润

同比增长 179.51%，表明主营业务盈利能力大幅增强。

11、全固态电池的进展如何？

公司坚定投入全固态电池攻关与研发，拥有专业研发团队，持续优

化产品性能，技术处于行业领先地位。公司已成功试制出一代、二代车

规级全固态“金石电池”，目前已完成 2GWh量产线设计工作，下一阶

段将强化产业合作，在可控的成本范围内组织起量产能力。



附件清单

（如有）
无

日期 2026-04-30


